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ВВЕДЕНИЕ
 Прогресс мирового сообщества неразрывно связан с динамичным развитием мировой экономики и внешнеэкономической деятельности. К концу XX столетия они приобрели новое качество, проявляющееся:     
 • в образовании международных форм производства, глобальных систем торговли и финансов;     
 • в деятельности транснациональных компаний и банков, сосредо- точивших значительную или большую часть образовавшихся в миро- вой экономике товаров, капиталов, технологий;   
   • в разработке и введении международных правил и норм регули- рования внешнеэкономических связей и мировой экономики.      
Важнейшими процессами, воздействующими на мировую экономику и ВЭД, стали процессы интернационализации и глобализации мирового производства и капитала, основных видов торговли. Наряду с традиционной внешней торговлей появились другие виды ВЭД, включая технико-экономическое и научно-техническое сотрудничество, специализацию и кооперирование производства с зарубежными партнерами, международные транзитные перевозки иностранных грузов, совместное предпринимательство, оказание многих видов услуг и выполнение работ.      Фундаментальной закономерностью мирового развития становится устойчивое нарастание взаимозависимости, целостности мировой системы.      Вместе с тем отдельные части этой системы по-разному в объемном и структурном выражении включены в мирохозяйственные отношения. Международное значение той или иной страны, ее внешнеэкономического комплекса обусловлено их экономическим потенциалом, местом в мировой системе товаропроизводства, технологий и финансов, общей экономической динамикой.     
 На рубеже двух тысячелетий сформировались и параллельно суще- ствуют две мировые экономики. Одна из них под воздействием процес- сов интернационализации и глобализации производства и капитала предстает как реальная международная экономика. Международная экономика не просто становится внешней сферой мирового хозяйства, а приобретает черты системы. Она основывается на технико-экономическом базисе интернационализированного производства, на общих, согласованных между многими странами, торговых и валютно-финансо- вых режимах.      Другая часть мирового хозяйства существует параллельно, часто совершенно автономно от мировой экономики. В основном это замкнутая, самодостаточная, традиционная экономика развивающихся стран, где проживает значительная часть населения и которые занимают большие пространства, практически еще не затронутая императивами развития современных международных экономических отношений.     
 Наиболее типичными представителями «первого мира» мировой экономики являются ведущие промышленно развитые страны, страны «центра». «Второй мир» – развивающиеся страны, прежде всего их наи- более отсталая часть, страны «периферии».    
 В последние 10–15 лет в результате либерализации внешнеэконо- мической деятельности на внешнем рынке появилось множество рос- сийских предпринимателей. Однако их включение в мировую торговлю не сопровождалось должным информационным обеспечением. На миро- вом рынке сложились определенные правила поведения, которые при- знаются коммерсантами всех стран, но порой игнорируются российски- ми предпринимателями. Внешнеторговое дело – это сложная организа- торская и управленческая работа, а для успешной работы на внешнем рынке требуются глубокие профессиональные знания.      При написании данного учебного пособия авторы стремились сохранить и традиционный подход к изложению курса мировой эконо- мики и внешнеэкономической деятельности, и отразить то новое, что появилось в современной мировой торговле, в частности ее реальную структуру.     
Знание современных проблем мировой экономики, особенно

в сопоставлении с российской действительностью, совершенно

необходимо как в области предпринимательской деятельности,

межгосударственных отношений России с другими странами, так

и для обычных поездок за границу с личными целями.
 Одна из приортетных задач учебного пособия – дать представление об основных закономерностях современной мировой экономики, ВЭД, по- казать пути и особенности их реализации на примере отдельных стран и регионов.   
Раздел 1. Мировая экономика и международные отношения, как целостная система

Лекция 1. Процесс становления и сущность мирового хозяйства

Рассматриваемые вопросы: 

1. Сущность мирового хозяйства. 

2. Субъекты мировой экономики. 

3. Сущность международных экономических отношений и их формы. 

4. Становления развития мировой экономики. 

5. Этапы (периоды) развития мирового хозяйства.

6. Типология стран мира.
1. Понятие мировой экономики. Становление мирового хозяйства. Сущность мирового хозяйства. Экономические отношения и их формы.

Мировая экономика является сложный системой, включающей в себя множество составляющих ее элементов. Основу этой системы образуют международные и ограниченные рамками отдельных государств национальное производство материальных и духовных благ, их распределение обмен и потребление. Каждая из этих фаз мирового воспроизводственного процесса, как в глобальном масштабе, так и в рамках отдельных государств в зависимости их места и доли в целом, оказывает влияние на функционирование всей мировой хозяйственный системы. 

Мировая экономика или мировое хозяйство - это совокупность национальных хозяйств, находящихся в динамике, в движении, обладающих растущими международными связями и соответственно сложнейшим взаимовлиянием, подчиняющаяся объективным законам рыночной экономики, в результате чего формируется крайне противоречивая, но вместе с тем более или менее целостная мировая экономическая система.

Развитие мировой экономики стимулируется постоянный борьбой между государством и рынком, т е между группами лиц, опирающихся в своей борьбе за  экономическую власть на эти два института. Этим определяются основные модели хозяйственного развития стран:

1.Либеральная модель: абсолютное преобладание  частной собственности, максимальная свобода субъектов рынка через законы, наибольшая доля госбюджета на социальные нужды. Совокупность мирового ВВП в 2002 г.- на США - 12 трил. $. 

2. Cоциально-ориентированная экономика макроэкономика активно регулируется государством, созданы условия для конкуренции, для малого и среднего бизнеса, высокая доля госбюджета в ВВП.,

3. Преимущественно- государственное регулирование, активное участие государства значительная роль государстивенног8о сектора с преобладанием социальной сферы.

Мировая экономика - это глобальная  экономическая  система, саморегулирующая на основе механизмов обратной связи. это характерно для любой сложной системы.

Основные роли играют - национальное государства, ТНК, ТН банки, мегаполисы, блоки стран, международные организации, оффионеры и отельные бизнесмены.

Причины 

-переход передовых стран к информационному обществу;

-независящий от национальных государств ТНК,

-возникновение новых  технологий глобализации (информационные, компьютерные сетевые технологии).

Контуры саморегулирования мировой экономики:

Идеология, институты, рынки т, финансы, рынки К рабочая сила, инновации, экология транснационализация - это и определяет структура рынка .

Они играют роль нервной системы, но организм состоит не только из нервной системы. Плоть и кровь мировой экономик- предприятия, товары, и финансовые потоки. Одни государства бедные другие богатые.  Б. Шоу « независимо от того, был Христос богом или нет, нельзя не признать , что политическим экономистом он был первоклассным.

 Основные субъекты являются международные организация, национальное государство транснациональной корпорации, мегаполисы, блоки стран, резиденты и нерезиденты. 

Объекты - товары и услуги.  

Субъекты - это составные части механизма мирового хозяйства. 

2.Механизм мирового хозяйства и его составные части. Этапы формирования мировой экономики.

Механизм мировой экономики -эта система экономических инструментов, организация мер и институтов, обеспечивающих осуществления мера хозяйственных связей.

 Мировой рынок - сфера устойчивых отношений между странами, основанный на МТР и других факторов производства. На этой основе между странами возникают международные экономические отношения.

Необходимо отметить, что целью функционирования мировой экономики - удовлетворение человеческих потребностей. В развитии современной мировой экономики  и вовлеченности в нее национальных хозяйств выделяются несколько периодов:

Этапы :

I - это 20-30е годы ХХ веков которые характеризуются кризисными явлениями в развитии мирового хозяйства, который сопровождался общей неустойчивостью экономических связей, вызванных  I мировой войной, Великой депрессией.

II- это 40-80е годы ХХ века. За это время рост зарубежного производства оказал основное влияние на организационно-экономические параметры мирового хозяйства. Главной силой в производственных связях стали ТНК. Это усиление мощи США в годы II мировой войны и его помощь в восстановлении Западной Европы.  

III- -последние десятилетие 
ХХ в и начало XXI в. Это трансформация и распад  СССР, активное сотрудничество между странами.  

Определяется специфика механизм мировой экономики международных хозяйственных связей. Таким образом сущность системы предполагает устойчивое взаимодействие всех ее составных частей. 

основными формами международных экономических отношений:      

-международная торговля услугами, 

-миграция капитала,

-мировая технология,

-миграция рабочей силы,

-международная экономическая интеграция,

-международная валютная финансовая система.

Мировой рынок - форма организации и функционирование мировой торговли. Является центральной категорией МЭ, которые включает все основные параметры мировой торговли. 

Структура мирового рынка по объекту:  

· Товаров,

· Услуг,

· Капиталов,

· Информации

· Технологий,

· Рабочей силы и др.

Основные особенности:

· Предложение определяется внутренним избыточным предложением.

· Спрос определяется внутренним избыточным спросом

· Цена находится между максимальной и минимальной внутренним равновесными ценами.

Основные элементы:

· предложение товаров и услуг

· спрос на товары и услуги

мировая цена на товары и услуги.

Субъекты мирохозяйственных связей.- юридические и физические лица, занятые осуществлением международных экономических операций.

Международные организации:

· неправительственные 

· отраслевые или специализированные экономические и научно-технические,

· экономические, функционирующие в отдельных сегментах мирового рынка

· торгово-экономические

· валютно- финансовые и кредитные 

· межгосударственные регионального характера

· полуформальные   объединения

· межгосударственные универсальные

 Национальные частные субъекты хозяйствования, осуществляющие международную экономическую деятельность:

· резиденты-субъекты хозяйствования, постоянно осуществляющие деятельность на территории определенной страны независимо от их национальности.

· Нерезиденты- субъекты хозяйствования, постоянно осуществляющие деятельность на территории иностранного государства.(предприятия, банки). 

Механизм МЭ система экономических инструментов, организационных мер и институтов, обеспечивающих осуществление мирохозяйственных связей. Определяется спецификой МЭ (международный характер связей, территориальная удаленность, использование специальных валютно- финансовых инструментов) 

Основные черты и функции мирового рынка.
Функции:

· Регулирующая (мировой рынок оказывает обратное влияние на производство)

· Информационная (мировой рынок сообщает усредненные параметры совокупного спроса и совокупного предложения)

· Балансирующая (балансирует спрос и предложение через мировую цену)
· Санирующая  (мировой рынок выбраковывает товары, которые не соответствуют стандартам качества при конкурентных ценах)
Основные черты:
· перемещение товаров и услуг между странами
· первичность по отношению к производителю и функционирование в качестве центральной категории МЭ

· международное разделение труда и других факторов произвводства как основа

· действие основных экономических законов, различных коммерческих и торгово-политических факторов

· множественность применяемых цен

· структурированность

Задание для выполнения практического задания

1. Что Вы понимаете под термином «мировая экономика»? 

2. Дайте   общую   характеристику   понятию   «мировая экономика». 

3. В  чем  отличие  понятия  «международная  экономика  от «мировой экономики»? 

4.Охарактеризуйте  этапы  становления  и  развития  мировой экономики. 

5.На  каком  этапе  развития  мировой  экономики  новые индустриальные страны стали активно включаться во всемирное 

хозяйство? 

6.Охарактеризуйте  социально-экономическую  структуру мировой экономики.

7. Перечислите  основных  субъектов  мирохозяйственных связей. 

8. Назовите объекты мирохозяйственных связей. 

9. Какие Вы знаете факторы развития мировой экономики?

Решение тестов:

1. Мировая экономика –это: 

а) совокупность     национальных     хозяйств     и негосударственных  структур,  объединенных  международными отношениями; 

б)  связи,  устанавливающиеся  между  странами  мира  в  результате торговли; 

в)  совокупность  объектов  и  систем  живой  и  неживой природы. 

2.  Мировое  хозяйство  прошло  несколько  этапов  своего развития: 

а) период реформирования мирового хозяйства (1870–1913 гг.); 

б) период относительного ослабления хозяйственных связей 

между национальными хозяйствами (1914–1945 гг.); 

в) период образования двух мировых экономических систем (1950-1980 гг.); 

г) период образования НАТО. 

3.  Новой  тенденцией  в  мировом  хозяйстве  последних десятилетий стало стремление развитых стран: 

а) к ресурсной независимости; 

б) сельскохозяйственной независимости; 

в) промышленной независимости. 

4. Одной из форм внешнеэкономических связей является: 

а) движение капиталов; 

б) движение рабочей силы; 

в) движение полезных ископаемых. 

5. К основным субъектам мирового хозяйства относятся: 

а) государства (с рыночной и переходной экономикой); 

б) транснациональные корпорации и банки; 

в) международные финансовые центры; 

г)региональные    экономические    интеграционные 

группировки (НАФТА, ЕС, АСЕАН); 

д) физические лица (индивидуалы). 

6. Мировая  экономика  относится  к  числу  сложных  систем, характеризующихся: 

а) иерархичностью, многоуровневостью и структурностью;

б) многоуровневостью, структурностью и неравномерностью экономического развития; 

в) иерархичностью, многоуровневостью и неравномерностью экономического развития; 

г)  иерархичностью,  многоуровневостью,  структурностью  и неравномерностью экономического развития.  

7. Основными   видами   международной   специализации производства являются: 

а) производственная кооперация; 

б) кооперация труда; 

в) подетальная и предметная; 

г) подетальная, предметная и технологическая. 

8.Какое  определение  из  нижеследующих  более  точно 

определяет понятие «мировое хозяйство»: 

а) сумма национальных хозяйств всех стран мира; 

б)  совокупность  национальных  хозяйств  всех  стран  мира, 

связанных системой международного разделения труда. 

9. Какие  две  тенденции  развития  мирового  хозяйства  из 

перечисленных ниже можно считать наиболее важными: 

а)  преодоление  разделения  мирового  хозяйства  на  две экономических системы капиталистическое и социалистическое хозяйство; 

б) усиление тенденции к глобализации; 

в)  углубление  разрыва  между  наиболее  и  наименее развитыми странами; 

г) усиление интеграционных тенденций; 

д)   повышение   роли   сферы   услуг   в   общественном производстве; 

е)  ускорение  научно-технического  прогресса  и  сокращение сроков применения новейших открытий в производстве; 

ж)  усиление  тенденции  к  транснационализации  мировой экономики

Лекция 2. Тенденции развития мирового хозяйства

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Динамика развития. 

2.
Темпы экономического роста в исторической перспективе. 

3.
Проблемы экономической динамики развитых стран. 

4.
Модели социально-экономического развития. 

5.
Российская социально-экономическая модель. 

6.
Концепции международного разделения труда. 

7.
Концепция международного движения экономических ресурсов. 

 Темпы роста мировой экономики в целом, особенно в Азиатском регионе, наблюдаются на довольно высоком уровне. Снижение темпов роста демонстрирует Европейский Союз, что во многом связано с вступлением новых 10 стран-членов. Расширение ЕС повлияло на суммарный показатель, как за счет усреднения, так и за счет ухудшения экономических показателей ведущих стран этого объединения.

В современном мировом хозяйстве наблюдаются следующие тенденции:

1. Сосредоточение основных торговых оборотов в пределах наи​более развитых стран. Во второй половине 1990-х годов на долю «се​мерки» приходилось 80,4% мировой компьютерной техники и 90,5% высокотехнологического производства.

2. Замыкание инвестиционных потоков частного капитала на раз​витых странах. В настоящее время 50% американских инвестиций направляется в страны Западной Европы, тогда как на новые индуст​риальные страны приходится не более 8%. Инвестиции в США по​чти на 85% принадлежат корпорациям Великобритании, Канады, Франции и Германии.

3. Экономическая интеграция вокруг центров экономической силы.

4. Концентрация усилий во всех сферах деятельности – транснационализация капитала – глобализация процессов.

Темпы прироста ВВП,%

	
	1981-1990
	1991-2000
	2001-2010
	2010-2020

	МИР В ЦЕЛОМ 
	3,0
	3,1
	4,2
	4,4

	РАЗВИТЫЕ СТРАНЫ
	3,0
	2,5
	2,4
	2,8

	США 
	3,4
	3,3
	3,2
	3,3

	Европейский Союз 
	2,2
	2,0
	2,0
	2,7

	Германия 
	2,2
	1,9
	1,2
	2,4

	Великобритания 
	2,8
	2,4
	2,4
	2,5

	Франция 
	2,4
	1,9
	1,6
	2,4

	Япония 
	4,0
	1,4
	1,7
	2,2

	Южная Корея 
	9,0
	5,9
	4,7
	4,9

	РАЗВИВАЮЩИЕСЯ СТРАНЫ
	4,0
	5,5
	6,1
	5,7

	Развивающиеся страны без КНР и Индии
	2,8
	3,9
	4,2
	4,1

	Китай 
	9,1
	10,1
	9,2
	7,1

	СТРАНЫ С ПЕРЕХОДНОЙ ЭКОНОМИКОЙ
	0,5
	-3,1
	5,6
	5,6

	Россия 
	0,4
	-5,0
	6,1
	6,0

	Украина
	0,1
	-9,0
	7,3
	6,0


5. Усиление несамостоятельности молодых индустриальных стран, которая проявляется в экстенсивном характере развития и заимство​вании технологических новшеств на Западе, зависимости от внешних инвестиций и экспорта готовой продукции в развитые страны.

Проблемы и противоречивости мирового экономического развития

Противоречия современного мирового хозяйства:

1. Противоречия в развитии между экономически развитым Севером и отсталым Югом. Все большее отступление от контактов с Югом и растущая незаинтересованность Северных стран в развитии тесных связей с Югом. Развивающиеся страны потеряли свое значение как рынки сырья и используются все больше как рынки рабочей силы. Экономическая колонизация Севером Юга. ТНК перебазируют производственные мощности ближе к дешевой рабочей силе, смещают в Южные страны грязные производства. Имеет место лишь селективная поддержка некоторых развивающихся стран (разовая помощь в остропроблемные регионы, инвестиции в потенциально рентабельные страны, создание приграничных буферных зон).

2. Региональные противоречия, которые можно рассматривать в разрезе трех уровней: 

1-й уровень – между региональным объединением и мировым сообществом, возникающие по поводу формирования особых условий торговли и инвестиций внутри интеграционного объединения, в результате которых снижаются конкурентные преимущества стран, находящихся вне объединения;

2-й уровень – между странами внутри регионального объединения по поводу перераспределения выгод от участия в объединении, наиболее часто проявляются в интеграционных объединениях более высокого порядка, например, в ЕС по поводу формирования и расходования государственного бюджета; 

3-й уровень – между регионами одной страны, интегрированной в экономический блок, неравномерность развития которых усугубляется от расширения и либерализации внешнеэкономических связей.

3. Проблема мирового лидерства. Существование трех центров мирового лидерства в экономике - США, Западной Европы, Японии, - формирует определенную систему отношений экономического сотрудничества и соперничества, в результате баланса которых устанавливается определенное равновесие в мировой экономике. При этом следует помнить о нестабильности такого равновесия, которое, по мнению Бэттлера, имеет циклический характер трансформации полярности лидера: «Двуполярность – Однополярность - Многополярность – Военный конфликт за лидерство». Цикл Бэттлера в настоящий момент находится на грани однополярности (лидерство США) и многополярности, когда на лидерство претендуют Китай, Россия, группа «неприсоединившихся» с центром в Латинской Америке. 

4. Углубление противоречий в процессах модернизации. Разви​тые страны Запада шли в авангарде процессов модернизации, само​стоятельно создавая новые технологии и оборудование. Большин​ство развивающихся стран втягиваются в процесс модернизации под влиянием внешнего воздействия Запада. Это усиливает их техноло​гическую зависимость и обеспечивает им место на периферии ми​рового хозяйства.

Проблемы мирового хозяйства:

1. К 2000 г. глобальные проблемы возросли до угрожающих разме​ров: потенциал планеты по поддержанию жизни человека может быть исчерпан на протяжении жизни всего лишь нескольких поколении. Решить глобальные проблемы возможно лишь в результате глобально​го сотрудничества и обязательств. Появились новые угрозы — эпиде​мия СПИДа, распространение ракетно-ядерных технологий, возмож​ность ядерного терроризма. Ежегодно мир теряет около 10 млн. га леса, 9 млрд. т пахотного слоя. К 2030 г. население мира может достигнуть 10 млрд. человек. Это потребует для поддержания жизненного стандарта увеличения сельс​кохозяйственного производства в 4 раза, производства энергии — в 6 раз, что даже при быстром развитии технологий сделать достаточно сложно. Для стабилизации численности населения необходимо добиться снижения среднего коэффициента рождаемости до 2,1.

2. Функциональная целостность и взаимозависимость мира всту​пают в противоречие с политической фрагментацией международ​ной системы государств-наций. К началу XX в. международный по​рядок олицетворяли 6—7 великих держав с их колониальными импе​риями, сферами влияния и политическими союзами. В результате распада колониальной системы возникло свыше 100 государств. После завершения «холодной войны» эта тенденция получила новый им​пульс: распад Советского Союза, Югославии, Чехословакии привел к образованию еще двух десятков государств. В результате общее число стран на политической карте мира в 1990-х годах по сравне​нию с 1945 г. увеличилось втрое. Если такой процесс будет продол​жаться, то, по мнению экспертов, в мировом хозяйстве количество стран возрастет до 300.

3. Потеря роли государства в открытой экономике – внутренние социальные и политические конфликты. Гиперт​рофированные представления о национальных интересах, во-первых, способствуют усилению конфликтов в сфере международных отношений, во-вторых, вступают во все большее противоречие с новыми глобаль​ными реальностями. Тенденция к дроблению по этническому и рели​гиозному признаку способна повергнуть всю международную систе​му в состояние хаоса.

4. Неравномерное распределение благ, нестабильность финансовой системы. Социальные болезни глобальной системы: теневой сектор, терроризм.

Таким образом, можно сделать вывод, что мировое хозяйство не является однородной структурой, при этом представляет собой целостную систему, которая формируется под влиянием ее элементов – национальных экономик, каждая из которых имеет разный экономический потенциал, различные традиции, темпы и тенденции развития.

На данном этапе исследования необходимо выяснить общие черты динамики инвестиционных потоков до и после начала кризиса и проследить за изменениями. Необходимо выяснить, каковы причины и последствия изменений инвестиционной среды в регионах, и каким образом они происходили, а также к каким последствиям привели эти изменения.

Поскольку на данный момент пакеты по стимуляции экономик, а также фискальная политика государств не дает существенных результатов, оздоровление экономики большей частью зависит от частых инвесторов. В настоящее время ТНК еще не до конца взяли на себя привычную роль лидеров частного инвестирования. 

Глобальные притоки ПИИ продемонстрировали умеренный рост в 2010 году после значительного падения в 2008  -2009. В точке 1,24 трлн.долл. в 2010 году  они стали на 5 % выше, чем в предыдущем году. Этот рост обусловлен в основном большими потоками ПИИ в развитые страны, что вместе с развивающимися странами, впервые, составило более половины притока ПИИ. 
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Глобальные притоки ПИИ в 2005-2010 гг. (млрд.долл.)
Пик глобальных притоков ПИИ пришелся на 2007 год, затем, вследствие глобального  финансово–экономического кризиса наметился спад. В 2010 году приток ПИИ вырос по сравнению с 2009 годом.

В то время как производство и торговля достигли докризисного уровня, потоки ПИИ в 2010 году остаются на 15% ниже чем их докризисный уровень и на 37 % ниже пика 2007 года. 

Умеренное оздоровление потоков ПИИ в 2010 году открыло неравные условия среди образцов и моделей ПИИ. Международные слияния и поглощения (СиП) стабильно увеличивались, в то время как число проектов, направленных на сохранение окружающей среды, которые в большинстве своем привлекают наибольшее количество инвестиций, упало. Увеличившиеся доходы от зарубежных филиалов, особенно в развивающихся странах, подъем реинвестированной прибыли – это одна из трех составляющих компонентов инвестиционного потока. Но есть и две негативных составляющих, такие как нестабильность на мировом рынке валют, а также долговой кризис стран Европы, повлиявший на заимствования внутри компаний и вложения и ценные бумаги. 

Внутренние инвестиции возросли в 2010 году до отметки 19 трлн. долл., что на 7% больше, чем в 2009 году, на основе улучшений на рынке капиталов, улучшения прибыльности и здоровому экономическому росту в развивающихся странах.

ЮНКТАД предполагает, что потоки ПИИ продолжат увеличиваться и достигнут уровня в 1,4- 1,6 трлн. долл. или докризисного уровня. В первой половине 2011 года, потоки ПИИ по сравнению с аналогичными кварталами предыдущего года возросли, хотя их уровень оказался ниже, чем в последнем квартале 2010 года. Но ожидается последующий рост до отметки в 1,7 трлн. долл. в 2012 году и достиг уровня 1,9 трлн. дол. в 2013, т. е. уровня пика 2007 года. 

Несмотря на это, волатильность бизнес среды, особенно в развитых странах, означает что ТНК остались относительно осторожными при составлении своих инвестиционных стратегий. Кроме того, факторы риска, с которыми сталкивается современная глобальная экономика, могут существенно замедлить увеличение объема инвестиций.

За притоком ПИИ в развитые страны скрывается региональная дифференциация. Некоторые беднейшие регионы продолжают опускаться в объемах получения инвестиций. В добавление к наименее развитым странам, изолированным развивающимся странам, и малым островным государствам, приток ПИИ в Африку и Южную Азию также уменьшился. В отличие от них, многие развивающиеся регионы, такие как Восточная и Юго-Восточная Азия, и латинская Америка испытали существенный рост притока ПИИ.

Что касается видов ПИИ по способу вхождения в бизнес, то здесь наблюдается существенное различие между двумя основными видами вложений. Стоимость международных слияний и поглощений (СиП) возросла на 36 % в 2010 году до 339 млрд. долл. , хотя и составляет треть от суммы 2007 года. В то же самое время, стоимость новых  проектов существенно понизилась.

Развивающиеся и переходные экономики больше приветствуют новые проекты, чем СиП. Несмотря на это игроки из этих стран становятся все более весомыми на рынке слияний и поглощений, сменяя развитые страны.
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Стоимость СиП и новых проектов в 2007 – 2010 гг. (млрд. долл.)
На данном рисунке видно, что стоимость СиП была наибольшей в 2007 году, в то время как стоимость новых проектов коснулась своего пика в 2008. В 2009 году стоимость СиП и новых проектов упала, причем падение стоимости новых проектов продолжалось и в 2010 году, в отличие от стоимости СиП, которая возросла. 

В первой четверти 2011 года стоимость СиП и новых проектов возросла. СиП возросли на 58 % по сравнению с аналогичным периодом 2010 года.[93]

Для более детального рассмотрения мировых кризисных явлений, необходимо рассмотреть динамику инвестиций в различных регионах мира. Это позволит одновременно обобщить имеющуюся информацию, и рассмотреть процесс инвестирования на региональном уровне. 

 Приток ПИИ в Африку в 2010 году сократился на 9%. При объеме в 55 млрд. долл. доля Африки в совокупном глобальном притоке ПИИ в 2010 году составила 4,4% против 5,1% в 2009  году. В притоке ПИИ на этот континент продолжали доминировать ПИИ в первичный сектор, особенно в нефтяную промышленность. Именно это обусловило становление Ганы в качестве одной из ведущих принимающих стран, а также сокращение притока инвестиций в Анголу и Нигерию. Хотя продолжающийся поиск путей доступа к природным ресурсам, в частности со стороны азиатских ТНК, вероятнее всего будет способствовать поддержанию притока ПИИ в страны Африки к югу от Сахары, политическая неопределенность в Северной Африке, по всей видимости, приведет к тому, что 2011 год станет очередным трудным годом для континента в целом.
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Приток ПИИ в Африку в 2000-2010 гг. (млрд. долл. и % от общего количества ПИИ на континенте)
Из динамики притока ПИИ в Африку видно, что пик инвестирования пришелся на  2006 – 2008 гг. Отличительной особенностью этого региона является то, что нельзя отметить резкого спада притока ПИИ нигде, кроме Центральной Африки.
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Отток ПИИ из Африки в 2008 – 2010 гг. (млрд.долл. и % от общего количества инвестиций в регионе)
До 2009 года инвестиции во все регионы Африки росли стабильно. В 2009 году начался существенный спад. Так инвестиции в Центральную Африку сократились с 73 до 24 млрд.долл.; в Южную Африку – с 67 до 37 млрд. долл.;  в Восточную Африку инвестиции сократились незначительно: с 27 до 21 млрд. долл.; в Западную Африку – с 39до 31 млрд.долл., в Северную Африку – с 24 до 17 млрд. долл. В 2010 году, в Центральной, Южной и Западной Африке наметился подъем инвестиционной активности, хотя объем иностранных инвестиций еще не достиг докризисного уровня. В Восточной и Северной Африке все еще наблюдается незначительный спад.

Что касается оттока ПИИ, то динамика, в целом, повторяется, хотя, в отличие от всех остальных районов Африки, пик инвестирования в Южной  ее части пришелся на 2007 год, а в остальных - на 2008. Как и в случае с притоком инвестиций, тенденция активизации деятельности наблюдается и в оттоке инвестиций в 2010, причем в 2010 году инвестиция странами Африки было сделано больше, чем в 2009.

На протяжении прошедших нескольких лет ТНК из развивающихся стран и стран с переходной экономикой все шире размещали свои инвестиции в Африке. В период 2005-2008 годов на них приходилось 22% поступающих в регион инвестиций против 18% в 1995-1999 годах. 

Ввоз инвестиций в регион упал в 2009 году на 17% до уровня 233 млрд. долл.  главным образом в результате сокращения трансграничных СиП, которое было особенно существенным в секторе услуг (-51%).

[image: image5.emf]0

5 000

10 000

15 000

20 000

25 000

млн.долл.

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010

Продажи Покупки

год


Трансграничные слияния и поглощения в Африке в 2003-2010 гг. (млн.долл.)

Гистограмма показывает динамику и объем транснациональных слияний и поглощений в Африканском регионе. Пик покупок пришелся на 2008, в 2009 наблюдается резкое падение. Пик продаж приходится на 2005 год, а затем наблюдается спад. В 2010 году наблюдается некоторое оживление по сравнении с 2009.

  Приток инвестиций в Восточную Азию, Юго-Восточную Азию и Южную Азию в целом в 2010 году вырос на 24% и достиг 300 млрд. долларов. Однако в этих трех субрегионах прослеживались очень разные тенденции: приток инвестиций в АСЕАН более чем удвоился; их приток в Восточную Азию увеличился на 17%; а приток ПИИ в Южную Азию сократился на одну четверть.

  Ввоз инвестиций в Китай, являющийся крупнейшим получателем ПИИ в развивающемся мире, вырос на 11% до 106 млрд. долларов. Тем не менее в условиях неуклонного роста зарплат и издержек производства перенос трудоемких производств в эту страну замедлился, и ПИИ продолжали переориентироваться на высокотехнологичные отрасли промышленности и услуг. В то же время некоторые государства – члены АСЕАН, такие, как Вьетнам и Индонезия, упрочили свои позиции в качестве мест размещения низкозатратных производств, особенно в нижних звеньях обрабатывающей промышленности.

Сокращение притока ПИИ в Южную Азию было обусловлено 31-процентным уменьшением притока в Индию и 14-процентным падением в Пакистане. В Индии сбой в деле привлечения ПИИ отчасти объяснялся макроэкономическими соображениями. В то же время приток инвестиций в Бангладеш, которая обретает все более важное значение в качестве места размещения недорогостоящих производств в Южной Азии, подскочил на 30% до 913 млн. долларов.

Вывоз ПИИ из Южной, Восточной и Юго-Восточной Азии в 2010 году увеличился на 20% и достиг 232 млрд. долларов.

В последние годы в увеличивающемся вывозе ПИИ из развивающихся стран Азии прослеживаются новые тенденции и более значительная отраслевая диверсификация. В добывающих отраслях появились новые инвесторы, включая такие конгломераты, как СИТИК (Китай) и "Релаенс груп" (Индия), и фонды национального благосостояния, такие, как Китайская инвестиционная корпорация и "Темасек холдингс" (Сингапур).

Металлургические компании этого региона проявляют особую активность в обеспечении доступа к зарубежным минеральным ресурсам, таким, как железная руда и медь. В обрабатывающей промышленности азиатские компании активно поглощают крупные компании в развитом мире, но сталкиваются со все более значительными политическими препятствиями.   Вывоз ПИИ в секторе услуг уменьшился, но СиП в таких отраслях, как телекоммуникационная сфера, увеличивается. На притоке ПИИ в Западную Азию в 2010 году продолжал негативно сказываться глобальный экономический кризис: их ввоз сократился на 12%, но в 2011 году он, как ожидается, преодолеет нижнюю точку. Вместе с тем обеспокоенность по поводу политической нестабильности в регионе, по всей видимости, затруднит оживление.

Вывоз ПИИ из Западной Азии в 2010 году сократился на 51%. Движущей силой вывоза инвестиций из Западной Азии выступают главным образом контролируемые правительствами структуры, которые перенаправляют часть своих национальных сверхприбылей от нефти на поддержку своей собственной экономики. Политика экономической диверсификации в этих странах проводится в рамках двуединой стратегии: инвестирования в другие арабские страны для подкрепления их небольшой отечественной экономики; а также инвестирования в развитые страны в целях получения стратегических активов для развития и диверсификации промышленного потенциала в их собственных странах. Эта политика все активнее проводится в целях создания производственных мощностей, отсутствующих в странах базирования, таких, как автомобильная промышленность, использование альтернативных видов энергии, электронная и аэрокосмическая промышленность. Данный подход отличается от подхода других стран, которые, как правило, стремятся сформировать определенный отечественный потенциал, прежде чем перейти к вывозу прямых инвестиций.
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Приток ПИИ в Восточную, Восточную и Юго-Восточную Азию в 2000-2010 гг. (млрд.долл. и % от общего количества ПИИ на континенте)
На данной гистограмме видно, что приток ПИИ в регионе росли стабильно, начиная с 2001 года, и продолжают расти, несмотря на финансово-экономический кризис.
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Отток ПИИ из Южной, Восточной и Юго-Восточной Азии в 2000-2010гг.(млрд.долл. и % от общего числа инвестиций на континенте)
Отток ПИИ показывает аналогичный притоку ПИИ стабильный рост.  

Ввоз инвестиций в регион упал в 2009 году на 17% до уровня 233 млрд. долл.  главным образом в результате сокращения трансграничных СиП, которое было особенно существенным в секторе услуг (-51%).

Лидером по оттоку инвестиций из региона является Юго – Восточная Азия, за ней следуют Южная и Восточная Азия. Необходимо отметить, что в 2010 году зарегистрирован рекордный уровень оттока инвестиций из региона, он существенно превышает докризисный уровень.
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Трансграничные слияния и поглощения в Южной, Восточной и Юго-Восточной Азии в 2003-2010 гг. (млн.долл.)

Пик трансграничных слияний и поглощений в области продаж в регионе пришелся на 2007 год. Покупки же коснулись своего пика в 2010 году, достигнув рекордной точки.

Приток ПИИ в Латинскую Америку и Карибский бассейн в 2010 году вырос на 13%. Наиболее значительное увеличение было зарегистрировано в Южной Америке, где прирост составил 56% при особенно динамичной роли Бразилии. Вывоз ПИИ из Латинской Америки и Карибского бассейна в 2010 году увеличился на 67%, главным образом из-за крупных сделок в рамках трансграничных СиП бразильских и мексиканских ТНК.

В Латинской Америке и Карибском бассейне был отмечен также резкий рост инвестиций со стороны ТНК развивающейся Азии, особенно в проекты, ориентированные на получение доступа к ресурсам. В 2010 году объем приобретений азиатских ТНК достиг 20 млрд. долл., и на них пришлось более 60% совокупных ПИИ в этот регион. В некоторых странах этого региона это породило обеспокоенность по поводу структуры торговли, поскольку Южная Америка экспортирует главным образом сырьевые товары и импортирует продукцию обрабатывающей промышленности.
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Приток ПИИ в Латинскую Америку и страны Карибского региона в 2008-2010 гг. (млрд.долл. и % от общего количества ПИИ в регионе)
В отличие от Юго-Восточной Азии, приток ПИИ в Латинскую Америку и Караибский регион в 2009 году существенно сократился. Пик их пришелся на 2007-2008 год. Только в Южной Америке в 2010 году наблюдается прирост инвестиций.
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Отток ПИИ из Латинской Америки и стран Карибского региона в 2000-2010 гг. (млрд.долл. и  % от общего количества ПИИ на континенте)

Пик оттока ПИИ из региона пришелся на 2008 год. В 2009 году наблюдается его резкое падение.
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Транснациональные слияния и поглощения в Латинской Америке и Карибском регионе в 2003-2010 гг. (млрд.долл.)
В развитых странах реструктуризация банковской отрасли по инициативе регулирующих органов привела к целой серии значительных изъятий иностранных активов. В то же время это привело к увеличению новых ПИИ, поскольку произошло перераспределение активов между основными игроками. В предстоящие годы на потоки ПИИ в финансовом секторе значительное влияние, скорее всего, будут оказывать глобальные усилия по реформированию финансовой системы и стратегии свертывания правительственной помощи. 
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Приток ПИИ в развивающиеся страны в 2000-2009 гг. (млрд.долл. и % от общего количества ПИИ на континенте)
Приток ПИИ в данном регионе рос стабильно с 2001 года, своего пика он достиг в 2007 году. После начала кризиса произошел очень резкий и стремительный спад.

Тенденция сокращения вывоза ПИИ из развитых стран обратилась вспять, и их вывоз по сравнению с 2009 годом вырос на 10%. Однако при этом он достиг лишь половины от пикового уровня 2007 года. Обращение вспять этой тенденции было обусловлено главным образом увеличением стоимостных объемов СиП под воздействием укрепления балансов ТНК и исторически низких ставок долгового финансирования.
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Отток ПИИ из развитых стран в 2000-2009 гг. (млрд.долл. и % от общего количества ПИИ в регионе)
Отток ПИИ демонстрировал стабильный рост вплоть до 2009 года, когда произошло резкое падение. 

Во всех развитых странах, кроме ЕС в 2010 году намечено некоторое оживление о сравнению с 2009 годом.
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Трансграничные слияния и поглощения в развитых странах 

в 2003-2009 гг. (млн.долл.)
В данном регионе СиП в докризисный период происходили наиболее активно. Поэтому с началом кризиса произошел спад почти до уровня 2004 года. В 2010 году наметилось оживление.

Либерализация и поощрение инвестиций остаются доминирующим элементом проводимой в последнее время инвестиционной политики. Тем не менее, по мере нарастания в последние годы числа ограничительных инвестиционных мер и административных процедур повысился риск инвестиционного протекционизма.
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Таким образом, с 2000 до 2010 г. Количество мер по либерализации значительно уменьшилось, в то время как количество мер по регулированию существенно возросло.

Режим международных инвестиционных соглашений (МИС) находится на перепутье. В условиях, когда насчитывается почти 6 100 договоров, когда ведется множество переговоров и действуют многочисленные механизмы урегулирования споров, ситуация почти достигла той точки, когда эта система становится слишком громоздкой и сложной как для правительств, так и для инвесторов, и все же она остается недостаточной для охвата всех возможных двусторонних инвестиционных взаимоотношений (для чего потребовалось бы еще 14 100 двусторонних договоров). 

Политика в области ПИИ становится все более взаимосвязанной с промышленной политикой на национальном и международном уровнях. Задача заключается в таком управлении этой взаимосвязью, которая поставит эти два направления политики на службу процессу развития. Ключевое значение имеет также нахождение "золотой середины" между укреплением отечественного производственного потенциала, с одной стороны, и недопущением инвестиционного и торгового протекционизма – с другой, равно как и укрепление международной координации и сотрудничества. 

Можно сделать вывод о том, что развивающиеся экономики увеличили свою долю в ПИИ в 2010 году как реципиенты и инвесторы. Судя по последним данным в области производства и потребления в развивающихся и переходных экономиках, ТНК увеличивают долю своего участия в двух направлениях: поиске эффективности и поиске новых рынков в рамках этих стран. Впервые эти ТНК охватили более половины мировых потоков ПИИ в 2010 году. Половиной из двадцатки лидеров в области ПИИ в 2010 году являются развивающиеся и переходные экономики.

Отток ПИИ из развивающихся и переходных экономик также вырос до 21 %.  Сейчас эта цифра уже на пути к 29 % от мировых потоков ПИИ. В 2010 году шесть стран с развивающейся или переходной экономикой были среди двадцати передовых стран в области инвестирования. Динамизм развития инвестирования со стороны ТНК из развивающихся стран контрастирует с ослабленными инвестиционными процессами со стороны ТНК из развитых стран, особенно из Европы. Объем их внешних инвестиций составил только около половины уровня пика 2007 года.

Приток ПИИ в страны с переходной экономикой в 2010 году несколько уменьшился. Ввоз инвестиций в Содружество Независимых Государство (СНГ) увеличился крайне незначительно − на 0,4%. Иностранных инвесторов продолжает привлекать динамично растущий местный потребительский рынок, особенно в Российской Федерации, где приток инвестиций вырос на 13% и достиг 41 млрд. долларов. Напротив, приток ПИИ в Юго-Восточную Европу резко сократился третий год подряд, отчасти из-за низкой инвестиционной активности стран ЕС.

В 2010 году приток ПИИ в развитые страны несколько сократился. Распределение потоков ПИИ между субрегионами было неравномерным. В Европе было отмечено резкое падение инвестиций. Сокращение притока ПИИ было зарегистрировано и в Японии. В число факторов, препятствующих увеличению потоков ПИИ, входили мрачные экономические прогнозы, меры жесткой экономии и возможный кризис суверенного долга, а также регулятивные соображения. Вместе с тем приток инвестиций в Соединенные Штаты продемонстрировал коренной перелом и увеличился более чем на 40%.

Исходя из данной информации, можно сделать вывод о том, что инвестиционный поток в 2010 году вырос в  развивающихся регионах значительно, в то время, как некоторые из развитых стран так и не нарастили свой инвестиционный поток. Тем не менее, динамика СиП, в целом, по всем регионам является положительной.

Необходимо отметить, что многие страны и регионы уже находятся на пути преодоления кризиса, в то время как другие не могут найти рычагов для окончательного решения кризисных проблем
Вопросы для закрепеления
1. Дайте характеристику мировой экономической системе.  

2. Чем отличается мировой и глобальный кризис? 
3. Перечислите глобальные проблемы и вызовы современности. 
4. Назовите основные подходы к исследованию мировой эконо‑ мики. 
5. Объясните разнообразие подходов к исследованию мировой экономики. 
6. Чем же определяются направления внешнеторговых потоков? 
7. В чем проявляется трансформация теорий мировой экономики?
 8. Поясните смысл монетаристской и цивилизационной модели мировой экономической системе в контексте ее кризиса. 
9. Сравните критерии различных подходов в классификации стран. 
10. На какие группы делятся страны в мировой экономике? 
11. В чем заключается сущность конкурентоспособности наций? 1
2. Каковы основные принципы функционирования мировой экономической системы в ее новой модели?

Лекция 3. Экономические ресурсы – как потенциал мировой экономики

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Основные сдвиги в структуре мировой экономики. Важнейшие тенденции изменения структуры ВВП промышленно развитых стран. 

2.
Характеристика топливно-энергетического комплекса и основные тенденции его развития. Структура мирового производства первичных энергоресурсов. 

3.
Понятие и характеристика технологической базы агропромышленного комплекса. Структура мирового сельскохозяйственного производства. 

4.
Состояние и перспективы развития химико-лесного и металлургического комплекса. Характеристика легкой промышленности.

5.
Развитие современных средств связи и их наличие в некоторых странах мира. Мировые экспортеры услуг.

Современный мир при всей сложности и противоречивости есть целостной системой, которая объединяет свои составные исторически достигнутым уровнем международного обобществления производства. В масштабах мирового хозяйства действуют несколько экономических законов универсального характера.
Прежде всего, закон повышения уровня международного обобществления по мере развития национальных продуктивных сил. Этот закон обуславливает возрастания внутренней взаимозависимости, взаимосвязи и целостности мирового хозяйства за всей противоречивости образующих его подсистем.

Закон возрастания открытого характера экономики (Э. Клеер). В связи с этим законом вместе с развитием продуктивных сил страны и углублением внутреннего разделения труда возрастает степень привлечения национальной экономики в мирохозяйственные связи: “Взаимоотношения между разными нациями зависят от того, насколько каждая из них развила свои продуктивные силы, разделение труда и внутреннее общение”.

Закон повышения производительности труда. “Именно закон повышения производительности, будучи общим политэкономическим законом, представляет собой главную движущую силу международного экономического сотрудничества. Это тот фундамент, на котором сформировалось и развивается всемирное хозяйство. 

Закон стоимости (интернациональной стоимости). Этот закон образовывает основу любых товарообменных операций независимо от характера производства товаров, которые являются объектом обмена.

Проблема производности международных экономических отношений. Изучение этого вопроса имеет важное значение относительно установления причинно-следственных связей в системе мирового хозяйства. Как правило, за исходную методологическую установку исследователи принимают известный тезис К. Маркса из “Вступления” к его “Экономическим рукописям 1857-1859 лет”: “Вторичные и третичные, вообще производные, перенесенные, не первичные производственные отношения ... роль, которое здесь сыграют международные отношения”. Оттуда делается вывод о том, что международные экономические отношения есть вторичными и третичными, т.е производными от внутринациональных отношений.

Если рассматривать проблему вторичности международных экономических отношений в воспроизведенном аспекте и сквозь призму процессов глобализации, которые происходят на современном этапе, можно сделать вывод, который классический подход к исследованию этой проблемы не является адекватным современной экономической действительности. К. Маркс называл первичными отношения в сфере непосредственно производства, а вторичными – отношения в сфере обмена, распределения и потребления. Дело в том, что за времен Маркса международные экономические отношения были исключительно торговыми и почти к второй половине ХХ столетия оставались преимущественно торговыми в функциональном разрезе.

Однако с развитием интернационализации на международный уровень выдвигается сам процесс производства. В целиком вторичной раньше внешнеэкономической сфере появляются собственные первичные отношения – отношения интернационализированного производства. За своим социально-экономическим содержанием и внутренней структурой это подобный национальной экономике комплекс первичных отношений производства и вторичных от них отношений распределения, обмена и потребления в мирохозяйственной сфере. Даже оставаясь вторичными за экономической природой возникновения, международные экономические отношения влияют на развитие национальных производственных отношений.

Интернационализация мирового хозяйства.

Интернационализация мирового хозяйства вступила в новый этап развития, когда основным инициатором и двигателем этого процесса является мировая основа. При этом некорректно утверждать, что национальные хозяйства полностью растворяются в системе мирового хозяйства, так как мировое хозяйство не может уподобиться национальному, основанному на едином производственном комплексе, однако зависимость национальных хозяйств от мирового может быть настолько значительной, что национальные хозяйства будут рассматриваться как производные от мирового. 

В условиях выхода процесса интернационализации на новый качественный уровень, международные экономические отношения оказывают непосредственное влияние на развитие национальных производственных отношений. Это означает проявление небывалой к тому зависимости каждой национальной экономики от мирового хозяйственного процесса. Система мирового хозяйства постепенно превращается из гетерогенной, что получается из взаимосвязанных национальных хозяйств, в гомогенную, когда национальные хозяйства становятся настолько интегрированными, что уже не они, а мировое хозяйство определяет реализацию общественного воспроизводства. 

Мировое хозяйство охватывает новый круг производственных отношений, которые не наблюдаются в национальных хозяйствах. К международной плоскости привлекается сфера непосредственного производства, она становится доминирующей над сферой обращения. мировая торговля интернационализирует экономические отношения, переносит их в другие страны.

С вывозом капитала производственные отношения перемещаются через государственные границы. Новый шаг в процессе интернационализации капитала и производства за последние годы было сделано в связи с развитием транснационализации капитала. Для современных транснациональных корпораций (ТНК) присущие прямые зарубежные инвестиции, подетальное и единичное разделение труда и производственная кооперация одновременно внутри одной компании и на международному равные, достаточно развитое централизованное управление всей деятельностью, подчинения всех хозяйственных процессов максимизации прибыли корпорации как целого. Очерченные черты международных концернов свидетельствуют о том, что самое производство добавленной стоимости стало процессом интернациональным. 

Более высокий уровень обобществления производства проявляется не только в его ориентации на мировой рынок. Оно непосредственно опирается на производственные силы мирового сообщества в целом.

Одним из важных элементов мирового хозяйства являются международные монополии. Их усиление и рост порождает комплекс проблем, конфликтов, диспропорций, как в отдельных странах, так и в системе мирового хозяйства в целом. Международные монополии вместе с национальными правительствами есть субъектами глобальных международных отношений, и не только экономических.

Интернационализация как процесс не исключает самостоятельности отдельных национальных экономик, не уменьшает их внутренних преимуществ и возможностей. И все же государства становятся на путь экономического и политического объединения. Основной причиной интеграции промышленно развитых стран в политэкономическом аспекте есть противоречивость между высоким уровнем развития продуктивных сил и уплотняющими их границами национальных экономик.

В границах интеграционных группировок значительно усиливается взаимозависимость национальных хозяйств, возникает потребность в устойчивом, регулярном характере разделения труда, кроме того, интеграция позволяет:

· осуществлять межгосударственное регулирование экономических процессов;

· сформировать интернациональный хозяйственный комплекс с общими пропорциями и общей структурой производства;

· расширить территориальные возможности межгосударственного передвижения товаров, рабочей силы и финансовых ресурсов;

· устранить численные административные и экономические барьеры, которые мешают такому передвижению;

· сблизить внутренние экономические условия стран-участниц интеграционных объединений и нивелировать уровни их экономического развития.

Диалектическая зависимость национальных хозяйств от мирового хозяйства в условиях глобализации. 

В международных отношениях в диалектическом единстве развиваются две тенденции – центростремительная и центробежная. Центростремительная состоит в дальнейшей консолидации международных хозяйственных связей, попытках развитых стран выработать механизм экономической и политической координации. Центробежная тенденция состоит в том, что сохраняется и углубляется соперничество между главными конкурентами на мировом рынке, снова и снова осуществляются попытки укрепить свои позиции путем использования протекционистских мероприятий.

Неравномерность экономического и политического развития постоянно синтезирует импульсы, которые противопоставят одно один как отдельные государства, так и создаваемые ними блоки и группировка. В то же время действуют могущественные силы, которые диктуют необходимость поиска нетрадиционных путей и средств преодоления, ли хотя бы временного решения, этих противоречивостей. Наличие общих задач и целей, возрастающая взаимозависимость усиливают объединяющие тенденции и процессы как среди развитых стран, так и среди стран, которые развиваются.

Соотношения центробежной и центростремительной тенденции между развитыми странами обуславливается сдвигами в материальном производстве на новом этапе научно-технической революции (НТР). Внедрения новых технологий приводит к важному повышению эффективности материального производства, к созданию в перспективе новой технологической базы. Научно-технический прогресс стимулирует интернационализацию общественной жизни, во многом, благодаря тому, что высокотехнологическая продукция находит себе сбыт, прежде всего, на рынках промышленно развитых стран. Усовершенствования коммуникационных и транспортных систем оказывает содействие формированию элементов общности в духовной и культурной сферах. Наиболее далеко эти процессы продвинулись в странах Северной Америки и Западной Европы.

Существуют общие закономерности развития, которые за обстоятельств возрастающей интернационализации производительных сил ведут к сближению структур хозяйства всех стран, выравнивания особенностей и отличий между государствами.

Интернационализация хозяйственной жизни, которая усиливается влиянием НТР, в то же время самая являть фактором его ускорения. Более сложные формы связей (торговля патентами и лицензиями, научно-техническое сотрудничество), обусловленные специализацией и кооперированием, предусматривают обмен научно-технической информацией. Влияние интернационализации хозяйственной жизни на ускорение НТР оказывается в том, что в условиях высокой степени взаимозависимости национальных хозяйств технический прогресс становится жизненно необходимым. Отставания угрожает потерей конкурентоспособности и потерей рынков сбыта.

Следует также иметь в виду то, что страны вступают в мировое хозяйство с разным уровнем развития, а значит и эффект от процессов взаимодействия тоже отличается. прогресс в развития производства, которое достигается одними странами, часто сопровождается торможением и, даже, разрушением производительных сил в других странах.

Но тенденции к растворению национальных экономик в мировом хозяйстве, к размыванию границ между государственно отделенными финансовыми капиталами противостоит контр-тенденция к их закреплению. В ее основе – отношения собственности, которые ведут к углублению разногласий между странами. Логически, что государства стремятся создать на своей территории и на территориях, на которые распространяется их влияние, наиболее благоприятные условия деятельности для своих ТНК, в то же время облегчая условия их заграничной деятельности. Одновременно государства привлекают иностранный капитал или стимулируют его проникновения в национальную экономику в зависимости от собственных стратегических целей. Но, несмотря на достижение НТР, степень интернационализации продуктивных сил и выравнивания условий хозяйствование в разных странах, различие в уровне социально-экономического развития остается немалой.

Расхождение в уровнях развития отдельных государств, их политической ориентации, впрочем, не уменьшают значения сотрудничества на международном уровне. Объективную основу для этого процесса создают два состава: необходимость межнациональных связей и взаимная заинтересованность в развитии.

Внутреннее состояние любой страны, выгоды и недостатки его экономической политики наиболее выразительно проявляются в внешнеэкономической сфере. Объемы и характер внешнеэкономических связей, их структура есть индикаторами привлечения национального хозяйства в всемирные экономические связи.

Интенсификация внешнеэкономических связей усиливает и взаимозависимость стран, которая есть носителем двух компонентов: с одной стороны, отрицательного, что проявляется в узко-направленной экспортной ориентации, а с другого – положительного, что влияет на дальнейшее развитие мирового хозяйства, появление новых форм международного сотрудничества. Дальнейшее переплетение экономик развитых стран может в некоторых случаях усилить разногласия между ними. Из-за того, что усиление взаимозависимости по-разному соотносится с интересами разных слоев общества, оно порождает новые разногласия внутри него.

Экономическая интеграция – это процесс экономического взаимодействия стран, который приводит к сближению хозяйственных механизмов и принимает форму межгосударственных соглашений и согласованно регулируется межгосударственными органами.

Экономическая интеграция характеризуется некоторыми важными признаками, которые в совокупности отличают ее от других форм экономического взаимодействия стран: 

взаимопроникновение и переплетение национальных производственных процессов; 

широкое развитие международной специализации и кооперации в производстве, науке и технике на основе наиболее прогрессивных и глубоких их форм;

 глубокие структурные изменения в экономике стран-участниц;

необходимость целенаправленного регулирования интеграционного процесса, разработки скоординированной экономической стратегии и политики;

региональность пространственных масштабов интеграции, так как необходимые предпосылки первостепенно складываются между странами, где устанавливаются тесные хозяйственные связи.

По смыслу интеграция представляет собой переплетение, взаимопроникновение и сращивание воспроизведственных процессов стран региона.

Предпосылки интеграции:

близость уровней экономического развития и степени рыночной зрелости стран, которые интегрируются. За редчайшим исключением (НАФТА) межгосударственная интеграция развивается или между промышленно развитыми, или между развивающимися странами;

географическая близость стран, которые интегрируются, наличие в большинстве случаев общей границы и исторически сформированных экономических связей;

общность экономических и других проблем, которые возникают перед странами в области развития, финансирование, регулирования экономики, политического сотрудничества и т.д. Экономическая интеграция призвана решить набор конкретных проблем, которые реально возникают перед странами, которые интегрируются;

демонстрационный эффект. В странах, которые создают интеграционные объединения, обычно происходят положительные сдвиги (ускорение темпов экономического роста, снижение инфляции, рост занятости и т.д.), что оказывает определенное психологическое влияние на другие страны. Демонстрационный эффект обнаружил себя, например, в желании стран бывшего СССР как можно быстрее стать членами ЕС, даже не имея для этого макроэкономических предпосылок;

«эффект домино». После того, как большинство стран того ли другого региона стали членами интеграционного объединения, другие страны, которые остались за его пределами, испытывают некоторую трудность, связанных с переориентацией экономических связей стран, которые входят в группировки, одна на одну. Это нередко приводит даже к сокращению торговли стран, которые остались за пределами интеграции. В результате они также вынуждены вступить в интеграционное объединение. Например, после вступления Мексики в НАФТА, многие латиноамериканские страны поспешили заключить с ней соглашения о торговле.

Опираясь на указанные предпосылки, страны образовывают интеграционные объединения, которые, несмотря на их многочисленность в современной мировой экономике и на разные уровни развития, преследуют приблизительно одинаковые цели. Основными целями интеграции могут быть следующие.

1.  Использование преимуществ экономики масштабов, которые обеспечивают расширение размеров рынка, сокращения трансакционных затрат, доли прямых иностранных инвестиций. Цели увеличения национальных масштабов особенно четко выражены в интеграционных группировах Центральной Америки и Африки.

2.  Создание благоприятной внешнеполитической среды. Такая цель в особенности характерна для стран ЮВА и Ближнего Востока. Здесь важно укрепление взаимопонимания и сотрудничества в политической, военной, социальной и других неэкономических областях.

3.  Решение задач торговой политики. Региональная интеграция рассматривается как способ укрепления переговорных позиций стран, которые принимают участие, в рамках многосторонних переговоров в ВТО. Кроме того, региональные объединения разрешают создавать более стабильную основу для взаимной торговли.

4.  Содействие структурной перестройке экономики. Привлечение стран, которые создают рыночную экономику или осуществляют глубокие экономические реформы, к региональным торговым соглашениям стран с более высоким уровнем рыночного развития рассматривается как важнейший канал передачи рыночного опыта. Более развитые страны, привлекая своих соседей к процессам интеграции, также заинтересованны в ускорении их рыночных реформ и в создании там полноценных вместительных рынков.

5. Поддержка молодых областей национальной промышленности, так как для них возникает более широкий региональный рынок. Эта цель была ведущей для интеграционных объединений стран Латинской Америки и Африки к югу от Сахары.

Объективное содержание интеграции составляет переплетения, взаимопроникновения и сращивания воспроизведенных процессов, которые обеспечивают более эффективное взаимодействие между странами. Таким образом, экономическая интеграция имеет ряд благоприятных условий для взаимодействующих сторон:

1. Интеграционное сотрудничество дает субъектам хозяйствования (товаропроизводителям) более широкий доступ к разному роду ресурсов: финансовых, трудовых, материальных, к новейшим технологиям; а также позволяет производить продукцию в расчете на более ёмкий рынок.

2.  Экономическое сближение стран в региональных рамках создает привилегированные условия для фирм стран-участниц экономической интеграции, защищая их в определенной степени от конкуренции со стороны фирм третьих стран.

3. Интеграционное взаимодействие разрешает решать наиболее острые проблемы социального характера. 

Таким образом, в результате интеграции отдельные группы стран создают между собою более благоприятные условия для торговли и для межрегионального передвижения факторов производства, чем для всех других стран. Подобные региональные образования оцениваются положительным фактором мировой экономики, но при условии, что группа стран, которые интегрируются, либерализируя взаимные экономические связи, не устанавливает менее благоприятных, чем к началу интеграции, условий  для торговли с третьими государствами.

Этапы интеграционного процесса и основные типы интеграционных объединений

Наибольшее развитие интеграционные объединения разного типа получили в второй половине XX ст. Исторически интеграция эволюционирует через несколько основных ступеней каждая из которых свидетельствует об уровне ее зрелости. В целом можно выделить шесть этапов для которых характерные свои особенности 
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Формы международной региональной экономической интеграции
На первом уровне, когда страны еще только делают первые шаги к взаимному сближению, между ними существуют преференциальные торговые соглашения. Они могут подписываться или на двусторонней основе между двумя государствами, или между уже существующей интеграционной группировкой и отдельной страной или группой стран. В соответствии с настоящими соглашениям страны предоставляют одна другой более благоприятный режим, чем третьим странам.

На втором уровне интеграции страны переходят к созданию зоны свободной торговли, которая предусматривает уже полная отмена таможенных тарифов во взаимной торговле товарами и услугами при сохранении национальных таможенных тарифов в отношениях с третьими странами. В большинстве случаев условия зоны свободной торговли распространяются на все товары, кроме продукции сельского хозяйства. Зона свободной торговли может координироваться межгосударственным секретариатом, расположенным на территории одной из стран-членов, но чаще всего обходится и без него, согласовывая основные параметры своего развития на периодических совещаниях руководителей соответствующих ведомств.

Третий уровень интеграции связанный с созданием таможенного союза – согласованной отменой национальных таможенных тарифов и введением общего таможенного тарифа и единой системы нетарифного регулирования торговли относительно третьих государств. Таможенный союз предусматривает беспошлинную внутриинтеграционную торговлю товарами и услугами и полную свободу их перемещения внутри региона. Обычно таможенный союз требует создания уже более развитой системы межгосударственных органов, которые координируют проведение согласованной внешнеторговой политики. Чаще всего они принимают форму периодических совещаний министров, которые руководят соответствующими ведомствами и в своей работе опираются на постоянно действующий межгосударственный секретариат.

Когда интеграционный процесс достигает четвертого уровня – общего рынка, – страны, которые интегрируются, договариваются о свободе движения не только товаров и услуг, но и факторов производства – капиталов, рабочей с и технологий. Координация осуществляется на периодических совещаниях (обычно 1-2 раза в год) глав государств и правительств стран-участниц, на значительно  частых встречах министров, которые опираются на постоянно действующий межгосударственный секретариат (например, в ЕС – Европейский совет глав государств и правительств, Совет министров ЕС и Секретариат ЕС).
Наконец, на пятом, наивысшем уровне происходит полная интеграция, которая предполагает проведение единой экономической, валютной, бюджетной, денежной политики, введения единой валюты, установления органов наднационального регулирования внутри интеграционной группировки. Правительства согласованно отказываются от части своих функций в пользу надгосударственных органов, которые наделяются правом принимать решение по вопросам, которые касаются организации, без согласования с правительствами стран-членов (например, в ЕС – Комиссия ЕС).

Организация Черноморского экономического сотрудничества

ОЧЭС - это единственная международная организация экономического сотрудничества, которая существует в Черноморском регионе, и которая имеет диверсифицированную структуру, рабочие группы, комитеты. ОЧЭС была создана в 1992 году. В настоящее время постоянными членами ОЧЭС являются Албания, Армения, Азербайджан, Болгария, Греция, Грузия, Молдавия, Румыния, Россия, Сербия, Турция и Украина. 

Целью двенадцати членов Черноморской региональной группировки является достижение длительного мира, стабильности и процветания в процессе экономического сотрудничества, благодаря межправительственным связям и взаимодействию с международными и региональными системами.
В ОЧЭС функционируют 14 рабочих групп, в том числе по торговле и промышленному сотрудничеству, банковскому делу и финансам, статистике, транспорту, связи, энергетике, науке и технике, экологии, сельскому хозяйству, туризму и другим вопросам. Их деятельность фокусируется на конкретных вопросах сотрудничества и многосторонних проектах.

ГУАМ
ГУАМ — военно-политический блок, созданный в октябре 1997 республиками — Грузией, Украиной, Азербайджаном и Молдавией (с 1999 по 2005 в организацию также входил Узбекистан). Название организации сложилось из первых букв названий входящих в него стран. До выхода Узбекистана из организации именовалась ГУУАМ. 

Его характерной чертой изначально стала ориентация на европейские и международные структуры. Инициаторы союза действовали вне рамок СНГ.
  Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА)
 Один из больших и богатых рынков сложился в Северной Америке после объединения национальных рынков Канады, США и Мексики в рамках Североамериканского соглашения о свободной торговле (НАФТА). Североамериканская ассоциация свободной торговли была создана путем подписания соглашения в декабре 1992 г. между тремя странами – США, Канадой и Мексикой, – вступившего в силу с 1 января 1994 г. 

Специфичность этого рынка характеризует такие черты:

1.  Это объединение лишь трех, но больших как по территории и населению, так и по экономическому потенциалу стран.

2.  Основой данного рынка является экономика мирового лидера по конкурентоспособности США.

3.  Большая часть внешнеторгового оборота Канады и Мексики приходится на торговлю с США.

4.  Расположен этот рынок на одинаковом расстоянии от Западной Европы и от АТР.

5.  Существует реальная возможность в будущем расширить этот рынок на Латинскую Америку.

Цель создания НАФТА:

 Устранение таможенных ограничений во взаимной торговле.

 Достижение высокого уровня интеграции рынков товаров, капитала, технологий и трудовых ресурсов.

 Достижение полной независимости от внешних поставок энергоресурсов.

 Усиление конкурентоспособности североамериканского экономического центра в сравнении с западноевропейским и азиатско-тихоокеанским центрами.

Выигрыш от НАФТА для США:

*  расширение беспошлинного рынка реализации продукции;

*  выход через Мексику на экономику стран Латинской Америки;

*  ненужно создавать в Мексике филиалов предприятий, чтобы обходить при экспорте товаров таможенные и протекционистские барьеры;

*  доступ к канадским и мексиканским экономическим ресурсам;

*  развитие экспорта аграрной, автомобильной и текстильной продукцией.

Выигрыш от НАФТА для Канады:

*  ликвидация протекционистских преград со стороны законодательства США;

*  возможность увеличения товарооборота с Мексикой;

*  выход через США и Мексику на рынки стран Латинской Америки;

*  повышение коммерческой активности приведет к росту промышленного производства, расширению границ занятости.

Выигрыш от НАФТА для Мексики:

*  большой прилив штатовского и канадского капитала;

*  возможность широкого выхода на ранее ограниченные протекционистским законодательством рынки;

*  возможность кардинального улучшения положения с решением проблемы безработицы;

*  ускорение развития экономики в общем.

В рамках НАФТА предусмотрены меры по либерализации движения товаров, услуг и капиталов через границы, которые разделяют три страны. Почти все торговые и инвестиционные барьеры должны быть сняты на протяжении последующих 15 лет. Создаются условия для принятия этими тремя странами аналогичных законов в области охраны окружающей среды, а также трудового законодательства. Между США и Канадой подобные меры уже осуществлены, и теперь речь идет про их принятие Мексикой. В соглашении предусмотренная защита североамериканского рынка от экспансии азиатских и европейских компаний, которые стремятся обойти американские таможенные барьеры путем реэкспорта своих товаров в США через Мексику. Стороны договорись также о снятие ограничений на движение капитала (за исключением нефтяного сектора в Мексике, культуры и образования в Канаде, авиаперевозок и радиокоммуникаций в США). Мексика обязалась постепенно снять ограничения для американских и канадских прямых инвестиций до 2007 г.

Достигнуто соглашение о ликвидации большинства тарифов на продукцию сельского хозяйства за исключением ограничений в торговле кукурузой, сахаром, некоторыми овощами и фруктами, а также про постепенную (на протяжении 10 лет) ликвидацию таможенных барьеров в торговле автомобилями и текстилем. Предусмотренные необходимые мероприятия по защите интеллектуальной собственности, гармонизации технических стандартов, санитарных норм.

Следует, однако, отметить, что в рамках НАФТА не созданы пока специальные механизмы, которые регулируют сотрудничество, подобно тем, что существуют в ЕС (Комиссия, Суд, Парламент и т.п.).

В целом НАФТА – молодое экономическое объединение. Механизмы сотрудничества в нем находятся в стадии формирования.

Латинская Америка
Особенности латиноамериканской среды развития интеграционных процессов:

 Наличие нескольких интеграционных блоков.

 Почти все страны имеют непосредственный выход к морю.

 Много есть островных стран.

 Небольшая разница в основных языках.

 Большинство стран находятся в теплом климате.

 Географическое соседство с богатой страной мира США.

 Сравнительно малая плотность населения.

Наибольшей по экономическим показателям и по территориальному охвату является группировка, которая называется Латиноамериканская ассоциация интеграции (ЛААИ), созданная в 1980 году.

Цель создания.

1.  Содействие развитию регионального экономического сотрудничества и торговли.

2.  Подготовка почвы для создания латиноамериканского совместного рынка.

3.  Расширение торгово-экономических связей с иными странами.

В ЛААИ входят: Аргентина, Боливия, Бразилия, Венесуэла, Колумбия, Мексика, Парагвай, Перу, Уругвай, Чили и Эквадор.

ЛААИ предусматривает создание гибкой системы региональных льготных пошлин. 

Таможенным союзом по сути является Сообщество и совместный рынок стран Карибского бассейна (КАРИКОМ), объединяющая в основном островные государства. Создана в 1973 году. Перспективные планы КАРИКОМ предусматривают свободное перемещение в регионе товаров и капитала, выработку единых тарифов, пересмотр правил определения происхождения товаров, гармонизацию инвестиционных стимулов, координацию политики развития торговли и бизнеса, координацию финансовой политики и создание кредитно-денежного союза. В КАРИКОМ входят Багамские острова, Барбадос, Доминика, Гренада, Тринидад, Тобаго, Ямайка и др. 

Подобные планы разрабатываются в еще одном объединении Центральноамериканском совместном рынке (ЦАСР), в который входят Гватемала, Коста-Рика, Никарагуа, Сальвадор, но определенные политические и социальные проблемы не позволили этим странам достичь таких успехов в интеграции, как странам КАРИКОМ.

Еще одним примером совместного рынка является Андская группа, созданная в 1969 году Боливией, Перу, Эквадором и Венесуэлой. Она предусматривает:

- единые внешние тарифы

- ограничение прилива иностранных инвестиций

- интеграционную политику в экономической и социальной сферах.

Такие же цели ставит перед собой и Совместный рынок стран Южного Конуса (МЕРКОСУР), созданный в марте 1991 года и включающий 4 страны: Аргентину, Бразилию, Парагвай, Уругвай.

Азия

Сравнительно давно в Азии существует торгово-экономическое объединение - Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН). АСЕАН создана в 1967 году с целью налаживания взаимных экономических, социальных и культурных связей, преодоление экономического отставания, координации программ экономического развития стран-членов. в АСЕАН входят: Бруней, Индонезия, Малайзия, Сингапур, Таиланд, Филиппины. На данном этапе члены АСЕАН еще не пришли к созданию зоны свободной торговли, но они уже наладила сотрудничество в области снижения тарифов. Широко работают эти страны в направлении создания СП. Заметное влияние на страны АСЕАН имеет Япония, которая закупает здесь сырье для производства, а реэкспортирует сюда готовые изделия.

Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС) – форум 22 стран Азиатско-Тихоокеанского региона для сотрудничества в области региональной торговли и облегчения и либерализации капиталовложений. В него входят: Австралия, Бруней, Канада, Китай, Кирибати, Малайзия, Маршалловы острова, Мексика, Новая Зеландия, Папуа-Новая Гвинея, Республика Корея, Сингапур, США, Таиланд, Тайвань, Филиппины, Вьетнам, Индонезия, Перу, Чили, Япония, Россия. 

Целью АТЭС является повышение экономического роста и процветания в регионе и укрепление азиатско-тихоокеанского сообщества. 

Главные рабочие органы АТЭС: Деловой консультационный совет, три комитета экспертов (комитет по торговле и инвестициям, экономический комитет, административно-бюджетный комитет) и 11 рабочих групп по различным отраслям экономики.

В 1985 году была создана Ассоциация регионального сотрудничества Южной Азии (СААРК). В нее вошли: Бангладеш, Бутан, Индия, Мальдивская Республика, Непал, Пакистан, Шри-Ланка. Цель создания: содействие многостороннему сотрудничеству южно-азиатских стран в экономической социальной и культурной сферах.

Шанхайская организация сотрудничества (ШОС) – региональная международная организация, основанная в 2001 году лидерами Китая, России, Казахстана, Таджикистана, Киргизии и Узбекистана. 

Одна из особенностей ШОС заключается в том, что она в статусном отношении не является ни военным блоком, ни открытым регулярным совещанием по безопасности,  занимая промежуточную позицию. Главными задачами организации являются укрепление стабильности и безопасности на широком пространстве, объединяющем государства-участников, борьба с терроризмом, сепаратизмом, экстремизмом, наркотрафиком, развитие экономического сотрудничества, энергетического партнерства, научного и культурного взаимодействия. Штаб-квартира находится в Пекине.

Организация стран-экспортёров нефти (ОПЕК) — международная межправительственная организация, созданная на конференции в Багдаде 10—14 сентября 1960 нефтедобывающими странами в целях стабилизации цен на нефть. В состав ОПЕК входят 12 стран: Иран, Ирак, Кувейт, Саудовская  Аравия, Венесуэла, Катар, Ливия, Объединённые Арабские Эмираты, Алжир, Нигерия, Эквадор и Ангола.  Россия является постоянным наблюдателем в картеле.

Целью ОПЕК является координация деятельности и выработка общей политики в отношении добычи нефти среди стран участников организации, поддержания стабильных цен на нефть, обеспечения стабильных поставок нефти потребителям, получения отдачи от инвестиций в нефтяную отрасль.

Министры энергетики и нефти государств членов ОПЕК дважды в год проводят встречи для оценки международного рынка нефти и прогноза его развития на будущее. На этих встречах принимаются решения о действиях, которые необходимо предпринять для стабилизации рынка. Решения об изменениях объёма добычи нефти в соответствии с изменением спроса на рынке принимаются на конференциях ОПЕК. Штаб-квартира расположена в Вене.

Африка

Более компактно происходят интеграционные процессы на Африканском континенте, где существует, например, Организация Африканского Единства, которая охватывает почти все страны Африки. Зато здесь существует иная проблема интеграции - африканские страны настолько бедны (за исключением нескольких стран), что у них нет базы для плодотворного сотрудничества.

Наибольшим из африканских интеграционных групп является Экономического сообщество государств Западной Африки (ЭКОВАС), включающего 16 стран Африки. Основные усилия ЭКОВАС направлены на ликвидацию внутренних тарифов и установление единого внешнего тарифа, что содействует превращению ЭКОВАС в таможенный союз.

Существуют в Африке и другие интеграционные группировки. Это следующие объединения: совместный рынок Восточной и Южной Африки (КОМЕСА), объединяющий 20 стран региона; Сообщество развития Юга Африки (САДК), объединяющего 11 стран региона; Экономическое и валютное сообщество Центральной Африки (ЮДЕАК), в которое входят 6 стран: Габон, Камерун, Республика Конго, Центральноафриканская республика, Чад, Экваториальная Гвинея.

Контрольные вопросы:

1.
Природа и определение международной экономической деятельности.

2.
Классификация форм международной экономической деятельности.

3.
Международная торговля.

4.
Международное движение капитала.

5.
Международная миграция рабочей силы.

6.
Международные валютно-финансовые отношения.

7.
Деятельность международных организаций.

8.
Международное сотрудничество.

9.
Глобальные проблемы человечества.

Задания:

1. Мировое хозяйство – это:

А) система отношений обменного характера, которые возникают и существуют между субъектами международных экономических отношений и базируются на МРТ.

Б) совокупность национальных хозяйств, связанных между собой  системой международных экономических отношений на основе МРТ.

В) это сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на МРТ и разделении факторов производства.

Г) правильного ответа нет.

2. Что является заключительным этапом развития мирового хозяйства:

А) активизация деятельности ТНК и региональных образований.

Б) третья промышленная революция.

В) период бурного развития капиталистических отношений.

Г) глобализация мирового хозяйства.

3. К субъектам мирового хозяйства можно отнести:

А) Мировое сообщество, государство, региональные сообщества.

Б) Национальные экономики, ТНК, фирмы.

В) Агропромышленный комплекс, колхозы, фермы;

Г) все ответы верны.

4. По роду деятельности общественное разделение труда делится на:

А) общее, частное, единичное.

Б) разделение труда внутри страны, между странами, между группами стран.

В) разделение труда между социальными слоями одной страны.

Г) разделение труда между индивидами и социальными слоями двух стран. 

5. Международное разделение труда (МРТ) – это …

А) неограниченный доступ на иностранные и национальные рынки;

Б) процесс обособления разных видов трудовой деятельности на мировом уровне, которые взаимодействуют между собой и взаимодополняют друг друга, составляя объективную основу международного обмена товарами, услугами и результатами других видов деятельности;

В) система отношений обменного характера (купли-продажи), которые возникают и существуют между субъектами МЭО.

Г) форма разделения труда между странами, при которой концентрация однородного производства увеличивается на базе разнообразных национальных производств, выделение их в самостоятельно-технические процессы, в отдельные отрасли изготовления продукции.

6. К формам МРТ не относится…

А) специализация;

Б) свободная торговля

В) кооперация

7. Реализация преимуществ МРТ в процессе международного обмена позволяет стране…

А) сэкономить затраты, отказавшись от национального производства, при использовании более дешевого импорта;

Б) увеличить объем ВВП;

В) снизить количество безработных в стране;

Г) снизить уровень инфляции.

8. Противоречия внутреннего характера в условиях открытости национальной экономики состоят в следующем:

А) активизируется противостояние на религиозной почве;

Б) сокращается разрыв в экономическом развитии регионов страны;

В) увеличивается разрыв в экономическом развитии регионов страны;

Г) обостряется конкуренция на внутреннем рынке;

Д) растет дефицит некоторых товаров.

9. Постиндустриальный тип цивилизации отличается от индустриального по следующим критериям: 

А) доминирующий вид производства;

Б) характер труда;

В) преобладающий тип собственности на средства производство;

Г) все ответы врены.

Лекция 4. Международная экономическая интеграция. Опыт интеграционного развития в отдельных регионах.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Неравномерность экономического развития в современном мировом хозяйстве. 

2.
Теории мировой экономики: теории стадий развития и теории единой цивилизации и столкновения цивилизаций. 

  3.Место России в мировом хозяйстве.

Международная экономическая интеграция - это процесс хозяйственного и политического объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их экономик на различных уровнях и в различных формах.

Самая простая форма экономической интеграции - зона свободной торговли, в рамках которой отменяются торговые ограничения между странами-участницами, и прежде всего таможенные пошлины.

Другая форма-таможенный союз - предполагает наряду с функционированием зоны свободной торговли установление единого внешнеторгового тарифа и проведение единой внешнеторговой политики в отношении «третьих стран».

Таможенный союз дополняется платежным союзом, обеспечивающим взаимную конвертируемость валют и функционирование единой расчетной денежной единицы.

Более сложной формой является общий рынок, который призван обеспечивать его участникам наряду со свободной взаимной торговлей и единым внешнеторговым тарифом свободу передвижения капитала и рабочей силы, а также согласование экономической политики.

Высшей формой межгосударственной экономической интеграции является экономический и валютный союз, совмещающий все указанные формы интеграции с проведением общей экономической и валютно-финансовой политики.

Экономическая интеграция обеспечивает ряд благоприятных условий для взаимодействующих сторон.

Во-первых, интеграционное сотрудничество дает хозяйствующим субъектам (фирмам) более широкий доступ к разного рода ресурсам (финансовым, материальным, трудовым), к новым технологиям в масштабах всего региона, а также позволяет производить продукцию в расчете на емкий рынок всей интеграционной группировки.

Во-вторых, создает привилегированные условия для фирм стран-участниц экономической интеграции, защищая их в определенной степени от конкуренции со стороны фирм «третьих стран».

В-третьих, позволяет его участникам совместно решать наиболее острые социальные проблемы, такие, как выравнивание уровней развития отдельных наиболее отсталых районов, смягчение положения на рынке труда, предоставление социальных гарантий малообеспеченным слоям населения и пр.

Становление теории экономической интеграции и, в частности, таможенных союзов связывают с именем канадского ученого Джэкоба Вайнера. В основе анализа лежит сравнение торговли между странами в условиях существования у каждой из них собственного таможенного тарифа и в условиях заключения между ними соглашения о таможенном союзе, устраняющего тарифы во взаимной торговле. В соответствии с теорией таможенного союза Вайнера в результате его создания в экономике возникают два типа эффектов:

статические эффекты - экономические последствия, проявляющиеся немедленно после создания таможенного союза как его непосредственный результат;

динамические эффекты - экономические последствия, проявляющиеся на более поздних стадиях функционирования таможенного союза.

Среди статических эффектов наибольшее значение имеют эффекты создания торговли и отклонения торговли.

В результате создания таможенного союза может возникнуть такая ситуация, когда товары, которые традиционно закупались на внутреннем рынке, окажутся дороже, чем такие же товары, производимые за рубежом. Если до создания таможенного союза местные производители находились под защитой импортных пошлин, что делало невыгодным закупку товара за рубежом, то после их отмены в рамках таможенного союза зарубежный товар оказался дешевле местного, и потребители стала покупать его из-за рубежа. В результате возник импортный товарный поток, которого раньше не было, и ресурсы стали использоваться более эффективно.

Создание торговли-переориентация местных потребителей с менее эффективного внутреннего источника поставки товара на более эффективный внешний источник (импорт), ставшая возможной в результате устранения импортных пошлин в рамках таможенного союза.

Создание таможенного союза означает предоставление взаимных торговых преференций его членами друг другу, но не другим странам. В результате взаимного устранения таможенных пошлин может возникнуть как эффект создания торговли, так и эффект отклонения торговли, по сути противоположный эффекту создания торговли, поскольку источник поставки товаров из стран, участвующих в интеграции, далеко не всегда является самым эффективным источником. Зачастую страны, не участвующие в интеграции, но отгороженные от нее общим таможенным барьером интегрирующихся стран, могли бы обеспечить поставки того же товара по значительно более низким ценам.

Отклонение торговли - переориентация местных потребителей с закупки товара у более эффективного внеинтеграционного источника поставки на менее эффективный внутриинтеграционный источник, произошедшая в результате устранения импортных пошлин в рамках таможенного союза.

Помимо рассмотренных эффектов создания торговли и ее отклонения, которые проявляются немедленно после создания интеграционного союза, к числу статических эффектов интеграции можно отнести сокращение административных расходов на содержание таможенных и пограничных органов.

Среди динамических эффектов интеграции, которые проявляются, когда интеграция набирает силу, необходимо отметить возрастающую конкуренцию между производителями из разных стран, которая сдерживает рост цен, приводит к улучшению качества товара, стимулирует создание новых технологий. Интеграция обычно ведет к притоку иностранных инвестиций, поскольку корпорации из стран, не вошедших в объединение, стремятся сохранить за собой определенный сегмент закрытого общим таможенным барьером рынка за счет создания предприятий внутри интегрирующихся стран.

Итак, если в результате образования таможенного союза возникает только эффект создания торговли, то масштабы торговли, осуществляющейся на свободной от таможенных ограничений основе, возрастают и благосостояние всех стран-как участвующих, так и не участвующих в интеграции - повышается. Если в результате образования таможенного союза возникает эффект отклонения торговли, то благосостояние не участвующих стран однозначно ухудшается, а стран-участниц интеграции либо ухудшается, если эффект отклонения торговли по своим стоимостным размерам превзойдет эффект создания торговли, либо улучшится, если эффект отклонения торговли по своим стоимостным размерам будет меньше эффекта создания торговли. В соответствии с теорией «второго лучшего», помимо политики свободы торговли, нет второй альтернативной торговой политики, воздействие которой было бы однозначно позитивным.

Предпосылки интеграции следующие:

близость уровней экономического развития и степени рыночной зрелости интегрирующихся стран. За редким исключением межгосударственная интеграция развивается либо между индустриальными странами, либо между развивающимися странами. Даже в рамках индустриальных и в рамках развивающихся стран интеграционные процессы идут наиболее активно между государствами, находящимися на примерно одинаковом уровне экономического развития. Попытки объединений интеграционного типа между индустриальными и развивающимися государствами, хотя и имеют место, находятся на раннем этапе становления, не позволяющем пока сделать однозначные выводы о степени их эффективности. В этом случае из-за изначальной несовместимости они обычно начинаются с различного рода переходных соглашений об ассоциации, специальном партнерстве, торговых преференциях и т.п., срок действия которых растягивается на многие годы до тех пор, пока в менее развитой стране не будут созданы рыночные механизмы, сопоставимые по степени зрелости с механизмами более развитых стран;

географическая близость интегрирующихся стран, наличие в большинстве случаев общей границы и исторически сложившихся экономических связей. Большинство интеграционных объединений мира начинались с нескольких соседних стран, расположенных на одном континенте, в непосредственной географической близости друг от друга, имеющих транспортные коммуникации и нередко говорящих на одном языке. К изначальной группе стран - интеграционному ядру, - ставших инициаторами интеграционного объединения, подключались другие соседние государства;

общность экономических и других проблем, стоящих перед странами в области развития, финансирования, регулирования экономики, политического сотрудничества. Экономическая интеграция призвана решить набор конкретных проблем, которые реально стоят перед интегрирующимися странами. Очевидно поэтому, что, например, страны, главная проблема которых - создание основ рыночной экономики, не могут интегрироваться с государствами, в которых развитость рынка достигла такого уровня, что требует введения общей валюты. Также и страны, у которых главной является проблема обеспечения населения водой и пищей, не могут сочетаться с государствами, обсуждающими проблемы свободы межгосударственного движения капитала;

демонстрационный эффект - в странах, создавших интеграционные объединения, обычно происходят положительные экономические сдвиги (ускорение темпов экономического роста, снижение инфляции, рост занятости), что оказывает определенное психологическое воздействие на другие страны, которые, конечно, следят за происходящими изменениями. Демонстрационный эффект проявился, например, наиболее ярко в желании многих стран бывшей рублевой зоны как можно быстрее стать членами ЕС, даже не имея для этого сколько-нибудь серьезных макроэкономических предпосылок;

«эффект домино» - после того как большинство стран того или иного региона стали членами интеграционного объединения, остальные страны, оставшиеся за его пределами, неизбежно испытывают некоторые трудности, связанные с переориентацией экономических связей стран, входящих в группировку, друг на друга. Это нередко приводит даже к сокращению торговли стран, оказавшихся за пределами интеграции. Некоторые из них, даже не имея существенного первичного интереса в интеграции, высказывают заинтересованность в подключении к интеграционным процессам просто из-за опасения остаться за ее пределами. Этим, в частности, объясняется быстрое заключение многими латиноамериканскими странами соглашений о торговле с Мексикой после ее вхождения в Североамериканскую зону свободной торговли - НАФТА.

Многочисленные интеграционные объединения, возникающие и развивающиеся в современной мировой экономике, ставят перед собой в принципе схожие задачи:

использование преимуществ экономики масштаба;

создание благоприятной внешнеполитической среды;

решение задач торговой политики;

содействие структурной перестройке экономики;

поддержка молодых отраслей национальной промышленности.

Западноевропейский, наиболее «классический», вариант региональной экономической интеграции представляет собой Европейское экономическое сообщество (ЕЭС), с 1992 г. - Европейский Союз (ЕС). ЕС образовался из трех интеграционных сообществ - Европейского объединения угля и стали, Европейского сообщества по атомной энергии и Европейского экономического сообщества, созданных в 50-е годы. Европейский союз, расширив свое членство с 6 до 15 стран, прошел все основные этапы интеграционного процесса. В настоящее время членами ЕС являются: Австрия, Бельгия, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Люксембург, Нидерланды, Португалия, Франция, Финляндия, Швеция.

Система управления ЕС включает:

Совет министров, или Совет Европейского союза, состоящий из министров государств- членов, обеспечивающий участие входящих в ЕС государств в процессе принятия решений по реализации единой политики ЕС. Голоса различных стран в Совете взвешены по их экономической мощи, и решения принимаются квалифицированным большинством;

Европейский совет (Евросовет) имеет статус форума политического сотрудничества стран - членов ЕС. В его состав входят главы государств и правительств стран - членов ЕС, министры иностранных дел, председатель Комиссии ЕС. Он собирается для обсуждения широкого круга политических вопросов; решения принимаются на основе консенсуса;

Комиссия Европейского союза (КЕС) - исполнительный орган, имеющий право представлять на утверждение Совету Министров проекты законов. КЕС осуществляет контроль за соблюдением таможенного режима, деятельностью аграрного рынка, налоговой политикой. Она выполняет финансирование из находящихся в ее распоряжении фондов (социального, регионального, аграрного). Одним из важнейших направлений ее деятельности является приведение в соответствие национальных законодательств, стандартов и норм. Комиссия состоит из 20 членов и председателя, назначаемых с согласия правительств стран-членов и с одобрения Европейского парламента. Решения принимаются большинством голосов. Срок пребывания в Комиссии - 5 лет. Аппарат Комиссии состоит из нескольких тысяч человек;

Европейский парламент состоит из 626 депутатов, избираемых прямым голосованием граждан в государствах - членах ЕС на 5 лет. Это контролирующий орган, который следит за деятельностью Комиссии и может потребовать отставки сразу всех ее членов путем внесения вотума недоверия. Парламент наделен крупными бюджетными полномочиями; он утверждает бюджет и может отвергнуть его в целом;

Суд ЕС, высший судебный орган, состоит из 15 судей, которым в качестве советников помогают 9 генеральных прокуроров. Суд осуществляет контроль за выполнением договоров в соответствии с правовыми нормами, а также разрешает споры между государствами-членами ЕС, между государствами и органами ЕС, между физическими лицами и фирмами, с одной стороны, и органами ЕС - с другой.

Помимо перечисленных существуют другие властные и консультативные органы, а также различные вспомогательные учреждения.

ЕС располагает собственными финансовыми средствами независимо от бюджетов входящих в него стран. Размер бюджета определяется Советом и парламентом ЕС и утверждается последним.

Доходная часть бюджета ЕС формируется за счет как собственных финансовых источников (определенная часть отчислений от налога на добавленную стоимость (1,4%), таможенные пошлины, налоги на импорт сельскохозяйственной продукции из «третьих стран» и др.), так и отчислений от ВВП всех входящих в ЕС государств в размере 1,2-1,3% в зависимости от их доли в валовом продукте ЕС.

Важной составляющей механизма западноевропейской интеграции выступает совместное проведение структурной и региональной политики. Причем наднациональное регулирование применимо в отношении наименее конкурентоспособных отраслей и отсталых регионов.

Наибольших успехов достигли в аграрной политике. Ее финансирование представляет крупнейшую статью расходов в бюджете ЕС. В основе общей аграрной политики лежит субсидирование внутренних и экспортных цен. В результате ЕС превратился во второго после США мирового сельскохозяйственного экспортера. Одновременно аграрный рынок ЕС огражден высокими таможенными барьерами, препятствующими доступу товаров с мирового аграрного рынка, который располагает избыточными ресурсами. За счет больших субсидий эта система обеспечила стабилизацию доходов сельскохозяйственных производителей, их соответствие социальным гарантиям работников других сфер экономики.

В 80-е годы были разработаны и стали реализовываться четыре межгосударственные региональные программы по важнейшим отраслевым направлениям: «Стар», предусматривающая создание систем коммуникаций в отсталых районах; «Валорен», направленная на освоение энергетического потенциала этих районов; «Реноваль» и «Резидер», ориентированные на подъем районов с традиционным судостроением и структурную переориентацию районов с развитой черной металлургией (Франция, Италия).

В 1990-1993 гг. вступили в действие еще 10 межгосударственных региональных программ, предусматривающих стимулирование угледобывающих районов, создание сетей электро- и газоснабжения в периферийных регионах, вторичное использование пресной воды в средиземноморских регионах. Срок действия этих программ продлен до 1999 г. с предоставлением дополнительных субсидий структурному фонду.

В настоящее время научно-техническая политика возведена в ранг важнейших приоритетов ЕС. Институты ЕС активно формируют необходимую инфраструктуру и благоприятный инвестиционный климат для компаний, ориентирующихся на совместные действия в области НИОКР, научные и технологические программы, которые отражают общие, а не национальные интересы. Большое значение имеет действующая с 1985 г. независимая крупномасштабная многоцелевая программа сотрудничества 19 стран Европы «Эврика», открытая и для других стран.

Своеобразно протекает региональный интеграционный процесс между США и Канадой. Прежде всего интеграция в Северной Америке развивается на частно-корпоративной основе, в то время как в Западной Европе это развитие базируется на государственно-корпоративной основе, путем создания наднациональных институтов (отсюда - определение интеграции как институциональной). Основа такой специфики в регионе Северной Америки - высокий уровень взаимопереплетения и взаимопроникновения капиталов двух стран, интегрирующих две национальные экономики Америки и Канады в единый народнохозяйственный комплекс. Здесь давно существует свободный режим движения капиталов между двумя странами, свободная миграция населения - рабочей силы. Поскольку характер и направления интеграции с самого начала определяли мощные американские корпорации и их канадские филиалы, превратившиеся в послевоенные десятилетия в ТНК, они вполне обходились без сложного и громоздкого наднационального механизма, регулирующего интеграционный процесс. Американские корпорации еще с 60-х годов стремились расширить двустороннюю интеграцию, сделав ее трехсторонней, то есть континентальной, за счет «включения» Мексики. Длительное время интеграционные процессы протекали здесь на фирменном и отраслевом уровнях и не были связаны с государственным и межгосударственным регулированием. На государственном уровне американо-канадское соглашение о свободе торговле было заключено в 1988 г. Мексика присоединилась к нему в 1992 г.

О масштабах экономической взаимосвязи этих стран на основе взаимной торговли и движения капитала можно судить по следующим данным. В США реализовывается около 75-80% канадского экспорта (или 20% ВНП Канады). Доля в иностранных прямых инвестициях США в Канаде - более 75%, Канады в США - 9%. В США направляется около 70% мексиканского экспорта, а оттуда поступает 65% мексиканского импорта.

Существующая структура североамериканского интеграционного комплекса имеет свои особенности по сравнению с европейской моделью интеграции. Главное отличие - асимметричность экономической взаимозависимости США, Канады и Мексики. Взаимодействие хозяйственных структур Мексики и Канады далеко уступает по глубине и масштабам канадо-американской и мексикано-американской интегрированности. Канада и Мексика скорее являются конкурентами на американском рынке товаров и рабочей силы, соперниками по привлечению капитала и технологий американских корпораций, чем партнерами по интеграционному процессу.

Другая особенность североамериканской экономической группировки заключается в разных стартовых условиях. Если Канаде за последние десятилетия удалось приблизиться по главным экономическим макропоказателям (объему ВНП на душу населения, производительности труда) к США, то Мексика, долгие годы находившаяся на положении экономически отсталого государства с большой внешней задолженностью, пока еще сохраняет значительный разрыв с данными странами по основным базовым показателям.

Ключевыми моментами соглашения НАФТА, подробно регламентирующего многие аспекты экономических отношений между тремя соседними странами, являются:

· ликвидация всех таможенных пошлин к 2010 г.;

· поэтапное упразднение значительного числа нетарифных барьеров в торговле товарами и услугами;

· смягчение режима для североамериканских капиталовложений в Мексике;

· создание американо-канадо-мексиканской арбитражной комиссии.

Вопросы для самостоятельного изучения.

1. Экономика стран Азиатского региона.

2. МЭО в странах Западной и Юго-Восточной Европы.

3. Развитие глобализационных процессов в странах Латинской Америки.

4. Стратегии устойчивого развития стран с переходной экономикой.

5. Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности в России. 

Контрольные вопросы

1. Охарактеризуйте среду международных экономических отношения на примере отдельно взятых стран мира.

2. Каковы наиболее существенные тенденции мировой экономической динамики?

3. Каковы проявления конфликта интересов стран-претендентов на мировое экономическое лидерство в условиях полярности мирового экономического развития?

4. Какие тенденции мировой экономики характерны для развития национального хозяйства России?

5. Каковы перспективы гомогенизации мирового хозяйства в условиях ограниченности некоторых видов ресурсов

Задание 1

Спрос на импортный товар и его предложение (импорт) формализуются при помощи следующих аналитических зависимостей:

QD = 3000 – 20P и  QS = 1800 + 20P,

Где P – цена товара, тыс.ден.ед.

В результате введения таможенной импортной пошлины внутренняя цена за единицу данного товара возросла на 10 тыс.ден.ед.

Определите соответствующий размер таможенной пошлины, который привел к этому результату.
Задание 2
Затраты рабочего времени  в РФ и Германии на производство товаров А, Б, В, Г такие: 

	
	Германия
	Украина

	А
	3
	36

	Б
	6
	54

	В
	12
	72

	Г
	45
	90


А. По каким товарам Германия имеет наибольшее и наименьшее абсолютное преимущество перед РФ? 

Б. Если немецкая заработная плата в 7 раз выше украинской, какие товары будут производиться в Германии, а какие - в РФ? 

В. Покажите выгодность торговли для каждой из стран. 

Раздел 2. Основные условия и факторы развития международных экономических отношений

Лекция 5. Международная торговля товарами и услугами

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Сущность внешнеэкономической деятельности. 

2.
Общие понятия о мировом хозяйстве и международных экономических отношениях. 

3.
Мировая торговля товарами. 

4.
Мировая торговля услугами. 

5.
Внешнеторговая политика. Инструменты внешнеторговой политики.
1. Международная торговля товарами и услугами.

Международная торговля как основная форма МЭО. Основой экономических отношений в МХ является международная торговля. На нее приходится около 80% всего объема МЭО. Материальной базой развития торговли выступает всё более углубляющееся международное разделение труда, которое объективно обуславливает связь отдельных территорий и стран, специализирующихся на производстве на той или иной продукции. Взаимодействие товаропроизводителей различных стран в процессе купли-продажи товаров и услуг формирует отношения мирового рынка.

Международная торговля – сфера международных товарно-денежных отношений, специфичная форма обмена продуктами труда (товарами и услугами) между продавцами и покупателями разных стран. Если внешняя торговля представляет собой торговлю одной страны с другими странами, состоящую из ввоза (импорта) и вывоза (экспорта) товаров и услуг, то международная торговля – это совокупность внешней торговли стран мира.

Международная торговля влияет на состояние национальной экономики, выполняя следующие функции:

1) восполнение недостающих элементов национального производства, которое делает «потребительскую корзину» экономических агентов национальной экономики более разнообразной;

2) трансформация натурально-вещественной структуры ВВП вследствие способности внешних факторов производства видоизменять и разнообразить эту структуру;

3) эффектообразующая функция, т.е. способность внешних факторов влиять на рост эффективности национального производства, максимизацию национального дохода при единовременном сокращении общественно необходимых затрат на его производство.

Международная торговля возникла в древности, велась она и в рабовладельческом и феодальном обществе. В то время в международный обмен поступала небольшая часть производимых продуктов, главным образом, предметы роскоши, пряности, некоторые виды сырья. Со второй половины 20-го века международная торговля значительно активизировалась. Анализируя процессы, протекающие в современной международной торговле, можно выделить её основную тенденцию – либерализацию: происходит значительное снижение уровня таможенных пошлин, отменяются многие ограничения, квоты. Одновременно усиливается политика протекционизма, направленного на защиту национального производителя. По прогнозам, высокие темпы международной торговли сохранятся и в первой половине 21-го в.

В международной торговле применяются два основных метода (способа) торговли: прямой метод — совершение операции непосредственно между производителем и потребителем; косвенный метод - совершение операции через посредника. Прямой метод приносит определенную финансовую выгоду: сокращает издержки на сумму комиссионного воз­награждения посреднику; снижает риск и зависимость результатов коммерческой деятельности от возможной недобросовестности или недостаточной компетенции посреднической организации; позволяет постоянно находиться на рынке, учитывать изменения и реагировать на них. Но прямой метод требует значительной коммерческой квалификации и торгового опыта.

Международная торговля товарами осуществляется в самых разнообразных формах. Формы международной торговли – это виды внешнеторговых операций. К ним относятся: оптовая торговля; встречная торговля; товарные биржи; фьючерсные биржи; международные торги; международные аукционы; ярмарки.

В настоящее время в международную торговлю вовлечены практически все субъекты мирового хозяйства. На долю развитых стран приходится 65% экспортно-импортных операций, на долю развивающихся стран – 28%, на долю стран с переходной экономикой – менее 10%. Несомненными лидерами в мировой торговле являются США, Япония и страны ЕС. В последние годы наметилась устойчивая тенденция к снижению доли развитых стран в мировой торговле (ещё в 80-е годы на их долю приходилось 84% мирового экспорта и импорта) за счёт быстрого развития ряда развивающихся стран.

Вопрос 2. Международная торговля товарами. Международная торговля характеризуется также и такими категориями как «экспорт» и «импорт». Экспорт (вывоз) товаров означает реализацию товаров на внешнем рынке. Импорт (ввоз) товаров – это покупка иностранных товаров. Основные формы экспорта (импорта):

– экспорт (импорт) готовой продукции с предпродажной доработкой в стране покупателя;

– экспорт (импорт) готовой продукции;

– экспорт (импорт) продукции в разобранном виде;

– экспорт (импорт) запасных частей;

– экспорт (импорт) сырья и полуфабрикатов;

– экспорт (импорт) услуг;

– временный экспорт (импорт) товаров (выставки, аукционы).

Международную торговлю характеризуют три важные характеристики: общий объем (внешнеторговый оборот); товарная структура; географическая структура.

Внешнеторговый оборот — сумма стоимости экспорта и импорта той или иной страны. Товар входит в международный обмен при пересечении границы. Сумма экспорта и импорта образует товарооборот, а разница между экспортом и импортом представляет собой торговый баланс. Торговый баланс может быть положительным (активным) или отрицательным (дефицитным, пассивным). Активное сальдо торгового баланса - превышение товарного экспорта страны над ее товарным импортом. Пассивный торговый баланс - внешнеторговый баланс, который характеризуется превышением ввоза товаров (импорта) над вывозом (экспортом). В состав мирового товарооборота включаются все товарные потоки, обращающиеся между странами, независимо от того, проданы они на рыночных или иных условиях, или остаются в собственности поставщика. В международной практике статистического учета экспорта и импорта датой регистрации является момент перехода товаров через таможенную границу страны. Стоимость экспорта и импорта подсчитывается в большинстве стран по контрактным ценам, приведенным к единому базису, а именно: экспортным – по ценам ФОБ, импортным – по ценам СИФ.

Рассматривая товарную структуру международной торговли в первой половине XX века (до 2-й мировой войны) и в последующие годы, можно отметить существенные изменения. Если в первой половине века 2/3 мирового товарооборота приходилось на продовольствие, сырье и топливо, то к концу века на них приходится 1/4 товарооборота. Доля торговли продукцией обрабатывающей промышленности выросла с 1/3 до 3/4. Более 1/3 всей мировой торговли – это торговля машинами и оборудованием. Быстроразвивающейся сферой международной торговли является торговля химической продукцией. Следует отметить тенденцию в увеличении потребления сырья и энергоресурсов. Однако темпы роста торговли сырьем заметно отстают от общих темпов роста мировой торговли. На мировом продовольственном рынке такие тенденции можно объяснить падением доли самого аграрного сектора по сравнению с промышленностью. Также такое замедление объясняется стремлением к самообеспеченности продовольствием в развитых и ряде развивающихся стран (особенно в Китае и Индии). Активная торговля машинами и оборудованием породила ряд новых услуг, таких как инжиниринг, лизинг, консалтинг, информационно-вычислительные услуги, что, в свою очередь, стимулирует межстрановой обмен услугами, особенно научно-технического, производственного, коммуникативного финансово-кредитного характера. В то же время торговля услугами (особенно такими, как информационно-вычислительные, консалтинговые, лизинговые, инжиниринговые) стимулирует мировую торговлю товарами производственного назначения. Наиболее динамично развивается торговля наукоемкими товарами и высокотехнологической продукцией, что стимулирует межстрановой обмен услугами, особенно научно-технического, производственного, коммуникативного и финансово-кредитного характера. Кроме традиционных видов услуг (транспортных, финансово-кредитных, туристических и др.) все большее место в международном обмене занимают новые виды услуг, развивающиеся под воздействием НТР. Товарная структура международной торговли представлена в таблице 2.

Таким образом, мировой рынок товаров на современном этапе значительно диверсифицирован, а товарный ассортимент внешнеторгового оборота чрезвычайно широк, что связано с углублением МРТ и огромным разнообразием потребностей в товарах производственного и потребительского назначения.

Произошли значительные изменения географической структуры международной торговли под влиянием экономических и политических факторов в мире с 90-х годов ХХ века. Ведущая роль по-прежнему принадлежит промышленно развитым странам. В группе развивающихся стран наблюдается ярко выраженная неравномерность степени участия в международной торговле товарами.

Таблица 2.10.1 – Товарная структура мирового экспорта по основным группам товаров, %
	Основные товарные группы
	Первая половина
ХХ века
	Конец
XX века

	Продовольствие (включая напитки и табак)
	22,8
	7,2

	Сырье
	31,0
	4,8

	Минеральное топливо
	7,6
	7,7

	Продукция обрабатывающей промышленности, в том числе:
	38,8
	76,5

	оборудование, транспортные средства
	10,6
	38,2

	химические товары
	4,6
	9,2

	прочая продукция обрабатывающей

промышленности
	23,6
	29,2

	Черные и цветные металлы
	10,6
	6,6

	Текстильные изделия (ткани, одежда)
	8,7
	7,6


 Снижается удельный вес стран Ближнего Востока, что объясняется нестабильностью цен на нефть и обострением противоречий между государствами ОПЕК. Нестабильно внешнеторговое положение многих стран Африки, входящих в группу наименее развитых. ЮАР обеспечивает 1/3 африканского экспорта. Недостаточно устойчиво и положение стран Латинской Америки, т.к. сохраняется их сырьевая экспортная ориентация (2/3 экспортных доходов им приносят сырьевые товары). Повышение удельного веса стран Азии в международной торговле было обеспечено высокими темпами роста экономики (в среднем 6% в год) и переориентацией ее экспорта на готовые изделия (2/3 стоимости экспорта). Таким образом, увеличение общей доли развивающихся стран в международной торговле обеспечивается за счет новых индустриальных стран (Китай, Тайвань, Сингапур). Набирают вес Малайзия, Индонезия. Основной поток международной торговли приходится на развитые страны – 55%; 27% международной торговли ведется между развитыми странами и развивающимися странами; 13% – между развивающимися странами; 5% – между странами с переходной экономикой и всеми другими странами. Экономическая мощь Японии заметно изменила географию международной торговли, придав ей трехполюсный характер: Северная Америка, Западная Европа и Азиатско-Тихоокеанский регион.

Международная торговля услугами.

В настоящее время в МХ наряду с рынком товаров быстрыми темпами развивается и рынок услуг, т.к. сфера услуг занимает значительное место в национальных экономиках, особенно в развитых странах. Особенно быстро сектор услуг развивается во второй половине 20-го века, чему способствовали следующие факторы:

– углубление международного разделения труда ведёт к образованию новых видов деятельности и, прежде всего, в сфере услуг;

– длительный экономический подъём в большинстве стран, который привёл к повышению темпов роста, деловой активности, платёжеспособности населения, спрос на услуги растёт;

– развитие НТП, который приводит к появлению новых видов услуг и расширению сфер их применения;

– развитие других форм МЭО

Специфика услуг: услуги производятся и потребляются одновременно, не подвергаются хранению; услуги неосязаемы и невидимы; для услуг характерна неоднородность, изменчивость качества; не все виды услуг могут быть вовлечены в международную торговлю, к примеру, коммунальные услуги; при торговле услугами отсутствуют посредники; международная торговля услугами не подлежит таможенному контролю; международная торговля услугами больше, чем торговля товарами, защищена государством от иностранных конкурентов.

Международной практикой определены следующие 12 секторов услуг, которые, в свою очередь, включают в себя 155 подсекторов: коммерческие услуги; услуги почт и связи; строительные работы и сооружения; торговые услуги; услуги в сфере образования; услуги по охране окружающей среды; услуги в области финансового посредничества; услуги в области здравоохранения и социальной области; услуги, связанные с туризмом; услуги по организации отдыха, культурных и спортивных мероприятий; услуги транспорта; прочие, никуда не включенные услуги. В системе национальных счетов услуги подразделяются на потребительские (туризм, гостиничные услуги), социальные (образование, медицина), производственные (инжиниринг, консалтинг, финансовые и кредитные услуги), распределительные (торговые, транспортные, фрахтовые).

Международный обмен услугами в основном осуществляется между развитыми странами и характеризуется высокой степенью концентрации. Развитые страны выступают основными экспортерами услуг. На их долю приходится около 70% мировой торговли услугами, причём наметилась устойчивая тенденция к сокращению их роли за счёт бурного развития ряда развивающихся стран. Объем международной торговли услугами превышает 1,6 трлн. $, темпы роста также динамичны. По темпам роста и по объёму в мировом хозяйстве лидируют следующие виды услуг: финансовые, компьютерные, бухгалтерские, аудиторские, консультативные, юридические. Специализация страны на тех или иных видах услуг зависит от уровня её экономического развития. В развитых странах преобладают финансовые, телекоммуникационные, информационные и деловые услуги. Для развивающихся стран характерна специализация на транспортных и туристических услугах.

Международное регулирование торговли.

Развитие МЭО сопровождается не только национальным регулированием внешней торговли, но и возникновением в последние десятилетия разнообразных форм межгосударственного взаимодействия в этой сфере. В итоге регулирующие меры одной страны оказывают прямое влияние на экономику других государств, которые предпринимают ответные шаги по защите своих производителей и потребителей, что вызывает необходимость в координации процесса регулирования на межгосудар­ственном уровне. Международная торговая политика — согласованная политика государств в целях ведения между ними торгов­ли, а также ее развития и положительного влияния на рост отдельных стран и мирового сообщества.

Главным субъектом либерализации международной торговли остается международная торговая организация ГАТТ/ВТО. ГАТТ - международное соглашение по проведению консультаций по вопросам международной торговли (это кодекс правил поведения в сфере международной торговли). ГАТТ было подписано в 1947 г. 23 странами и действовало до 1995 г., когда на его основе была создана Всемирная торговая организация (ВТО). ГАТТ способствовало либерализации торговли посредством международных переговоров. Функции ГАТТ состояли в выработке правил международной торговли, в урегулировании и либерализации торговых отношений.

Основные принципы ГАТТ: торговля должна быть недискриминационная; устранение дискриминации посредством введения принципа наибольшего благоприятствования в отношении экспорта, импорта и транзита товаров; либерализация международной торговли путем снижения таможенных пошлин и ликвидации других ограничений; безопасность торговли; предсказуемость действий предпринимателей и регламентация действий правительств; взаимность в предоставлении торгово-политических уступок, урегулирование споров через переговоры и консультации; исполь­зование количественных ограничений не допускается, все меры количественного ограничения должны трансфор­мироваться в тарифные пошлины; тарифы должны сокращаться посредством мировых переговоров и не могут быть впоследствии повышены; страны-участницы при принятии решений должны проводить обязательные консультации между собой, обеспечивая недопустимость односторонних действий.

ВТО контролирует выполнение всех предшествующих соглашений, заключенных под эгидой ГАТТ. Членство в ВТО означает для каждого государства-участника автоматическое принятие на себя в полном объеме его пакета уже заключенных договоренностей. В свою очередь ВТО значительно расширяет сферу своей компетенции, превращаясь в важнейший международный орган, регулирующий развитие международных экономических связей. Страны, желающие вступить в ВТО, должны: начать процесс сближения со странами-членами ВТО, что занимает значительный промежуток времени; пойти на торговые уступки; соблюдать принципы ГАТТ/ВТО.

Беларусь пока не является членом ВТО и находится в дискриминационном положении на мировом рынке. Она несет убытки от антидемпинговой политики; в её отношении действуют ограничения на поставки высоких технологий. К тому же Беларусь пока не готова к вступлению в ВТО, но в данном направлении ведётся постоянная работа.

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) созывается с 1964 г. 1 раз в 4 года. Наиболее значимые решения ЮНКТАД - это Общая система преференций (1968 г.), Новый международный экономический порядок (1974 г.) и Интегрированная программа по сырью (1976 г.). Общая система преференций означает предоставление торговых льгот развивающимся странам на невзаимной основе. Это значит, что развитые страны не должны требовать в ответ каких-либо уступок для своих товаров на рынках развивающихся стран. С 1971 года развитые страны стали предоставлять общую систему преференций развивающимся государствам. СССР отменил все ограничения в отношении импорта товаров из развивающихся стран в 1965 г. В 1974г. по предложению развивающихся стран были приняты основополагающие документы об установлении нового международного экономического порядка (НМЭП) в отношениях между странами Севера и Юга. В НМЭП говорилось о формировании нового МРТ, ориентированного на ускоренную индустриализацию развивающихся стран; о формировании новой структуры международной торговли, отвечающей задачам ускоренного развития, повышения жизненного уровня народов. Развитым странам предлагалось внести коррективы в экономическую структуру своей экономики, освободить ниши для товаров из развивающихся стран. В соответствии с НМЭП необходимо оказывать помощь развивающимся странам в развитии продовольствия и способствовать расширению его экспорта из развивающихся стран.

Вопросами международной торговли занимаются и другие международные организации. В составе Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), в которую входят все развитые страны, имеется Комитет по торговле. В его задачу входит содействие расширению мирового обмена товарами и услугами на многосторонней основе; рассмотрение общих проблем торговой политики, равновесия платежных балансов, заключения о целесообразности предоставления займов членам организации. В рамках ОЭСР разрабатывают меры по административно-технической унификации правил в области внешней торговли, вырабатываются единые стандарты, рекомендации по изменению торговой политики и другие. Существенное воздействие на внешнюю торговлю стран развивающихся и с переходной экономикой, особенно несостоятельных должников, оказывает Международный валютный фонд (МВФ). Под давлением МВФ идет ускоренная либерализация рынков этих стран в обмен на кредиты.

Задача № 1.

Дано: номинальная ставка импортного тарифа на кожаную обувь составляет 20%. Номинальная ставка на импортируемую кожу составляет 10%. А стоимость кожи составляет 15% себестоимости продукции. Рассчитайте эффективную ставку тарифа на импортируемую обувь, если:

1. Условия не изменились.

2. Номинальная ставка импортного тарифа на кожаную обувь возросла на 10%;

3. Номинальная ставка импортного тарифа на кожаную обувь уменьшится на 10%;

4. Номинальная ставка тарифа на импортируемую кожу возросла на 5%;

5. Номинальная ставка тарифа на импортируемую кожу снизилась на 5%;

6. Какие выводы можно сделать на базе этих расчетов?

 
Задача № 2.

Дано: в стране А производство 1 кг винограда обходится в 120 мин рабочего времени, в стране Б — 80 мин, производство картофеля «дороже» в стране Б: 10 мин против 5 мин в стране А.

Ответьте на вопрос: Как будет организована торговля между странами?

 Задача № 3.

Дано: производственные возможности России и Германии по производству сыра и трикотажа представлены в таблице.

Рассчитайте выигрыш от торговли Германии, если Россия и Германия обменивают 5 кг сыра на 6 м2 трикотажа.

Задача № 4.

Дано: производственные возможности двух стран по производству бананов и пшеницы представлены в таблице.

Задание. На основании приведенных в таблице данных найдите выгоду страны — экспортера пшеницы (на 1 т экспортируемой продукции) в условиях, когда между странами осуществляется свободная торговля (при использовании ими своих сравнительных преимуществ) 3 т бананов обмениваются на 1 т пшеницы.

Задача № 5.

Дано: затраты труда (в часах) на изготовление одного фотоаппарата и 1 м2 ткани в России и Германии приведены в таблице.

Определите, в каком диапазоне будет находиться равновесная относительная цена на фотоаппараты в случае развития свободной торговли между двумя странами.

Лекция 6. Трудовые ресурсы мирового хозяйства. Мировой рынок труда и международная миграция рабочей силы

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Попытка преодоления разрыва в уровнях развития. 

2.
Перегруппировка стран мира и изменение соотношения сил. 

3.
Человеческий капитал, как экономический ресурс. 

4.
Трудовые ресурсы мирового хозяйства. 

5.
Ресурсы знания мира.

1. Демографическое развитие мира. Основные тенденции современного демографического развития мира. Демографическая политика.
Существенное воздействие на мировую эволюцию оказывает демографическое развитие мира. Демографическая ситуация, положение с использование рабочей силы, во многом влияют на состояние и перспективы экономического и социального развития, на расстановку экономических и политических сил в отдельных странах и регионах.

Общий рост населения идет нарастающими темпами 1950-1997 гг. более чем удвоилось с 2,5 до 5,8 млрд. человек, в конце 1999 г. преодолело рубеж (6 млрд. человек)

Рост населения по регионам происходит неравномерно, в развитых странах темпы прироста стабильно низкие. Резко замедлились темпы пророста в государствах с переходной экономикой. Так в России, Украине, странах Балтики и Восточной Европы идет процесс естественной убыли населения. Замедленные темпы роста в Китае и Юго-Восточной Азии, также Латинской Америки, то есть формируется депопуляционный тип воспроизводства населения.

Главным стало увеличение концентрации трудовых ресурсов мира в развивающихся странах. 2/3 мировых ресурсов приходится на страны с самыми низкими показателями ВВП на душу населения. На развивающиеся страны приходится 80 % населения и только 20 % валового мирового продукта (ВМП)

Демографическое развитие складывается из длительных периодов эволюции и относительно кратких качественных сдвигов или периодов демографического перехода и демографических революций.

Демографический переход связан со сменой типов воспроизводства населения. Он совпадает с трансформацией доиндустриальной системы в искусственную.

Демографический взрыв - следствие и проявление процесса модернизации традиционного типа воспроизводства населения - предельно высокая рождаемость и смертность.

Демографическая революция или демографический взрыв означает высокие темпы естественного прироста, которые превышают темпы пророста предшествующих десятилетий в 2 % и выше. При котором население удваивается каждые 35 лет, умеренным каждые 50 лет, медленным - каждые 200 лет, характерной чертой является быстрая смена поколения, дожив до 40 лет. Трансформация традиционного типа естественного воспроизводства началось со снижением смертности.

К середине XX в - редкое снижение смертности, особенно в развивающихся странах 2,6 раза за счет эффективного относительно дешевых средств, средств борьбы с болезнями.

Воспроизводство населения - это процесс его непрерывного обновления в результате рождаемости и смертности (смена поколений и естественный прирост населения).

Демографическая нагрузка и экономическое развитие.
При оценке демографической ситуации важное значение имеет и возрастная структура - деление на трудоспособные группы, детей, пенсионеров. Общий сдвиг в структуре населения во второй половине ХХв. состоит в увеличении старших возрастов (свыше 65 лет) и сокращение младших (менее 15 лет) кроме Африки.

Одним из важных изменений является в демографической структуре рост престарелых (свыше 80 лет) в 1955 г.

-  0,6%, в 1990г.-1%.

Эти изменения отражаются на коэффициенте демографического нагрузки - представляющем отношение доли младших и пенсионных возрастов к доле трудоспособного населения идет с 1975 г. снижение этого соотношения с 75,2 % до 62,4 % в 1995 г. Значит на каждые 100 человек трудоспособного  возраста  приходится  63 % человек нетрудоспособных возрастов. Исключение - африканские страны,  где рост идет за счет младших возрастов омоложение.

Постарение населения - увеличение доли нежилых людей старше 65 лет до 12 % и свыше в общей численности населения (в России 60 лет) в развивающихся странах. В XXI в. — этот процесс распространяется на весь мир. Эти перемены могут кардинально изменить будущее мировой экономике.

Изменение удельного веса регионов в населении мира привело к изменению их доли в мировом ВВП, так, доля Европы уменьшилась в 1,5 раза, то доля Азии выросла более чем в 2,5 раза.

Постарение населения порождает не только социально-экономические проблемы, но и политические:

• Увеличивается экономическая нагрузка на общество на работающих налогоплательщиков. Сегодня трое работающих содержат одного пенсионера.

• Через 20 лет 1:1, это вызовет нагрузку на пенсионные фонды, а значит повышение налогов и это сокращение сбережений и уменьшение инвестиционных ресурсов, а значит падение экономического потенциала. Увеличение социальных расходов: здравоохранение, уход за пожилыми. Таким образом, постарение становится важным финансово-экономическим фактором.

Поэтому для сохранения темпов развития экономики и уровня жизни развитым странам придется столкнуться с проблемами иммиграции, но многие страны не готовы к приему большого количества иностранцев.

Как увеличить численность рабочей силы?

- продлить рабочий стаж;

- отсрочка выхода на пенсию;

- обеспечить работой желающих молодых, пожилых 70-75 лет.

Постарение населения меняет структуру материального производства, услуг, так как активно ориентируется на потребности старшего поколение, его покупательскую способность. Появился термин "седой доллар" (учебные заведения, клиники, жилищное строительное, турагенства).

Социальную ситуацию осложняет быстрый процесс урбанизации (рост нищеты и т.д.).

Политические аспекты постарения населения состоит в том , что пожилые избиратели будут оказывать поддержку тем политическим лидерам, которые их будут устраивать.

Таким образом, для решения проблемы старения населения правительства должны выработать новую социальную политику, , призванную признать ценность старшего поколения: реформы социального обеспечения, медицинское страхование и т.д.

Существенное значение имеет продуманную демографическую политику, связанную с системой мер по обеспечению роста населения, регулирование рождаемости и планирования семьи. Эта проблема обсуждается на международном уровне.

•   1982 г. Всемирная ассамблея по вопросам старения

•  1989 г. Международная демографическая конференция в Праге

•  1993 г. Девяностая сессия Межпарламентский союз в Канберре

•  1995 г. Европейский геронтологический конгресс в Амстердаме

•  1993 г. был объявлен в Европе годом пожилых людей и солидарности поколений

•   1999 г. ООН объявила международный год пожилых людей.

2. Трудовые ресурсы мирового хозяйства. Качество трудовых ресурсов. Использование рабочей силы.

Под трудовыми ресурсами понимают часть населения в трудоспособном возрасте, обладающую способностью к труду и знаниям, необходимыми для осуществления полезной деятельности.

Основную часть трудовых ресурсов мира составляет экономически активное население - часть населения имеющая работу и активно занятая ее поиском.

В 1997 г. оно включает менее половины населения мира и составляет лишь 47,8 % от его общей численности.

Современные тенденции демографического развития мира обуславливает концентрацию основной доли трудовых ресурсов в странах Восточной, Южной и Юго-Восточной Азии 55 %.

Экономически активное население имеет свои качественные характеристики: уровень образования, отраслевая структура занятости, профессионально - квалификационная структура рабочей силы и т.д.

Уровень образования

Для развитых стран и большинства стран с переходной экономикой высокой процент с высшим и средним образованием, их в России 51 %.

Развитые страны опережают по качеству рабочей силы, но уступает по численности трудовых ресурсов. В развивающихся странах качество рабочей силы более определяется просто уровнем грамотности. В 90-х годах в процентах: женщины - 78,4%; мужчины - 60,3%. Большая доля неграмотных в Южной, Западной Азии, Тропической Африки. Это ведет к низкой ПТ, устаревшая форма хозяйствования, сдерживает технический прогресс.

Эффективность использования рабочей силы.

Использование трудовых ресурсов определяется количеством рабочих часов в год, приходящимся на 1 занятого. Этот показатель высокий в новых индустриальных странах: Республика Корея - 2547 ч, Чили - 2400 ч; в развитых странах: Япония-2017 ч.; Россия-1441 ч; США- 1945 ч; Великобритания - 1880ч.

Проблема занятости населения.

К безработным, согласно МОТ, относятся лица и старше, которые в этот период не имели работы, занимались поиском ее и были готовы приступить к ней.

Уровень безработицы определяется как отношение числа безработных к численности экономически активного населения.

1998 г. США-4,5 %; Япония -4,34%; Великобритания -6,2 %; Испания -18,8 %; Германия- 10,9%; Франция-11,8%; Италия-12%.

В странах с переходной экономикой впервые появилась безработица в открытой форме.

Словения 13,5 %

Румыния 8,7 %

Чехия 6,1 %

Россия 9,3 %

В новых индустриальных и новых развитых странах самый низкий уровень безработицы в мире 1977 г. -Таиланд - 1,4 %; Сингапур - 1,9 %; Южная Корея - 2,4 %.

· Высокие темпы экономического роста;

· Сравнительная низкая ПТ;

· Система пожизненного найма;

· Отсутствие социального страхования.

· Профессиональная структура рабочей силы.

Изменения в отраслевой структуре предопределяет сдвиг в ее профессиональной структуре. Происходит изменение числа занятых по различным профессиям, образования новых и исчезновение старых профессий:

• Снижение доли занятых в сельском хозяйстве;

• Увеличение доли работников в сфере услуг;

• Специалисты (с высшим и среднем образованием) является самой быстрой растущей категорией экономически активного населения в развитых, постсоциальных и новых индустриальных странах;

• Растут профессии для наукоемких отраслях.

3. Особенности миграции рабочей силы. Экономические последствия миграции рабочей силы. 

В настоящее время одним из проявлений интернационализации хозяйственной и социально-культурной жизни человечества, а также возможных последствий острых межнациональных противоречий, прямых столкновений между народами и странами, чрезвычайных ситуаций и стихийных бедствий является крупные перемещения населения и трудовых ресурсов в разных формах.

Следовательно, массовая миграция населения стала одним из наиболее характерных явлений жизни мирового сообщества второй половины XX века.

Понятие «миграция населения» предполагает перемещения людей через границы определенных территорий со сменой постоянного места жительства или возвращением к нему.

Кроме того, специалисты выделяют и международную (внешнюю) миграцию, осуществляемую в различных формах: трудовой, семейной, туристической и т.д.

Нас интересует проблема международной трудовой миграции, а также процессы развития международного рынка труда, который существует наряду с другими мировыми рынками

Рабочая сила перемещаясь осуществляет международную трудовую миграцию из одной страны в другую с целью приобретения работы или с целью получения гражданства.

Отличительный признак- пересечение ими государственных границ.

Современный международный рынок рабочей силы- включает разнонаправленные потоки трудовых ресурсов пересекающих национальные границы, т.о. объединяет региональные и национальные рынки рабочей силы.

Побудительные мотивы и причины международной миграции трудовых ресурсов как экономического характера.

Причины экономического характера:

1. Различия в уровне экономического, промышленного развития отдельных стран;

2. Наличие национальных различий в заработной плате;

3. Безработицы, особенно в слабо развитых странах;

4. Международное движение и функции международных корпораций; 

Причины неэкономического характера:

- политические; 

- национальные; 

- религиозные; 

- расовые; 

- семейные и другие.

Развитие средств связи и транспорта - активизирует международную трудовую миграцию.

По большой части в этих процессах принимают участие не служащие, а представители рабочих специальностей.

Иммиграция- въезд трудоспособного населения в данную страну из-за рубежа.

Эмиграция- выезд трудоспособного населения из данной страны за рубеж.

"Утечка мозгов" - международная миграция высококвалифицированного персонала.

Реэмиграция - возвращение эмигрантов на родину на постоянное место жительства. 

Типы международной миграции.

1. Постоянные переселенцы- иммигранты, получившие разрешение на поселение в принимающей стране.

2. Мигранты рабочие:

- временно работающие в стране мигранты - на время определенное договором;

- временно работающие профессионалы - как работники международной или совместной компании;

- незарегистрированные мигранты - нелегальный въезд;

3.  Лица, ищущие убежища.

4. Беженцы - официально признанные принимающей страной, а также беженцы de facto. 

Внутренняя миграция - внутри страны: из села в село; из села в город; из города в село.

Направление миграции.
На практике международная миграция рабочей силы возникла как стихийное явление, но затем подпало под регулирующие мероприятия государства, хотя остались черты и стихийности.

Истории современных международных миграций рабочей силы- 150 лет

1. В середине XIX в. из Европы в США.

2. 20- 50ее. годы XX в. из разных стран в США, особенно после II мировой войны "утечка мозгов".

•  из развивающихся в развитые страны;

•  в рамках развитых стран;

•  между развивающимися странами;

•  из выбывающих социальных стран а развитые страны;

• научные и квалифицированные рабочие силы из развитых в развивающие страны. 

Особенно из Мексики и стран Карибского бассейна, а также в Саудовскую Аравию, ЮАР, стр. Персидского залива, Аргентина, Бразилия.

Также процессы межстраной миграции в самой Европе из Испании, Португалии, Греции, Югославии в более развитые страны.

В 90 е. годы из СССР в Германию, в США, в Израиль и внутри бывшего СССР, особенно в Россию. Последнее время в Юго-Восточные страны.

Официальные данные: к началу 1995 г. в мире было примерно 35 млн. трудовых мигрантов по сравнению 3,2 в 1960 г., а с иждивенцами примерно 100 млн.

Последствия миграции для страны происхождения:

- воздействие на рынок труда - уменьшение безработицы;

- миграция из с/х районов замедляет развитие и сокращение выпуска с/х продукции.

- "утечка мозгов" - потеря инвестиций в человечек

-  приобретение знаний и опыта;

- денежные переводы рабочих- мигрантов- источник валюты для родной страны: составляет значительную часть ВВП.

- стимулирует производство как инвестиции. 

Последствия для принимающей страны:

• мигранты являются поддержкой для местных трудовых ресурсов.

• расизм, ксенофобия (Франция, Германия, Австралия)- дебаты обычно заканчивается ограничением.

4. Международное регулирование. Перемещение трудовых ресурсов.

Основополагающим документом  международного регулирования  перемещения трудовых ресурсов является - Всеобщая декларации прав человека, то есть право человека выбирать страну проживания, работу и т.д. Международные организации, занимающиеся проблемами миграции рабочих:

• Международная организация по труду МОТ, ее цель регулирование межстрановой миграции населения.

• Конвенция по миграции рабочих 1975 г.

• Рекомендации по миграции рабочих 1975 г.

• Конвенция ООН, МОТ по защите прав всех рабочих - мигрантов.

• Европейская конвенция по правовому статусу рабочих мигрантов и их семей - 1977 г. 

« Право мигрировать» ограничено «правом принять» отдельной страной.

Регулирование иммиграции.

Нормативно-правовая иммиграционная база в отдельных странах представлена большим числом различных законов и актов, их можно свести к нескольким группам:

• Требования к профессиональной квалификации, установление лимитов к уровню образования и профессионального стажа въезжающих работников;

• Количественное квотирование, установленное странами максимального количества иммигрантов;

• Ограничение личного характера, установление жестких требований к состоянию здоровья иммигрантов заверенную консульством, справку о состояние здоровья или просто соответствующее медицинское освидетельствование.

• Экономическое регулирование, установление определенных финансовых ограничений, что ведет к сокращению числа желающих въехать в страну;

• Временное ограничение, установление максимальных сроков пребывания иммигрантов в стране;

• Введение запретов, наличие явных или скрытых запретов нанимать иностранную рабочую силу «Законы о профсоюзах».

В национальной миграционной политике необходимо учитывать расовое, этническое и религиозное происхождение работника.

В России - миграционными проблемами занимаются несколько никак не связанных между собой ведомств: 

- ФСБ;

- Федеральная иммиграционная служба;

- Таможенный комитет.

Вопросы
1.  Назовите  основные  причины,  обеспечивающие  приток  мигрантов  в Германию.

2.  Какие  условия  трансграничной  мобильности  рабочей  силы способствуют  притоку в  Германию  мигрантов  из  Турции  и  стран  Ближнего востока?

3.   Оцените  влияние  миграции  на  экономику  и  благосостояние Европейского Союза и стран базирования.

4. В какой мере, с вашей точки зрения, описанная ситуация может быть отнесена к другим странам Европейского Союза?

5.  Какие  меры  регулирования  международной  миграции  могут  быть использованы Европейским Союзом для выхода из сложившейся ситуации?

Лекция 7. Финансовые ресурсы мировой экономики. Мировые рынки капитала. Глобализация финансовых ресурсов.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Понятие, источники и виды финансовых ресурсов мира. 

 2.Мировые рынки капитала. 

3.
Внешняя помощь. 

4.
Реальный капитал мира. 

Виды финансовых ресурсов. Мировые рынки капитала.

По широкому определению, финансовые ресурсы мира- это совокупность финансовых ресурсов всех стран, международных организаций и международных финансовых центров мира. По узкому определению, это только те финансовые ресурсы, которые используются в международных экономических отношениях, т. е. отношениях между резидентами и не резидентами. Граница между широкими и узкими определениями все больше размывается по мере глобализации мировых финансов.
Механизм перераспределения финансовых ресурсов мира.
Финансовые ресурсы мира находятся преимущественно в движении,  перераспределяясь между различными участниками международных экономических отношений. Часть из них попадает в золотовалютные  резервы (ЗВР), часть предоставляется за рубеж на льготных условиях в виде помощи, но основная масса покупается и продается на мировом финансовом рынке. 

Основная масса финансовых ресурсов мира сосредоточена в развитых странах. Частные лица, компании, организации и правительства этих стран владеют основной частью золотовалютных резервов мира; именно их финансовые средства обращаются на широком финансовом рынке и в основном являются главными источниками финансовой помощи в мире.

Понятие и структура мирового финансового рынка

(мировых рынков капитала).

Мировой финансовый рынок представляет собой совокупность финансово-кредитных организаций, которые в качестве посредников перераспределяют финансовые активы между кредиторами и заемщиками, продавцами и покупателями финансовых ресурсов.
Мировой финансовый рынок можно рассматривать под разными углами зрения. С функциональной точки зрения его можно разбить на такие рынки, как валютный, деривативов, страховых услуг, акций, кредитный,  а эти рынки в свою очередь подразделяются на еще более узкие, как, например, кредитный рынок- на рынок долгосрочных ценных бумаг и рынок банковских кредитов. Часто все операции с финансовыми активами в виде ценных бумаг объединяют в фондовый рынок как рынок всех ценных бумаг, но чаще под ними подразумевают только рынок акций.

С точки зрения сроков обращения финансовых активов мировой финансовый рынок можно разделить на две части: денежный рынок (краткосрочный) и рынок капитала (долгосрочный). Краткосрочный характер значительной части мирового финансового рынка делает его подверженным приливам и отливам финансовых средств. Более того, существуют финансовые активы, которые нацелены на пребывание на денежном рынке с одной только целью- получение максимальной прибыли, в том числе за счет целенаправленных спекулятивных операций на денежном рынке. Подобные финансовые средства часто называют «горячими деньгами». В период финансового бума они особенно активно  перетекают между финансовыми центрами, а также между этими центрами и периферией, а в периоды финансовых кризисов  и в их преддверии быстро возвращаются обратно.

 
Границы между различными сегментами мирового финансового рынка размыты,  и без особых затруднений возможна переориентация значительной части финансовых ресурсов мира с одних его частей на другие. В результате, например, усиливается взаимосвязь между валютными курсами. Банковским процентом и курсом акций в разных странах мира. Все это приводит к тому, что с одной стороны, финансовый рынок мира нестабилен и, как полагают многие экономисты, эта нестабильность нарастает, а с другой стороны, когда растет глобализация финансовых ресурсов мира, потрясения на одних финансовых рынках других стран. Масштабный отток краткосрочного капитала способен спровоцировать финансовый кризис во многих странах.

Основные участники мирового финансового рынка.

Главными агентами мирового финансового рынка являются транснациональные банки, транснациональные компании и так называемые институциональные инвесторы. Но немалую роль играют и государственные органы, и международные организации, осуществляющие размещение или предоставление своих займов за рубежом. На мировых рынках капитала действует также физические лица но в основном опосредованно, преимущественно через институциональных инвестеров.

В число институциональных инвестеров включают такие финансовые институты, как пенсионные фонды  и страховые компании, а также инвестиционные фонды, особенно взаимные.

Одним из главных институциональных инвестеров в мире являются совместные фонды, особенно американские. Аккумулируя взносы своих пайщиков, преимущественно физических лиц среднего достатка, подобные фонды в США достигли колоссальных размеров. К началу 1998 г. величина их активов , по оценке, была близка к 4 трлн. долл., и около половины этой суммы было помещено в акции , в том числе зарубежных компаний. Бурный рост совместных фондов обусловлен переходом мелких  вкладчиков от хранения своих сбережений в банке к помещению их более доходный финансовый институт - совместный фонд. Последний к тому же объединяет достоинства сберегательного банка и инвестиционных банков, которые вкладывают средства своих клиентов в самые различные ценные бумаги. Часть инвестиционных фондов создана для работы с иностранными ценными бумагами вообще или с ценными бумагами отдельных стран и регионов мира.

Мировой валютный рынок.

В практике международной торговли и международного движения капитала, международной передачи технологии и международной миграции рабочей силы существуют различные способы перечисления средств из одной страны в другую: банковский перевод, банковский чек, переводной вексель, документарный аккредитив, документарная тратта, международный факторинг и форфейтирование. В большинстве случаев эти расчеты осуществлются с обменом одной валюты на другую. Подобный обмен происходит обычно на валютном рынке.

При этом часто одновременно заключаются сделки на будущий обмен валюты в целях хеджирования, т. е. снижения рисков от возможного изменения обменных курсов. Все большая часть этих сделок преследует цель просто получить прибыль от их проведения, а не застраховать возможные потери. Подобные сделки называются спекулятивными.

Осуществление в мире огромных объемов платежей в иностранной валюте операций с деривативами приводит к тому, что величина валютного рынка очень велика и продолжает быстро расти. Объем совершающихся здесь сделок приближается к 1,5 трлн. долл. В день (в 1989г.-0,5 трлн. долл.), а за год- к примерно 400 трлн.долл.

Главными действующими лицами на валютном рынке и рынке деривативов являются коммерческие банки, действующие не только по поручению своих клиентов, но и самостоятельно, например, для изменения структуры своих активов или получения прибыли от спекулятивных операций, что было особенно характерно для российских банков в 90-е гг.

Центральные банки также участвуют в деятельности валютных рынков, проводя валютные интервенции на национальных валютных рынках, т. е. продавая или покупая там валюту из государственных золотовалютных резервов. Подобные интервенции проводятся ими для воздействия на экономическую ситуацию в своей стране, но прежде всего для регулирования обменного курса. Ведь в большинстве стран этот курс является плавающим, т. е. определяется на основе спроса и предложения на национальную и иностранную валюты со стороны участников валютного рынка. Чтобы избежать сильных колебаний спроса и предложения, центральный банк увеличивает или уменьшает этот спрос или предложение через валютные интервенции.

В мире можно обменять любую одну валюту на другую, однако обменные операции тяготеют к нескольким валютам мира, которые в данном  смысле можно назвать ключевыми. Это прежде всего американский доллар, на который приходится около половины всех сделок с валютами. Соперником доллара может быть европейская валюта евро введенная в ЕС воборот с 1999г. и которая с середины 2000 г. полностью заменит национальные денежные единицы большинства стран-участниц ЕС (11 из 15), а также начнет частично заменять доллар в золотовалютных резервах других стран.

Мировой рынок деривативов

Деривативы – те фи​нансовые инструменты, в основе которых лежат другие, более простые финансовые инструменты — акции, облигации, валюта. Виды деривативов: оп​ционы (дающие его обладателю право продать или купить опре​деленные акции), свопы (соглашения об обмене денежными пла​тежами в течение определенного периода времени), фьючерсы (контракты на будущую поставку, в том числе валюты, по зафик​сированной в контракте цене).

Рынок деривативов тесно связан с валютным рынком и прежде всего на основе обмена одной валюты на другую или ценных бумаг в одной валюте на другие. В настоящее время мировой рынок финансовых деривативов оценивается, если исходить из стоимости вращающихся на нем ценных бумаг, примерно в 50 трлн. долл. Основная часть этого рынка приходится на валютные фьючерсы и свопы , преимущественно краткосрочные, хотя есть и долгосрочные.

Мировой кредитный рынок
Мировой кредитный рынок делится мировой рынок долговых ценных бумаг и мировой рынок банковских кредитов. 

Мировой рынок долговых ценных бумаг. На этом рынке обраща​ются прежде всего векселя и облигации (частные и государственные). 

Также заметное место занимают государственные ценные бумаги. В отличие от развивающихся стран и стран с переходной экономи​кой, рынки государственных ценных бумаг в развитых странах ус​тойчивы в силу большей стабильности экономик этих стран, их бюджетов и величины золотовалютных резервов. 

Мировой рынок банковских кредитов специализи​руется на различных финансовых ссудах, займах и кредитах. За​емщики: компании, банки, а также прави​тельства разных стран. Кредиторами: кредитные организации (банки, трасты, фон​ды). 

В рынке банковских кредитов нередко выделяют межбанков​ский рынок, на котором кредитные организации разных стран размещают друг у друга временно свободные ресурсы. 

Мировой рынок акций
Выпуск акций, как главный источник мобилизации средств на финансовом рынке, характерен не для всех развитых стран.

Неустойчивость фондового рынка в целом особенно характерна для нарождающихся рынков, как, впрочем, и для экономики всех этих стран. 

На современном рынке ценных бумаг продаются не только акции и долговые ценные бумаги, но и новые виды ценных бумаг. В основном это такой финансовый дериватив, как депозитарные расписки, т.е. свиде​тельства о владении акциями той или иной компании, выпускае​мые для того, чтобы сами акции не пересекали границ и не под​падали под связанные с этим ограничения.

Мировой рынок страховых услуг
Размер этого рынка оценивается в 2,5 трлн. долл. На ми​ровом рынке страховых услуг действуют фирмы разных размеров, но многие из них являются транснациональными. Примером транснациональной страховой корпорации может быть  (россий​ский “Ингосстрах”).Некоторые страховые компании вообще созданы для обслужива​ния родительских ТНК.

 2. Глобализация финансовых ресурсов. Мировые финансовые центры.

Финансовые ресурсы — это наиболее глобализированный ресурс мира. Об этом говорят громадные обороты на некоторых сегментах мирового финансового рынка, прежде всего на валютном рынке и  рынке деривативов, а также все возрастающие присутствие нерезидентов на рынках кредитовлиза и акций. Высокий уровень глобализации финансовых ресурсов объясняется прежде всего тем, что это наиболее мобильный вид экономических ресурсов.

Позитивные и негативные последствия глобализации

финансовых ресурсов мира.
Глобализация финансовых ресурсов порождает позитивные и не​гативные последствия: как уменьшение нехватки финансовых средств в мире, рост конкуренции на национальных финансовых рынках, так и усиление нестабильности национальных финансовых рынков, рост за​висимости мировой экономики от денежного, а не реального капитала. Одна часть финансовых ресурсов мира оседает в золотовалютных резервах, которые в современных условиях состоят преимущественно из запасов иностранной валюты. Другая часть финансовых ресурсов мира предоставляется в виде финансовой помощи, т.е. на льготных условиях. Особенно важна она для наименее развитых стран. Остальные страны получают финансовые ресурсы извне преимущественно на коммерческих условиях, что порож​дает внешний долг, который может стать серьезной проблемой. Для XX в. характерна систематическая инфляция. Ее главной при​чиной является дефицит госбюджета. По мере сокращения этого дефи​цита в конце 90-х гг. уменьшается и инфляция.

Глобализация финансовых ресурсов мира приводит к тому, что сила национальных правительств на национальные финансы ослабевает. Одновременно во всех странах усиливается воздействие на национальные финансовые рынки транснациональных корпораций, а также международных институциональных инвесторов и международных спекулянтов. На финансы стран-участниц международных интеграционных объединений усиливается воздействие принятых общих решений или вообще их общей финансовой политики. В развивающихся странах  и государствах с переходной экономикой растет воздействие на их рынки капитала международных экономических организаций. Более того, финансовый кризис 1997-1999гг. укрепляет некоторых экономистов во мнении, что мировая финансовая система должна активнее регулироваться международным валютным фондом или даже новой международной организацией с намного большими правами и ресурсами, чем МВФ.

Транснациональные банки.

Особо активную роль в переливе финансовых ресурсов играет такая группа транснациональных корпораций, как транснациональные банки (ТНБ). Фактически это все ведущие банки мира, так как они располагают сетью зарубежных филиалов. В 1960 г. только восемь американских имели филиалы за рубежом, а в конце 90-х гг.- их более 100. Причем главным клиентами банков были промышленные и торговые ТНК.

Предпринимаются попытки регулировать деятельность ТНБ. Так еще в 1975 г. главы центральных банков развитых стран сформулировали так называемый Базельский комитет, в рамках которого обсуждаются проблемы регулирования международной банковской деятельности. В 1975 г. этот комитет выработал, а в 1983 г. обновил так называемое Базельское отношение. В нем распределяются обязанности по контролю за ТНБ со стороны стран их происхождения и принимающих стран, а также определяется порядок обмена информацией между ними. В  последующем Базельский комитет стал вырабатывать международные рекомендации по банковским нормативам, например, нормы платежеспособности.

Международные финансовые спекуляции.

Хотя часто значение международных финансовых спекуляций преувеличивают, тем не менее они нередко бывают ощутимы для мировых рынков капитала. В финансовой практике спекулятивными называют те операции, участники которых надеются извлечь прибыль из изменения финансовых показателей- валютного курса, ссудного процента, котировок акций и др. Быстро перемещая значительную часть «горящих денег» из финансовых центров на финансовую периферию и обратно, их владельцы руководствуются не только поисками наиболее прибыльного места их приложения, но и ожиданиями изменения  вышеуказанных показателей. Эта часть «горячих денег» является спекулятивной.

Бесспорно спекулятивными являются международные финансовые операции, преследующие цель не только извлечь прибыль из возможного изменения финансовых показателей, но и прямо изменить эти показатели- снизить обменный курс, понизить котировки акций, чтобы затем купить эти подешевевшие акции, да еще по более выгодному обменному курсу. Для подобных операций могут быть мобилизованы десятки и даже сотни миллиардов долларов. Однако спекулятивные операции обычно удаются тогда, когда к ним невольно присоединяются другие инвесторы, обеспокоенные возможным изменением финансовых показателей. В результате процесс, начатый спекулянтами, приобретает лавинообразный характер, на финансовом рынке начинается паника.

Тем не менее практика показывает, что очень трудно отличить спонтанные процессы на финансовом рынке от спекулятивных. Так, большинство исследователей сходятся на том, что финансовый кризис в Юго-Восточной Азии в конце 90-х гг. не носил спекулятивного характера, хотя одним из его последствий была массовая покупка нерезидентами. 

Мировые финансовые центры.

Наиболее активно перелив финансовых ресурсов осуществляется в мировых финансовых центрах. К ним относят те места в мире, где торговля финансовыми активами между резидентами разных стран имеет особенно большие масштабы. Это прежде всего Нью-Йорк и Чикаго- в Америке, Лондон, Франкфурт, Париж, Цюрих, Женева ,Люксембург- в Европе, Токио, Сингапур, Гонконг, Бахрейн- в Азии. В будущем мировыми финансовыми центрами могут стать и нынешние региональные центры- Кейптаун, Сан-Паулу, Шанхай и др. В мировые финансовые центры уже превратились некоторые оффшорные центры, прежде всего в бассейне Карибского моря- Панама, Бермудские, Багамские, Каймановы, Антильские и другие острова.

В мировых финансовых центрах сосредоточена основная масса активов мирового финансового рынка. Это не только капитал страны базирования финансового центра, но и привлеченный сюда из других регионов мира капитал. Особенно это характерно для тех финансовых центров, которые расположены в не больших странах. Потеряв часто свою национальную окраску, этот космополизированный капитал считает «своим домом» международные финансовые центры. Отсюда он в годы благоприятной мировой хозяйственной конъюктуры устремляется не только в страны базирования таких центров, но и на периферию мирового финансового рынка.

3.Золотовалютные резервы. Финансовая помощь и внешние заимствования. Внешний долг.

Часть финансовых ресурсов мира оседает в резервах, часть предоставляется зарубежным странам на коммерческих или льготных условиях. Подобные заимствования из-за рубежа, т.е. поступления оттуда ссудного капитала, нередко приводят к появлению проблемы внешнего долга.

Официальные золотовалютные резервы мира

Физические лица, компании, организации и государство часть своих финансовых ресурсов обращают в резервы, т.е. активы, сберегаемые для возможных будущих расходов. При анализе мировой экономики внимание уделяют прежде всего резервам, которые состоят преимущественно из иностранной валюты и золота, и особенно тем из них, что принадлежат государству. Их называют официальными золотовалютными резервами (валютными резервами, официальными резервами, международными резервами, резервными активами); они хранятся в центральном банке, других финансовых органах страны и в МВФ (как взнос страны).

Официальные золотовалютные резервы (ЗВР) предназначены для обеспечения платёжеспособные страны по её международным финансовым обязательствам, прежде всего в сфере валютно-расчётных отношений. Другая важная задача ЗВР- воздействие на макроэкономическую ситуацию в своей стране, для чего на внутреннем валютном рынке государство продаёт и покупает иностранную валюту. Такие сделки называются валютными интервенциями и предназначены для изменения рыночного спроса и предложения на национальную и иностранную валюту и поддержания/изменения на этой основе их обменного курса.

Существует общепринятым минимум официальных ЗВР - трехмесячный объём импорта товаров и услуг. В России золото – валютные резервы в последние годы колеблются в диапазоне 12 – 24 млрд долл., т.е. равняются двух - трёхмесячной величиной российского импорта товаров и услуг.

Величина всех ЗВР мира составляет 1,7 трлн. долл. Примерно половина их сосредоточена в развитиях странах, прежде всего в США (свыше 70 млрд долл.), Японии (свыше 225 млрд. долл.), Германии (свыше 80 млрд. долл.). Из развивающих стран наиболее крупные ЗВР имеются у Бразилии (примерно 50 млрд. долл.), Мексики (около 25 млрд. долл.). Одними из крупнейших ЗВР в мире располагает  Китай, его собственным 140 млрд. долл. Перешли 80 млрд. долл. ЗВР Гонконга. Велики ЗВР Тайваня (около 90 млрд. долл.) и Сингапура (более 80 млрд.долл.).

Около 30 тыс. т чистого золото составляет такая часть ЗВР, как монетарное золото, т.е. золото в государственных хранилищах. Этот официальный  золотой  запас медленно сокращается в последние десятилетия, так как золото  почти вытеснено из международных валютно – расчетных отношений, хотя и остается высоколиквидным товаром, который быстро можно обратить в любую валюту. 

Уменьшился и золотой запас России. Если в 1913 г. он составлял 1338 т, в 1953г-2050, 1985г.-719,5(СССР), то в 90-е гг. он колеблется вокруг 300 т.

Ещё меньшая часть ЗВР состоит из особой международной валюты – специальных прав заимствования и так называемой резервной позиции в МВФ.

Таким образом, официальные ЗВР мира на ¾ состоят из иностранных валют. Часть этой валюты хранится без движения, часть вложения в высоколиквидные иностранные государственные ценные бумаги или на депозиты в иностранных банках, что приносит дополнительный доход владельцам и распорядителям официальных ЗВР (обычно это центральные банки и/или министерства финансов). В России основная часть официальных ЗВР находится и распоряжается Центрального банка России, меньшая-в распоряжении Министерство финансов РФ (преимущественно это монетарное золото).

Финансовая помощь.

Финансовую помощь этим странам оказывают как зарубежные государства (преимущественно развитые), так и международные организации (преимущественно МВФ и МБРР). Помощь, оказываемая в виде услуг, называется технической, а в виде поставок продовольствия, медикаментов и других предметов первой необходимости – гуманитарной. От подобной помощи обычно отделяют военную помощь. Для отличия финансовой помощи от коммерческих займов, кредитов и ссуд применяют понятие «грант-элемент». Грант – элементом называется показатель, используемый для определения уровня льготности различных заимствований; он устанавливает, какую часть платежей в счёт погашения долга недополучит кредитор в результате предоставления займа (кредита, ссуды) на условиях, более льготных, чем коммерческие. При этом условно считается, что при предоставлении займа  (кредита, ссуды) на коммерческих условиях кредитор получает доход на ссужаемый капитал в размере 10%.

К  финансовой помощи  относят те займы, кредиты и ссуды, в которых грант – элемент составляет не менее 25%. Безвозвратные займы называются грантами. В 1997 г. финансовая помощь в мире составила 57 млрд. долл., в том числе займы в гранты на двусторонней основе (межгосударственные) – около 40 млрд.долл., и остальное – помощь международных организаций, прежде всего МВФ и МБРР.

   Предоставление помощи обычно (но не всегда) связывается с выполнением различных условий. Так, страны – получатели помощи от МВФ и МБРР должны согласовывать свою экономическую политику с рекомендациями этих организаций.

Вашингтонский и поствашингтонский консенсус.

Как отмечалось выше, международные организации, как правило, предоставляют помощь при соблюдении странами – реципиентами определённых экономических условий. Так, в основе условий МВФ и МБРР лежит идея, что чем больше степень либерализации экономики развивающихся и постсоциалистических стран, тем лучше в них дела. Так называемый Вашингтонский консенсус (по месту расположения этих двух организаций) в качестве главной составляющей нормальной экономической политики для указанных стран включает либерализацию цен и рынков, макроэкономическую стабилизацию (прежде всего низкую, менее 40% в год, инфляцию), ограничение государственных расходов (особенно государственного кредитования экономики и субсидирования экспорта), приватизацию, открытость экономики (прежде всего введение конвертируемости волюты и снижение торговых барьеров на импорт товаров и экспорт сырья), снижение любыми жёсткими способами дефицита госбюджета и дефицитов торгового и платёжного балансов.

Подобная политика подталкивает рыночные реформы и способствует возвратности предоставленных МВФ и МБРР кредитов, однако уменьшает государственную поддержку экономики, открывает внутренний рынок для иностранного капитала и иностранных товаров, что нередко болезненно воспринимается национальными предпринимателями, а в случае снижения социальных расходов из-за борьбы с дефицитом госбюджета – также широким слоями населения.

Прежде чем выделить финансовую помощь, МВФ требует предоставить обширные сведения о финансово экономическом положении страны, согласовывается ее меморандум  об экономической политике. На этой основе МВФ, а вслед за ним обычно и МБРР, выделяют кредиты, для получения которых особо оговариваются дополнительные требования. Кредиты предоставляются частями, получение которых возможно при соблюдении страной- реципиентом оговоренных условий. Так, главными условиями получения Россией в 1995 г. 6 млрд. долл. кредита от МВФ были жесткий контроль со стороны российского правительства за дефицитом госбюджета и ростом денежной массы, ликвидация внешнеэкономических льгот отдельным экспортам и снятие ограничений на экспорт нефти. Главными условиями предоставления в 1996- 1998 гг. кредита в размере 10,2 млрд. долл. были ликвидация существовавших до весны- лета 1996 г. экспортных пошлин на газ и нефть, одновременное повышение акцизов на эти энергоресурсы, а также жесткая кредитно- эмиссионная политика.

Поступления финансовых средств извне: пример России.

Основные составляющие тех финансовых средств, которые поступают в страну извне, можно разобрать на примере России. В 1997 г. она получила 7,3 млрд. долл. финансовой помощи, в том числе 4,8 млрд. долл.- от международных организаций и 2,5 млрд. долл. от иностранных правительств. В том же году российские власти, а также российские частные компании и банки получили на коммерческих условиях из- за рубежа около 30,5 млрд. долл. займов, кредитов и ссуд, в бумаги российского государственного внутреннего долга составили 11,2 млрд. долл. выпуск федеральных еврооблигаций субъектами  Федерации- 4,5 млрд. долл., займы и ссуды российских банков за рубежом- 8,7 млрд. долл., займы и ссуды российских компаний за рубежом- 6,1 млрд. долл. Величина полученных российскими компаниями из-за рубежа торговых кредитов и авансовых платежей была незначительна.

          В отличие от внешних заимствований такая составная часть поступлений финансовых ресурсов извне, как прямые и портфельные инвестиции, не порождает внешней зависимости у странных их приложения. Однако и они не свободны от негативных для этих стран эффектов. Во всем мире ежегодный приток иностранных инвестиций составляют около 0,4 трлн. долл., а портфельных- еще больше. В 1998 гг. из-за финансового кризиса приток в Россию прямых инвестиций упал до 2,2 млрд. долл., а портфельных- до 0,6 млрд. долл.

Внешний долг (внешняя задолженность): пример России.

          И за финансовую помощь, и тем более за получение извне на коммерческих условиях займов, кредитов и ссуд необходимо платить. Так образуются внешний долг страны. Та его часть, которая ложится на плечи государственных органов называется официальным внешним долгом. В развивающихся и постсоциалистических странах он обычно намного больше, чем частный внешний долг, т.е. внешний долг частных компаний, банков и местных органов власти, не гарантированный государством. К началу 1999 г. государственный внешний долг России достиг 151 млрд. долл., а выплаты по нему должны были составить более 17 млрд. долл. Если учитывать частный внешний долг России составляет 214 млрд. долл.

          Тяжесть внешнего долга для национальной экономики определяется различными показателями, в том числе такими, как отношение суммы внешнего долга к ВВП страны должника или объему экспорта товаров и услуг из этой страны: отношение суммы обслуживания внешнего долга к объему экспорта товаров и услуг из этой страны.

            Первый показатель наиболее велик у слаборазвитых стран, хотя части имеющееся у них соотношение между внешним долгом  и ВВП сильно завышено из-за того, что в данном случае ВВП берется не по паритету покупательной способности, а по обменному курсу, который в этих странах обычно очень занижен. Тем не менее у многих бедных стран объем внешнего долго во многом раз превышал объем их ВВП.

Долг иностранных государств России.

Надежды поправить финансовую ситуацию в России за счет поташений долгов ей иностранными государствами невелики. В соответствии с договоренностью с другими бывшими республиками СССР эту задолженность внешнего мира пред ним перевела на себя Россия в обмен на обязательство обслуживать оставшийся от СССР его внешний долг. Доставшийся России в наследство огромный внешний долг различных стран составлял более 150 млрд. долл., но он имеет тенденцию к сокращению из-за реструктуризации и списания части этого долга, в результате чего он оценивается уже в 120 млрд. долл.

Россия ведет тяжелые переговоры по погашению этих долгов и выплате процентов по ним. Так, в 1996 г. достигнуто соглашение с Никарагуа о том, что из 3,4 млрд. долл. долга этой страны ей будет списана 90 %, а на оплату оставшегося долга будет предоставлена рассрочка на 15 лет, и на нее будут начисляться проценты по рыночной ставке.

Со временем к этому долгу зарубежных стран перед СССР прибавился и долг стран- членов СНГ перед Россией. Он образовался не столько за счет предоставления им финансовой помощи, сколько за счет их неспособности полностью оплатить обусловленные государственными соглашениями поставки энергоносителей из России. Этот долг составляет около 10 млрд. долл., и его погашение приносит России 0,5-1,0 млрд. долл. ежегодно.
Проблема внешнего долга в мире.

Растущее долговое бремя может привести к тому, что страна оказывается в так называемой долговой петле, когда новые внешние заимствования используются большей частью на погашение ранее полученных займов, кредитов и ссуд. Подобная ситуация сложилась во многих развивающихся странах и грозит ряду постсоциалистических государств, у которых растущая часть их ВВП и экспортных доходов уходит не на собственное развитие, а на обслуживание внешнего долга, если у них вообще хватает средств на это обслуживание. В результате у таких стран возникает долговой кризис, как, например, у России.

          В прошлом такие кризисы нередко приводили к отказу стран должников от обязательств по обслуживанию внешнего долга. Так, дефолт по внешнему долгу был объявлен Турцией в 1875 г., Перу и Египтом- в 1876 г., Грецией- в 1893 г., Бразилией- в 1898 г. и 1914 г., Россией- в 1917 г. Однако в наше время страны- должники и страны- кредиторы стараются не доводить ситуацию до дефолта. Для того, чтобы внешний долг не превратился в острую  экономическую проблему для страны, ей требуются активное управление своим внешним долгом.

4. Мировые финансовые кризисы. Инфляция в мире. 

Финансовые кризисы.

Регионализация и глобализации мирового хозяйства приводит к тому, что финансовые кризисы в отдельных странах всё чаще превращаются в региональные и глобальные. В 1992-1993 гг. финансовый кризис разразились в ЕС, в 1994-1995 гг. – в Латинской Америке, начавшийся в 1997г. в Таиланде финансовый кризис охватил многие страны Восточной и             Юго – Восточной Азии, а затем распространился на страны в других регионах, в том числе Россию.

    Финансовый кризис бывает разных видов: валютный (ведет к девальвации национальных валют), банковский (требует большой государственной финансовой поддержки «пошатнувшихся» банков), долговой (связан с обострением проблемы внутреннего или внешнего долга) и, наконец, системный (затрагивает всю финансовую систему страны, как например, начавшийся в 1998 г. кризис в России), который включает в себя вышеупомянутые виды кризисов.

    Причины финансовых кризисов многообразны. Прежде всего это несостоятельная макроэкономическая политика, слабая национальная финансовая система, неблагоприятные внешние условия (например, падение цен на основные товары национального экспорта),неправильный обменный курс (обычно завышенный), политическая нестабильность. Можно заметить, что все эти причины присутствовали в России в 1998 г.

    В развивающихся и постсоциалистических странах финансовые кризисы происходят намного чаще, чем в развитых, что видно из исследованных МВФ 204 валютных и банковских кризисов за период 1975-1997 гг. Из этих кризисов 158 были валютными, причём в трети случаев национальная валюта девальвировалась на 75%. Развивающиеся и постсоциалистичекие страны в ходе преодоления финансовых кризисов теряли до 55% своего ВВП (в то время как развитые страны выходили с меньшими затратами), а на восстановление докризисных темпов экономического роста им требовалось от полутора до шести лет.

Инфляция в мире.

   В прежние века инфляция, т.е. обесценение денег, была характерна для периодов потрясений, на смягчение которых у государства не хватало финансовых ресурсов и оно прибегало к активной денежной эмиссии. Но в условиях, когда деньги были металлическими или свободно обменивались на такие, т.е. на золото (серебро) монеты, равновесия в конечном счёте восстанавливалось и рост цен прекращался.

    Отказ ведущих стран мира от золотомонетного стандарта после Первой мировой войны лишил цены прежней устойчивости и дал в руки государству (вероятно, навсегда) мощное оружие – денежную эмиссию и выпуск государственных ценных бумаг, с помощью которых государство систематически могло увеличить бюджетные расходы. А нужда в бюджетных расходах в ХХ в. Постоянно росла: в начале из-за больших социально – экономических потрясений и войн в первой половине века, а затем из-за необходимости всё больших бюджетных трат на социально – культурные отросли и науке. В результате дефицит государственного бюджета и связанная с этим инфляция стали типичными для большинства стран мира. В современных условиях речь чаще идёт не об отсутствии дефицита госбюджета и инфляции, а об их размерах. Инфляция в ХХ в. Стала не эпизодическим, а систематическим явлением.

   В последнюю четверть века дефицит госбюджета в странах – членах МВФ колебался в пределах от 1,3(1974 г.) до 5,6%(1983 г.) но отношению к ВВП, хотя в отдельных странах, особенно развивающихся и постсоциалистических, он был намного больше.

    Вслед за уменьшением дефицита госбюджета начала снижаться и инфляция. Превышавшая в середине 70-х гг. 15%,она в 1996 – 1998 гг. в большинстве развитых стран мира колебалась в пределах 1 - 4%, развивающихся 5 – 7%, постсоциалистических – 10 – 25% в год (если судить по потребительским ценам). В России она составила 131% - в 1995 г., 22% - в 1996 г., 11% - в 1997 г. Однако финансовый кризис, начавшийся в нашей стране в 1998 г. увеличил инфляцию до 84%. 

Лекция 8. Мировая валютная система. Россия в международных финансовых организациях.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Эволюция мировой валютной системы и её современные особенности. 

2.
Национальная валютная политика на современном этапе. 

3.
Мировой валютный рынок. 

4.
Проблемы стабилизации международных валютных отношений.

Эволюция мировой валютной системы

Мировая валютная система (МВС) — это глобальная форма организации денежных взаимоотношений в масштабах мирового хозяйства, прикрепленная многосторонними межгосударственными соглашениями и регулируемая интернациональными валютно-кредитными и экономическими организациями.

МВС включает, вроде как, денежные отношения, если взглянуть под другим углом, валютный механизм. Денежные отношения представляют собой ежедневные взаимосвязи, в которые вступают частные лица, компании, банки на денежном и валютном рынках в целях осуществления интернациональных расчетов, кредитных и денежных операций. Валютный механизм представляет собой правовые нормы и представляющие их инструменты как на государственном, но и на интернациональном уровнях.

В мировую валютную систему входят последующие составляющие:
1) международные платежные средства;

2) механизм установления и укрепления денежных курсов;

3) порядок балансирования интернациональных платежей;

4) условия конвертируемости (обратимости) СКВ;

5) режим работы денежных и золотых рынков;

6) права и прямые обязанности межгосударственных институтов, регулирующих денежные дела.

МВС для начала решает мирохозяйственные задачи, что отражается на ее функциях. В виде ключевых функций МВС следует отметить последующие:

· опосредование интернациональных финансовых взаимосвязей;

· обеспечивание платежно-расчетного оборота в масштабах крупного хозяйства;

· обеспечивание достаточных критерий для обычного воспроизводственного процесса и бесперебойной реализации выполняемых товаров;

· регламентирование и координирование режимов государственных денежных систем;

· унификация и стандартизация основ денежных взаимоотношений.

Прогрессивная МВС не выступает как что-то обособленное, а складывается, как следует из связи и взаимодействия государственных и интернациональных денежных систем. С подъемом интернационализации хозяйственной жизни грани меж этими денежными системами постепенно стираются. Перебой отдельной государственной валютной системы имеет возможность оказать негативное действие на региональные и мировую денежные системы, или же изменение региональной денежной системы ведет к суровым сменам как в разных национальных системах, так и в мировой денежной системе в общем.

Международный валютный фонд - основной институт мировой денежной (валютной) системы

Одним из важных составляющих мировой денежной системы выступает Международный валютный фонд (International Monetary Fund (IMF)), разработанный в 1945 г. по решению конференции в Бреттон-Вудсе, начал исполнять операции с 1946 г. Он считается межправительственной организацией, спец учреждением ООН, сочетающим в собственной деятельности регулирующие, консультативные и финансово-кредитные функции. По центру внимания МВФ – трудности мониторинга денежной политики государств – членов фонда, которых сегодня насчитывается 181. Штаб-квартира Фонда размещена в Вашингтоне.

МВФ считается институциональной основой прогрессивной МВФС. Любое правительство, вступая в данную компанию, исполняет особый валютный взнос – подписную квоту, коя подлежит пересмотру любое пятилетие. Объем квоты (воплощенной в СДР) подходит части державы в мировом ВВП и описывает число голосов, которое закрепляется за ней в Фонде, выступающем, на взгляд экономики, как интернациональное акционерное сообщество. Распределение голосов значит на данный момент преобладание нескольких стран: 17,7% голосов приходится на Соединенные Штаты, по 5,5% – на Германию и Японию, по 4,9% – на Англию и Францию, 3,4% – на Саудовскую Аравию, 3,1% – на Италию, 2,9% – на Российскую Федерацию. Структура МВФ включает Совет правящих – высший орган, состоящий из адептов государств – членов фонда и их заместителей, назначаемых собственными странами на 5 лет. Традиционно в данном качестве выступают министры финансов либо руководители ЦБ. Форма работы Совета – ежегодные сессии.

Вся нынешняя работа МВФ следует Исполнительным советом, которому Совет управляющих имеет право передать решение всех вопросов, помимо отдельных, более существенных (к примеру, прием свежих членов, пересмотр объема квот и т. п.). Исправный совет включает в собственный состав директора-распорядителя и 24 директора-исполнителя. Он проводит собственные заседания более 3 раз еженедельно. Помимо названных деталей Фонд имеет в собственной структуре ряд иных органов: Кратковременный комитет, Комитет по развитию и Комитет статистика утверждает платежных балансов, в зону ответственности которых входит претворение в жизнь своеобразных функций.

Источниками финансирования МВФ, не считая членских вкладов, считаются займы у более развитых государств мира (так именуемая "категория 10", к коей с 1984 г. присоединилась Швейцария), которые выполняются согласно с заключенным в 1962 г. Генеральным соглашением о займах. Именно в данный момент свой капитал МВФ достигает 290 миллиардов долл. Главнейшая функция Фонда – кредитование правительств на дотационных критериях по разным взаимосогласованным средне- и долговременным программам имея цель содействия в выравнивании платежных балансов и укрепления денежного курса. Кредиты предоставляются как из собственных, но и завлеченных средств Фонда в виде траншей или же частей, компонентах 25% квоты надлежащего члена МВФ. Комиссионный сбор установлен в объеме 0,5% от размера кредита, а процентная ставка складывается с учетом ставок по подобным кредитам на открытом рынке и колеблется около 6–8% годовых, что значительно ниже значения почти всех банков.

Применение государством ресурсов МВФ сопрягается с принятием ею на себя очень твердых обещаний в сфере макроэкономического регулирования экономикой, и, сначала, проведения валютно-финансовой политики, согласованной и патронируемой данной организацией. Обычный приспособление кредитования учитывает заимствование (покупку) нуждающимся правительством у Фонда конкретной суммы заграничной валюты или СДР в размен на эквивалентное число государственной валюты, коя зачисляется на счет МВФ в центральном банке данной державы. Так же, возврат кредитов для государств с неконвертируемыми СКВ состоит в обратном их выкупе с расчетом в СКВ. Международный денежный фонд делает и еще техническое содействие собственным членам и занимается подготовкой кадров через Институт МВФ в Вашингтоне со квалификацией по экономическому анализу, статистике и бухучету. Немаленький интерес для экономистов предполагают обзоры, отчеты и периодические издания Фонда.

Международные валютные операции на мировом валютном рынке

На денежных рынках исполняются валютные операции, представляющие собой сделки насчет купли-продажи валюты, в следствии чего же случается смена собственника государственной и иностранной валюты (либо 2-ух иностранных валют). К валютным операциям относят и еще предоставление займов и осуществление расчетов в заграничной валюте. Ключевыми видами денежных операций считаются сделки с немедленной поставкой валюты, также неотложные. В в последнее время быстрыми темпами увеличивался размер новейших форм незамедлительных сделок: операций своп, опционов, фьючерсов.

В валютной сделке практически постоянно участвуют по наименьшей мере 2 стороны, од-ной из которых, в большинстве случаев, считается банк. Поэтому банк дает клиенту или же потребителю таковой курс реализации или же покупки, который дозволяет банку не столько покрывать затраты, связанные с куплей-продажей валюты, но и получать конкретный заработок. Курс, по которому банк покупает у клиента зарубежную валюту, называется курсом потребителя, курс, по которому банк реализовывает валюту, – курсом торговца. Может показаться на первый взгляд естественным, собственно курс покупателя ниже курса торговца (и как правило это действительно так), впрочем данная обстановка отличительна для прямой котировки, т. е. для ситуации, как скоро 1 единица заграничной валюты выражается в конкретном числе единиц национальной валюты (к примеру, 1 долл. Соединенных Штатов = 52 рублям). При косвенной котировке (как скоро 1 единица государственной валюты выражается в конкретном количестве единиц заграничной валюты) курс клиента повыше курса торговца. Косвенная котировка используется как правило в Англии и каких-либо иных странах). Две котировки грубо говоря равнозначны.

При совершении денежных сделок банкам нужно смотреть за денежной позицией, под которой понимается соответствие притязаний и обязанностей по любой заграничной валюте. При их равноправии позиция считается перекрытой, при другом развитии событий – открытой (длинной, когда притязании по валюте превосходят обязательства, короткой, как скоро притязании по валюте меньше обязательств). Открытая позиция практически постоянно значит подверженность денежному риску, то есть, вероятность внезапных, спонтанных и негативных перемен денежного курса, что имеет возможность принести существенные убытки (либо прибыль, в случае если денежный курс меняется в подходящую сторону).

Сделки с немедленной поставкой подразумевают поставку валюты на 2 трудовой день со дня решения сделки.

Неотложные сделки представляют собой соглашения о грядущей поставке валюты по курсу, зафиксированному на день заключения сделки. При всем этом денежный договор может быть категоричным (жестким), т. е. неотъемлемым для выполнения двумя сторонами сделки. В иных вариантах он выделяет клиенту банка возможность выбирать исполнять или же не исполнять заключенную раньше сделку. Валютные сделки имеют все шансы заключаться с конкретным клиентом или же торговаться централизованно на биржах. В следствии этого неотложные сделки разделяются на форвардные (категоричные для двух сторон), опционы (потребитель опциона правомочен улаживать, совершать сделку либо нет) и фьючерсные (торгуются лишь централизованно на биржах).

В последнее время были замечены и получили широкое распространение сделки своп. Своп представляет из себя соглашение, оформленное одним документом, сообразно которому две стороны воплотят в жизнь периодические платежи друг дружке. Валютные свопы, являющиеся одним из видов данных сделок, представляют собой соглашение о взаимовыгодном обмене денежными обязательствами тогда, когда 1 из сторон имеет сравнительное превосходство на рынке одной из валют.

Подводя итог выше сказанному, можно выделить 4 взаимосвязанные совокупности мировой валютной системы:

Государственная и заграничные валюты считаются важнейшими составляющими международной валютной системы, выступая в виде валют, применяемых в расчетах по внешнеэкономическим операциям; глобальная денежная система прошла в собственном развитии ряд шагов и сегодня стоит на пороге свежей масштабной реформы; претворению в жизнь денежного регулирования на межгосударственном уровне способствуют масштабные и региональные валютно-финансовые организации, более влиятельной из которых считается МВФ.

Денежный курс вместе с ставкой рефинансирования считается своеобразной стоимостью актива; выступая в виде номинального и настоящего курса реализации и покупки, через прямую, обратную либо кросс-котировку, денежный курс играет центральную роль в области денежной политики, испытывая действие множественных финансовых, политических и социально-психологических причин; к тому же, денежный курс оказывает самое конкретное воздействие на эволюцию современных интернациональных финансовых взаимоотношений.

1. Купля и реализация заграничной валюты исполняется на денежных рынках. Международный рынок валют представляет из себя совокупность государственных, региональных и крупных денежных рынков. В 80-х и 1 половине 90-х годов размер операций интернационального рынка валют увеличивался быстрыми темпами. На денежных рынках совершаются денежные операции с безотлагательной поставкой валюты, а еще всевозможные виды незамедлительных операций. При совершении сделок с валютой кредитные учреждения пристально наблюдают за денежной позицией по любой заграничной валюте, потому что открытая позиция связана с риском. Международный рынок валют узко связан с интернациональными кредитным и денежным рынками. Главнейшей частью интернациональных кредитного и экономического рынков считается еврорынок (валют, кредитов и денежных приборов). Правовая и организационная структура крупного хозяйства включает ряд валютно-кредитных и денежных институтов, работа которых обхватывает всевозможные стороны интернациональных финансовых взаимоотношений.

2. Переход к интеграционному шагу мирохозяйственных взаимосвязей исполняется через ряд стадий, обусловленных количественными и высококачественными признаками их становления. В современной доктрине финансовой интеграции распознают 5 ступеней либо последовательных шагов становления интеграционных действий: зона независимой торговли; таможенный альянс; общий либо единый рынок; финансовый альянс; финансовый и денежный альянс.

Раздел 3. Практика международных экономических отношений и внешнеэкономической деятельности

Лекция 9. Особенности договорных отношений в сфере международных экономических отношений и внешнеэкономической деятельности.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Рель и местного договорных отношений в системе мирохозяйственных связей. 

2.
Сущность, роль и место рисков в системе договорных мирохозяйственных связей. 

3.
Межгосударственное и международное регулирование мирохозяйственных связей. 

4.Особенности договорных отношений в области международных коммерческих операций.
1. Роль и место договорных отношений в системе мирохозяйственных связей

Основу современных МЭО составляют мирохозяйственные связи на микроуровне: между фирмами и компаниями разных стран, отдельными предпринимателями. Такие связи в условиях рыночной экономики предполагают широкое применение договорной формы, когда субъекты хозяйствования ВЭД несут всю полноту ответственности за выполнение принимаемых обязательств, располагая при этом достаточными правами и ресурсами. Участие в МЭО диктуется прежде всего интересами сторон, теми экономическими выгодами, которые они получают в результате внешнеэкономических операций. Еще в 70-е годы в МЭО решающую роль играла внешняя торговля. Это означало, что внешнеэкономическая деятельность предприятий, фирм, компаний и отдельных предпринимателей сводилась преимущественно к коммерческим операциям по экспорту и импорту товаров и услуг. Сдвиги, произошедшие в структуре МЭО к настоящему времени, существенно расширили и изменили сферу и направления договорных связей между их участниками.

Развитие международного производственного и научно-технического сотрудничества предопределило важную роль договоров между сторонами в этой области: международное кооперирование требует четкого закрепления обязательств сторон, определение на договорной основе системы экономических мер и санкций, обеспечивающих их исполнение. Новые возможности договорной практики связаны с созданием и деятельностью совместных предприятий, ТНК и финансово-промышленных групп - наконец, объектом договоров в МЭО становятся информационные, консалтинговые и маркетинговые услуги, инжиниринг и т.д.

Вместе с тем, как указывалось, мирохозяйственная сфера, МЭО имеют ряд особенностей, что обуславливает некоторую специфику договорных отношений на международном уровне. Значительно большую роль, чем внутри страны, на них оказывают международные обычаи, правила и конвенции, межгосударственные многостронние и двусторонние соглашения. Следует иметь в виду, что потери партнера в международных хозяйственных связях означают и известные потери для национальной экономики страны. Именно поэтому вопрос о механизме и практике договорных отношений в этой области приобретает особое значение.

2. Межгосударственное и международное регулирование мирохозяйственных связей

Правовое регулирвоание договорных отношений в системе мирохозяйственных связей осуществляется нормами международного права. Конституция РФ (п.1 ст.15) предусматривает, что составной частью правовой системы нашего государства являются международные договоры Российской Федерации. Если международным договором РФ установлены иные правила, чем предусмотрены законом, то применяются правила международного договора. Применительно к внешнеэкономической деятельности важное значение имеют два вида международных договоров.

К первому виду относятся договоры, устанавливающие режим торговли в отношениях между двумя государствами или группой государств. По содержанию их можно подразделить примерно на пять основных типов: торговые договоры и соглашения; соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве; экономические соглашения; соглашения о предоставлении финансовой помощи; соглашения о защите инвестиций.

В торговых договорах и соглашениях общего типа стороны предусматривают взаимное предоставление режима наибольшего благоприятствования, который, как правило, распространяется на область взимания таможенных пошлин, всевозможных налогов и сборов при импорте и экспорте, а также на обложение налогами и сборами судов одной стороны в портах другой стороны, на правила и формальности, касающиеся импорта, экспорта и т.д. Из режима наибольшего благоприятствования, как правило, исключаются преимущества, которые предоставлены или могут быть предоставлены в будущем одной из договаривающихся сторон соседним государствам в целях облегчения приграничной торговли с ними, а также преимущества, вытекающие из таможенного союза, который заключен или может быть заключен в будущем одной из договаривающихся сторон.

Страны - участницы ГАТТ/ВТО применяют друг к другу режим наибольшего благоприятствования, не имея между собой специальных соглашений. В некоторых торговых соглашениях указывается, что принцип наибольшего благоприятствования применяется сторонами только в области выдачи импортных лицензий.

Поскольку торговые договоры обычно заключаются на длительные сроки, они создают определенную стабильность в торговых отношениях между странами.

К торговым соглашениям обычно прилагаются списки товаров, являющихся предметом торговли между этими странами. Если импорт какого-либо товара, включенного в списки, не освобожден от количественных ограничений, то по нему указывается согласованный контингент - количество или стоимость; по некоторым позициям предусматривается возможность увеличения контингентов. Иногда в списках приводятся только номенклатура товаров и общая сумма взаимных поставок без указания отдельных контингентов. В ряде случаев к соглашению прилагаются четыре списка, два из которых содержат номенклатуру товаров с указанием отдельных контингентов, а два других - только наименование товаров, причем оговаривается, что перечисленные товары импортируются без количественных ограничений.

В торговые соглашения в ряде случаев включаются статьи, касающиеся определения происхождения поставляемых товаров; кроме того, в них устанавливается право каждой из сторон требовать при импорте соответствующее свидетельство.

Как правило, торговые соглашения регулируют примерно одинаковый круг вопросов. В некоторых соглашениях промышленно развитых стран с развивающимися странами особо оговаривается возможность увеличения кредитов или государственных гарантий этим странам для облегчения им закупок машин и оборудования.

Межправительственные соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве играют важную роль в расширении торговли наукоемкими товарами. Путем обмена письмами стороны особо договариваются об осуществлении отдельных проектов в указанной области. На базе соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве могут заключаться специальные соглашения по отдельным вопросам. На их основе одна из сторон обычно обязуется поставлять учебные материалы и оборудование лабораторий для технических и научных институтов, оказывать помощь в строительстве предприятий, включая поставку и монтаж оборудования, в организации технического обучения местного населения и в привлечении для этой цели технических специалистов и преподавателей из своей страны, а также обеспечивать студентам и практикантам соответствующей страны возможность обучения и повышения квалификации в учебных заведениях, на промышленных предприятиях и в государственных учреждениях данной страны.

На обязанности правительства принимающей страны, как правило, лежит предоставление для осуществления предусмотренных в соглашении проектов земельных участков и зданий, несение расходов, возникающих в связи с поездками в пределах страны экспертов, преподавателей и технических специалистов, а также в связи с перевозками грузов, вызываемыми осуществлением проектов.

Соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве обычно заключаются на три-пять лет, иногда на один год с оговоркой о возможности продления за месяц до истечения срока действия.

Соглашения об экономическом и техническом сотрудничестве, являясь правовой формой оказания технической помощи развивающимся странам, имеют большое экономическое значение. Крупные компании, получая возможность участвовать в строительстве предприятий и в управлении ими, стремятся оказывать влияние и на долгосрочные программы экономического развития соответствующих стран. С другой стороны, такие соглашения обеспечивают компаниям возможность расширения сбыта машин, оборудования и других товаров.

Межправительственные экономические соглашения сходны с торговыми соглашениями общего типа, с той, однако, разницей, что в них, помимо вопросов товарообмена и услуг, в общей форме предусматривается, что договаривающиеся стороны в рамках действующих в каждой из стран правовых норм обязуются не применять дискриминации также в отношении движения капиталов и во взаимных платежах. Срок действия экономических соглашений - один-полтора года.

Межправительственные соглашения о финансовой помощи предусматривают согласие правительства одной из сторон предоставить другой стороне долгосрочные кредиты (с указанием суммы кредита). В отношении условий кредитов и порядка их использования оговорено, что эти положения будут согласованы в специальных контрактах.

В условиях постоянного увеличения доли машин и оборудования в вывозе промышленно развитых стран и обострения конкурентной борьбы на мировом рынке, роста спроса на продукцию машиностроения со стороны развивающихся стран при одновременном увеличении их внешней задолженности страны - экспортеры этих товаров постепенно совершенствуют методы финансирования экспортных поставок с целью повышения конкурентоспособности своих фирм.

Значение соглашений о финансовой помощи как средства торговой политики определяется тем, что подавляющая часть предоставляемых кредитов расходуется странами-заемщиками на закупку товаров из страны-кредитора. То есть эти соглашения являются по существу формой поощрения экспорта страны-кредитора.

Будучи заинтересованными в укреплении своих позиций на рынках развивающихся стран, промышленно развитые страны все большее внимание уделяют именно двусторонним кредитам в рамках соглашений о финансовой помощи, так как финансирование торговли через международные кредитные институты, такие, как МБРР и MAP , находится под сильным влиянием США и в значительной степени связано с поставками американских товаров (несмотря на то, что по уставу этих организацией выдача заказов в счет кредитов должна осуществляться на международных торгах).

Промышленно развитые страны постоянно осуществляют контроль за использованием кредитов по соглашениям о финансовой помощи и анализируют их эффективность. Вследствие обострения конкуренции между странами-кредиторами средняя процентная ставка по условиям финансовой помощи значительно снизилась, а средний срок кредитов увеличился.

Межправительственные соглашения о защите инвестиций фиксируют обязательства договаривающихся сторон не проводить дискриминации в отношении взаимных капиталовложений, разрешать свободный перевод капиталов и прибылей и отчуждать капиталовложения другой стороны лишь при условии соответствующего и немедленного возмещения их стоимости. Соглашения о защите инвестиций являются одним из способов страхования капиталов, главным образом от политических рисков.

Международные договоры второго вида содержат гражданско-правовые правила, регулирующие имущественные отношения, возникающие из внешнеэкономических контрактов. К международному договору такого вида относится прежде всего Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. (далее "Венская конвенция") /1/.

Состоявшаяся в 1980 г. в Вене конференция ООН приняла Конвенцию по договорам международной купли-продажи. С 1 января 1988 г. после ее ратификации 10 странами Венская конвенция вступила в силу. Россия с 1 сентября 1991 г. является участницей Конвенции.

Этот документ осуществляет правовое регулирование одного из наиболее распространенных в современной торговле вида сделок - договора купли-продажи. Главная цель Венской конвенции - унификация правового режима международных сделок купли-продажи. При ее применении в значительной мере стираются различия в правовом регулировании сделок купли-продажи в праве стран ее участниц. Это облегчает как заключение, так и исполнение договоров, поскольку содержание прав и обязанностей сторон определяется единообразно.

Конвенция носит нормативный характер. В то же время стороны по своему усмотрению могут отступить от ее положений. Конвенция распространяется только на договоры, имеющие международный характер. Определяющим для установления международного характера сделки является то, что коммерческие предприятия участников сделки находятся в разных государствах.

Из сферы действия Конвенции изъяты определенные виды сделок купли-продажи, а именно, потребительская торговля, продажа с аукциона в порядке исполнительного производства. Конвенция не распространяется на продажу ценных бумаг, судов водного и воздушного транспорта, электроэнергии, на контракты подрядного характера. Конвенция не регулирует ряд важных правовых вопросов, традиционно возникающих при внешнеторговой купле-продаже. Примером могут служить положения о штрафах и неустойках при неисполнении или ненадлежащем исполнении обязательств. Такие вопросы регулируются в соответствии с нормами применимого национального права.

Кроме того, Конвенция не затрагивает правового регулирования сделок по внешнеторговой поставке, на которые распространяются ранее заключенные международные договоры.

В международной торговле в виде единого документа заключаются, как правило, крупные и сложные контракты. При постоянных деловых отношениях с конкретным партнером практикуется согласование с ним общих условий купли-продажи (соответственно на экспорт или импорт) с тем, чтобы в конкретном предложении ссылаться на них во всем, что не предусмотрено в его тексте. При выработке текста таких общих условий купли-продажи могут быть, в частности, использованы следующие источники.

Во-первых, применяемые некоторыми государствами Общие условия поставок. Содержащиеся в них формулировки апробированы договорной и арбитражной практикой.

Во-вторых, разработанные под руководством Европейской экономической комиссии ООН общие условия и типовые контракты для различных видов торговых сделок. Всего их существует более трех десятков. Такие общие условия имеются, например, в отношении: экспортных поставок машинного оборудования, купли-продажи потребительских товаров длительного пользования и других металлоизделий серийного производства, купли-продажи пиломатериалов хвойных пород, международной купли-продажи цитрусовых.

В-третьих, широко применяемые в международной торговле типовые контракты, разработанные соответствующими отраслевыми ассоциациями торговцев определенного вида товаров. Такие типовые контракты составлены на каждый отдельный вид товара (зерно, растительные масла, хлопок, натуральный каучук, лесоматериалы, кожсырье, уголь, цветные металлы и др.).

В-четвертых, документы Международной торговой палаты, носящие рекомендательный характер и обычно применяемые при наличии ссылки на них в контракте. В их число прежде всего входят Международные правила толкования торговых терминов (Инкотермс).

Возможна и разработка собственных типовых контрактов. На такой типовой контракт, известный партнеру, можно ссылаться и в коммерческом предложении. При определении условий конкретного контракта, а также при составлении типовых контрактов и общих условий купли-продажи при согласии сторон может применяться документ, принятый в 1994 г. Международным институтом по унификации частного права в Риме, именуемый "Принципы международных коммерческих контрактов".

3. Особенности договорных отношений в области международных коммерческих операций

Объектами международных коммерческих операций являются материально-вещественная продукция и услуги, включая результаты производственного и научно-технического сотрудничества, приобретающие в обмене форму товара. Эти объекты определяют виды коммерческих операций и особенности договорных отношений при их осуществлении на мировом рынке.

Международные коммерческие операции подразделяются на основные, осуществляемые на возмездной основе между непосредственными участниками этих операций (контрагентами разных стран), и обеспечивающие, связанные с продвижением товара от продавца к покупателю.

К основным коммерческим операциям относятся операции:

· по обмену продукцией в материально-вещественной форме;

· по обмену научно-техническими знаниями (в форме торговли патентами, лицензиями, ноу-хау);

· по обмену техническими услугами (консультативный и строительный инжиниринг);

· арендные;

· по международному туризму;

· по предоставлению консультационных услуг в области информации и совершенствования управления;

· по обмену кинофильмами и телепрограммами.

Операции, обеспечивающие международный товарооборот, включают:

· операции по международным расчетам;

· операции по международным перевозкам грузов;

· транспортно-экспедиторские операции;

· операции по страхованию грузов;

· операции по хранению грузов при международных перевозках.

Основные виды международных коммерческих операций можно охарактеризовать кратко следующим образом.

Операции по обмену продукцией в материально-вещественной форме (коммерческий экспорт и импорт). Под экспортно-импортными операциями понимается коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей товаров, имеющих материально-вещественную форму. При этом под экспортными операциями понимается деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту; под импортными -деятельность, связанная с закупкой и ввозом иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны.

Разновидностью экспортно-импортных операций являются реэкспортные и реимпортные операции. К первым относятся операции, предусматривающие вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергавшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке. Предметом реэкспорта чаще всего выступают товары, продаваемые на международных аукционах и товарных биржах.

К реимпортным относятся операции, связанные с вывозом из-за границы ранее вывезенных отечественных товаров, не подвергавшихся там переработке. Ими могут быть товары, не проданные на аукционе, возвращенные с консигнационного склада, забракованные покупателем, и др.

Реэкспортные операции могут осуществляться и без вывоза товара в свою страну. Такие операции по сути не относятся к экспорту или импорту данной страны, хотя и учитываются таможенной статистикой. Они совершаются торговыми фирмами в целях получения прибыли благодаря разнице цен на один и тот же товар на разных рынках.

Значительная часть реэкспортных операций осуществляется на территории так называемых свободных зон (территория порта, находящаяся вне таможенной территории данной страны). Ввозимые на территорию этих зон товары освобождаются на время пребывания там и при вывозе для реэкспорта от всяких пошлин, сборов и налогов с импорта, обращения, потребления или производства.

На складах, расположенных в свободной зоне, товары иностранных поставщиков могут храниться и частично перерабатываться без уплаты таможенных пошлин. По мере появления потребности на такие товары за них выплачивается таможенная пошлина и они ввозятся на внутренний рынок импортирующей страны.

Такие свободные зоны имеются практически во всех крупных портах многих стран. Государства, не имеющие выхода к морю, пользуются свободными зонами близлежащих портов на основе международных соглашений.

На территории свободных зон совершаются операции по завершению процесса производства в сфере обращения (очистка и сушка сырьевых товаров, оклейка этикетками и снабжение ключами консервных банок, расфасовка и розлив напитков в розничную тару, подбор товаров по ассортименту); по сортировке и перегрузке товаров; по отбору товарных образцов и ознакомлению с ними покупателей. Использование свободных зон на основе международных договоров позволяет повысить конкурентоспособность товаров по срокам поставок и сократить расходы на авансирование таможенных пошлин.

Операции по торговле научно-техническими знаниями и опытом отличаются от операций по торговле материальными ценностями тем, что предметом международного обмена в них выступают результаты деятельности, которые принято считать "невидимым" товаром. Это находит свое отражение и в заключаемых договорах.

Международный обмен технологией является важнейшим элементом системы международных экономических отношений, в значительной мере определяющим характер и темпы экономического развития как промышленно развитых, так и развивающихся стран. В основе международного обмена технологией лежит обмен между странами машинами и оборудованием, созданными на основе новых технических решений, то есть передача технологии в материальной форме.

Материальная форма обмена технологией неизбежно сопровождается передачей из одной страны в другую новых научно-технических и производственно-экономических знаний и опыта, то есть технологическим обменом в нематериальной форме. По мере развития международного рынка технологии этот обмен все в большей степени приобретает самостоятельное значение.

Операции по международной торговле научно-техническими знаниями связаны с обменом результатами производственных научных исследований и разработок, имеющих не только научную, но и коммерческую ценность, что ведет к формированию мирового рынка технологии с его специфическими особенностями. В качестве товара на лицензионной основе здесь выступают продукты интеллектуального труда, облеченные в форму патентов, лицензий, товарных знаков, промышленных образцов, представляющих собой часть так называемой промышленной собственности, а также технические знания и опыт, объединяемые понятием "ноу-хау", включающие передачу знаний и опыта путем предоставления технической документации, чертежей, секретов производства нелицензионного характера.

Продажа "ноу-хау" в нелицензионной форме имеет сопутствующий характер и осуществляется, главным образом, через такие каналы, как экспорт разрозненного оборудования, строительство за рубежом комплектных предприятий, прямые инвестиции за рубежом, модернизация и эксплуатация промышленных предприятий.

В зависимости от различных обстоятельств сделка с "ноу-хау" может:

· а) выражаться в виде самостоятельной статьи соответствующего контракта;

· б) выступать под рубрикой "передача технической документации";

· в) совершаться в скрытой форме. В последнем случае цена "ноу-хау" входит составной частью в цену оборудования, предприятия или инжиниринговых услуг.

Расширение строительства объектов за рубежом обусловило возрастание роли нелицензионной формы торговли технологией по каналам экспорта комплектного оборудования и оказания инжиниринговых услуг.

Научно-технические знания поступают в международный оборот либо на основе купли-продажи (при продаже патентов), либо отношений, возникающих в связи с получением временного права пользования результатами на базе международных лицензионных соглашений.

Лицензионная торговля - основная форма международной торговли технологией, охватывающая сделки как с "ноу-хау", так и с патентами на изобретения. Операции по обмену лицензиями состоят в предоставлении права (разрешения) одной стороной -патентовладельцем, именуемым лицензиаром, другой стороне - лицу (или фирме), именуемому лицензиатом, на промышленное и коммерческое изобретение, пользующегося патентной защитой в течение обусловленного срока за определенное вознаграждение.

Лицензии на передачу прав использования патентов без соответствующего "ноу-хау", то есть так называемые патентные лицензии, играют относительно скромную роль в лицензионной торговле. Это объясняется причинами двоякого рода.

Во-первых, использование запатентованного изобретения в производстве, как правило, требует проведения значительных дополнительных НИОКР по внедрению, организации опытного выпуска лицензионной продукции, разработке "ноу-хау" в области организации, оптимизации технологического процесса и т.д. При этом существует риск, что данное изобретение окажется экономически нерентабельным или технологически неприемлемым. В связи с этим лицензиаты предпочитают уже внедренные и использующиеся, по крайней мере в опытном производстве, технические новшества. Исключение составляют лишь некоторые отрасли промышленности, например, фармацевтическая, где наличие патента на новый медикамент служит решающим фактором его успешного внедрения.

Во-вторых, обладание лицензией на право использования патента само по себе имеет второстепенное значение для лицензиатов многих стран, где довольно слабы гарантии охраны прав промышленной собственности лицензиата и, кроме того, многие патенты, выданные в промышленно развитых странах, могут быть незарегистрированы.

Наибольшее распространение во внешнеэкономической деятельности получили лицензионные соглашения, предусматривающие комплексную передачу одного или нескольких патентов и связанного с ними "ноу-хау". В то же время растет число лицензий на использование "ноу-хау" без патентов на изобретение.

Дополнительное преимущество указанных двух типов лицензионных соглашений состоит в том, что многие из них, помимо передачи технических, предусматривают оказание лицензиаром сопутствующих инжиниринговых услуг по организации лицензионного производства, а нередко - и соответствующие поставки оборудования, отдельных узлов готовой продукции, исходного сырья и т.п. Предоставление иностранному контрагенту лицензий на использование изобретений, технических знаний и опыта, а также товарных знаков называется заграничным лицензированием.

Лицензии также подразделяются по характеру и объему прав на использование технологии, предоставляемой лицензиату. Прежде всего различают исключительные и неисключительные лицензии. Исключительная лицензия предусматривает право лицензиата использовать соответствующую технологию в производстве на данной территории. Неисключительная лицензия оставляет лицензиару возможность предоставлять лицензии на ту или иную технологию и другим лицензиатам на данной территории. В практике внешнеэкономической деятельности продажа лицензий, полностью исключающих использование таких патентов и (или) "ноу-хау" третьими лицами и самим лицензиаром, встречается сравнительно редко. Если лицензиар продает исключительную лицензию, то, как правило, оговаривает монопольное право лицензиата на использование технологии лишь на ограниченной территории (в данной стране, группе стран или регионе).

Лицензионные соглашения различаются и в зависимости от того, разрешают ли они экспорт лицензионной продукции, частично его ограничивают или полностью исключают. Запрет или ограничения на экспорт лицензионной продукции используются лицензиаром (если он сам производит аналогичную продукцию) для того, чтобы оградить себя от конкуренции со стороны лицензиатов. Лицензионные соглашения такого типа составляют значительную долю всех лицензий, однако их удельный вес постепенно сокращается в связи с тем, что все большее число стран законодательно запрещают лицензиатам заключать такие соглашения.

Лицензионные соглашения отличаются друг от друга наличием или отсутствием в них обязательства лицензиара в течение срока действия соглашения предоставлять лицензиату информацию о новых усовершенствованиях лицензионной технологии. Включение такого обязательства с ускорением технического прогресса, а также растущей заинтересованностью лицензиатов в поддержании долговременных контактов с поставщиками технологии практикуется во все всевозрастающем числе соглашений.

Наконец, лицензионные соглашения различаются по способу передачи технологии. Если лицензионное соглашение предусматривает передачу технологии независимо от предоставления ее материального носителя или услуг по ее внедрению, то такое лицензионное соглашение является самостоятельным. Напротив, в случае, когда лицензия предоставляется одновременно с заключением контракта на строительство предприятия, поставку комплектного оборудования или оказание инжиниринговых услуг, лицензионное соглашение считается сопутствующим. Хотя удельный вес сопутствующих лицензий в общем объеме лицензионной торговли меньше доли самостоятельных лицензионных сделок, роль первых в международном обмене технологиями неуклонно возрастает.

Внешнеэкономическая лицензионная торговля развивается быстрыми темпами. Причиной тому - существенное повышение доходности лицензионных операций. Часто они оказываются и менее рискованными по сравнению с прямым инвестированием. Расширилась практика продажи лицензий на побочные технологические процессы и на отдельные изобретения, используемые в производстве лицензиара, при сохранении монополии на технологию изготовления всего продукта. Это способствовало увеличению доходов от продажи технологии без соответствующего роста издержек на НИОКР. Одновременно повышение удельного веса затрат на НИОКР в стоимости продукции побуждает предприятия расширять лицензионные операции для возмещения возросших издержек.

Оплата лицензий посредством паушальных платежей (т.е. единовременных выплат до получения лицензиатом дополнительной прибыли) или ройалти в процентах от стоимости выпускаемой продукции существенно уменьшает риск потерь лицензиара в случае ухудшения конъюнктуры на рынке лицензионной продукции. Следует также отметить, что развитие рынка лицензий в странах с относительно низким уровнем промышленного развития зачастую позволяет промышленным и строительным компаниям сбывать лицензии на устаревшую технологию, затраты на создание которой давно окупились.

Операции по торговле техническими услугами (инжиниринг). Как самостоятельный вид международных коммерческих операций инжиниринг предполагает предоставление на основе договора на инжиниринг одной стороной, именуемой консультантом, другой стороне, именуемой заказчиком, комплекса или отдельных видов инженерно-технических услуг, связанных с проектированием, строительством и вводом объекта в эксплуатацию; с разработкой новых технологических процессов на предприятии заказчика; усовершенствованием имеющихся производственных процессов вплоть до внедрения изделия в производство.

Предоставление на основе договора на инжиниринг полного комплекса услуг и поставок, необходимых для строительства нового объекта, называется комплексным инжинирингом. Он включает три отдельных вида инженерно-технических услуг, каждый из которых может быть предметом самостоятельного договора:

· консультативный инжиниринг, связанный главным образом с интеллектуальными услугами в целях проектирования объектов, разработки и планов строительства и контроля за проведением работ;

· технологический инжиниринг, состоящий в предоставлении заказчику технологий, необходимых для строительства промышленного объекта и его эксплуатации (договоры на передачу производственного опыта и знаний), разработки и планов строительства и контроля за проведением работ;

· строительный или общий инжиниринг, состоящий главным образом в поставках оборудования, техники или монтажа установок, включая в случае необходимости инженерные работы.

Инженерно-консультационные услуги предоставляются в виде технической документации, результатов исследований, исходных данных для строительства, экономических расчетов, смет, рекомендаций и др.

В 1982 г. было принято разработанное группой экспертов по международным договорам на поставку промышленной продукции Комитета по развитию торговли ЕЭК ООН "Руководство по составлению международных договоров на консультативный инжиниринг, включая связанные с этим аспекты технического содействия". Оно содержит подробный перечень и характеристику условий, необходимых для включения в договор между консультантом и заказчиком, а также перечень услуг, предоставляемых инженером -консультантом. В него включаются, в частности, следующие услуги:

· проведение предварительных технико-экономических обоснований и исследований, связанных с общим проектированием;

· планирование и подготовка чертежей и смет расходов;

· подготовка предварительных эскизов, проектной документации, детальных чертежей и спецификаций;

· планирование и составление программы финансирования;

· подготовка технических условий для участия в торгах и выдача рекомендаций по поступающим предложениям; оценка предложений о строительстве объектов;

· контроль за строительством, изготовлением оборудования, монтажом, наладкой и пуском оборудования в эксплуатацию;

· выдача сертификатов о качестве проведенных работ и др.

Операции по международному туризму - широко распространенный в современных условиях вид деятельности, направленной на предоставление различного рода туристических услуг и товаров туристского спроса с целью удовлетворения широкого круга культурных и духовных потребностей иностранного туриста. Международный туризм включает выезжающих за границу лиц, не занимающихся там оплачиваемой деятельностью. Эти особенности отражаются в соответствующих соглашениях.

Туристические услуги в международном товарообороте выступают как "невидимый товар". Своеобразным достоинством туристических услуг как товара является то, что значительная их часть производится с минимальными затратами на месте и, как правило, без использования иностранной валюты. Иностранные туристы пользуются услугами, предоставляемыми предприятиями туристской индустрии страны назначения. Кроме того, они потребляют или покупают и вывозят в качестве сувениров определенное количество товаров, приобретаемых в стране посещения за иностранную валюту, предварительно обменяв ее на местную валюту.

Виды туристических услуг, фиксируемых в договорах и предлагаемых в качестве товара на рынке, довольно разнообразны:

· услуги по размещению (в гостиницах, мотелях, пансионатах, кемпингах);

· услуги по перемещению до страны назначения и по стране различными видами пассажирского транспорта;

· услуги по обеспечению питанием (в ресторанах, кафе, барах, пансионатах);

· услуги, направленные на удовлетворение культурных потребностей туристов (посещение театров, концертных залов, музеев, картинных галерей, заповедников, памятников, фестивалей, спортивных соревнований);

· услуги, направленные на удовлетворение деловых интересов туристов (участие в конгрессах, симпозиумах, научных конференциях, ярмарках и выставках);

· услуги торговых предприятий (продажа сувениров, подарков, открыток, диапозитивов);

· услуги по оформлению документации (паспорта, визы и др.).

Туристу могут быть предоставлены либо определенные виды услуг по его выбору, либо их полный комплекс, который может предоставляться путем продажи так называемых инклюзив-туров или пэкидж-туров.

Инклюзив-тур применяется чаще всего при авиационных перевозках, причем стоимость перевозки туриста к месту назначения и обратно определяется на основе специально разрабатываемых инклюзив-тарифов, которые иногда наполовину ниже обычных. Он включает также стоимость размещения туриста в гостинице, питание и другие услуги, предоставляемые на определенное число дней пребывания туриста в стране назначения. Общий уровень цены инклюзив-тура должен быть не ниже обычного тарифа (т.е. стоимости транспортировки) до данной страны. Клиенту сообщается паушальная цена инклюзив-тура без разбивки ее на отдельные виды услуг. Инклюзив-туры используются как при групповых, так и при индивидуальных туристических поездках.

Пэкидж-тур также предполагает предоставление клиенту полного комплекса услуг, который может и не включать транспортные расходы. Обычно пэкидж-туры организуются по определенной, заранее рекламируемой программе.

Структура туров в значительной степени варьируется в зависимости от страны, состава туристов, их покупательной способности, характера, ассортимента и качества предлагаемых услуг.

Лекция 10. Внешнеторговые сделки купли-продажи.

Рассматриваемые вопросы: 

1.Виды сделок по купле-продаже товаров.

2.Инжиниринг. 

3.Арендные сделки. Виды лизинга.

4. Сделки по экспорту и импорту туристических услуг. Операции по обслуживанию товарооборота. 

5. Консультационные услуги в области информации и совершенствования управления.

6.Купля-продажа объектов интеллектуальной собственности. Сделки по торговле результатами научно-технической деятельности. Торговля объектами авторского права.

а) Торговля промышленной продукцией. 

Значение этого вида: доля промышленных товаров в общей структуре внешней торговли страны определяет ее научно-технический потенциал, уровень промышленного развития и место государства в международном разделении труда. 

Объем инвестиций в машиностроительный комплекс определяет характер и темпы структурной перестройки экономики государства, влияет на экологическую безопасность новых технологий. 

В современных условиях увеличивается роль маркетинга в формировании спроса на новые, экологически безопасные виды техники и технологий. 

Высокие темпы научно-технического прогресса ведут к обострению конкуренции на рынке производителей промышленной продукции. Это способствует развитию сопутствующих и посреднических услуг, производственной и сбытовой кооперации. 

б) Торговля сырьевыми ресурсами.

Эффективное использование природных богатств, рациональная торговля сырьевыми товарами является важнейшим условием жизни и прогресса общества. 

Сырье или сырым материалом становятся исследованные, разведанные и добытые природные богатства. Сырые материалы, образующие материальную основу продукта, являются основным материалом. 

На практике под сырьем понимаются продукты добывающей промышленности и сельского хозяйства, а под основными материалами - продукцию обрабатывающей промышленности. Более широкое определение «сырья» - это комплекс, объединяющий материалы, непосредственно добываемые из окружающей среды (нефть, руды, лес и т.д.) и материалы, подвергшиеся обработке с целью использования их в качестве сырья для производства готовой продукции. По статистике ООН к сырью относятся: продовольственные ресурсы, продовольственные культуры, продукты животноводства и рыболовства, сырье для пищевой промышленности, кожевенное сырье, каучук, лесопродукты, включая бумагу, текстильные волокна, руды и другие минералы, включая минеральные удобрения, топливные товары и цветные металлы.

Сырьевые ресурсы классифицируются:

1. Топливно-энергетические товары (нефть природный газ каменный уголь).

2. Химические товары

2.а) нефтехимикаты (этилен пропилен пластмассы другие виды).

2.б) медикаменты.

2.в) продукты неорганической химии (красители эфирные масла).

3. Продовольственные товары (молочные продукты, мясо рыба морепродукты, зерновые и продукты их переработки, семена масличных культур, растительные масла, жиры, кофе, какао, чай, фрукты, овощи, сахар, и т.д.).

Сырье потребляемое промышленностью классифицируется: 

1) Сельскохохяйственное возобновляемое (продовольственные ресурсы, продовольственные культуры, продукты животноводства и рыболовства, сырье для пищевой промышленности и т.д.)

2) Промышленное (ограниченное в природе и не возобновляемое):

2.а) минерального происхождения (руды, уголь, нефть, нерудные ископаемые и др.)

2.б) сырье полученное искусственным путем (синтетический каучук, искусственные волокна, пластмассы и др.).

По формам международной торговли сырьевые товары классифицируются:

1) Биржевые, т.е. сделки заключаются на товарных биржах (зерновые, сахар, хлопок и др.).

2) Внебиржевые, т.е. продажа по контрактам (нефть, газ, уголь, руды черных и цветных металлов, лесные, целлюлозно-бумажные и др.).

3) Товары продажа которых осуществляется по международным товарным соглашениям (каучук, пшеница, какао бобы, оливковое масло, сахар и др.). 

Внешнеэкономическая деятельность фирм в сырьевом бизнесе жестко регламентирована государственным регулированием экспортно-импортных операций по сырьевым товаром. В то же время государственная политика в области экспорта - импорта сырья регулируется международными соглашениями, конъюнктурой мировых рынков, зависит от развития НТП и влияния транснациональных корпораций (ТНК), политики «торговых барьеров» и протекционизма на сырьевых рынках. Влияет также на формирование конъюнктуры рынков промышленного сырья и топлива политика ассоциаций-экспортеров сырьевых товаров, создаваемых на межправительственной основе. В настоящее время более 20 таких ассоциаций осуществляет коллективную политику контроля над добычей, торговлей и ценами по топливно-сырьевым товаром. Организация стран - экспортеров нефти, созданная в 1960 году (ОПЕК) добилась роста доходов за счет повышения экспортных цен и укрепления позиций национального капитала в нефтедобыче. Примером межгосударственного регулирования рынков сырьевых товаров является конференция ООН по торговле и развитию. Под ее эгидой разрабатывается международные товарные стабилизационные соглашения МТС, заключаемые между экспортерами и импортерами сырья. МТС предусматривает поддержание согласованной цены на сырьевой товар на основе становления системы экспортных квот и создания «буферных» запасов (БЗ), стабилизационных факторов (СФ).  Механизм БЗ: при цене ниже нижнего предела с рынка скупается в БЗ излишки товара, при цене слишком высокой из БЗ товар продается. Для усиленного функционирования НТС учрежден общий фонд для сырьевых запасов (ОФСЗ), который оказывает помощь развивающимся странам в форме безвозмездного финансирования и льготных кредитов для развития экспорта. 

Контракты по купле-продаже сырья обычно имеют долгосрочный характер, обеспечивающий стабильность и гарантированное снабжение производства исходной продукцией. По законодательству в развивающихся странах в контрактах предусматриваются обязательства импортеров предусматривать расчеты встречными поставками товаров традиционного экспорта. 

Россия является членом всех международных товарных организаций, включая ОФСЗ и на моровом рынке выступает как крупнейшая сырьевая держава. В недрах России находится 15-30% мировых запасов нефти и 40-45% природного газа и угля, до 30 % железной и фосфорной руды мира, до 70 % апатитовой руды, до 40 % калийный солей, значительная часть запасов цветных и драгоценных металлов. На территории России находится 25 % всех лесных богатств мира. В мировом производстве на долю России приходится: по природному газу - 30%, нефти - 15%, углю  8%, стали - 12%, минеральным удобрениям - 11%, электроэнергии - 9%, цементу - 7%, лесоматериалам - 165, шерстяным тканям - 14%, картофелю - 12%, сахарной свекле - 10%, зерну - 6%.

в) Торговля продовольственными товарами.

Особенности торговли продовольствием:

1) научно технический прогресс способствует увеличению экспорта продовольствия из промышленно развитых стран. (Например, в Россию увеличился экспорт продовольствия из США, Европы и др.) 

2) торговля осуществляется, как правило, через посредников, имеющих складские помещения, через внутрифирменной торговли, через филиалы «материнской» компании

В России за годы реформы (с 1992 по 1998гг) резко возросла доля продовольствия в доле импорта. Это объясняется несколькими причинами, в т.ч. разрушением сельскохозяйственного производства в период экономической реформы, увеличением доли расходов на питание в общей структуре расходов населения, и либерализации внешней торговли. 

г) Научно-техническая продукция и услуги:

1) Услуги производятся и потребляются одновременно и не подлежат хранению в отличии от других товаров. Сторонами в сделке являются заказчики (покупатель-импортер) и подрядчики (продавец-импортер). 

2) Торговля услугами может сопутствовать торговле товарами, дополняя ее. Качество услуг способствует эффективности сделки купли продажи основного товара. Например, продажа продукции, в разобранном виде требует инжиниринговых услуг по разработке проекта на строительство сборочного цеха, услуг транспортных организаций, рекламных агентств и т.п. 

3) Международная торговля услугами взаимодействует с движением капитала и перемещение рабочей силы, которые предполагает использование банковских, информационных и транспортных услуг. 

4) Сфера услуг может находится в полной или частичной собственности государства и поэтому более надежно защищена государством от иностранной конкуренции. 

5) Не все виды услуг пригодны для вовлечения в международный хозяйственный оборот (например, коммунальные, бытовые), в тоже время учитывается роль услуг, связанных с обслуживанием трудовой деятельности (банковские, страховые, услуги торговли, посреднические и т.д.) 

На современном мировом рынке активно действуют компании, специализирующиеся на производстве услуг и промышленные фирмы, предлагающие широкие пакеты услуг. Это ведет к уменьшению различия между компаниями сферы услуг и сферы материального производства, слиянию ряда ранее обособленных услуг (например, банковских, страховых, биржевых и посреднических) в единый комплекс (например, финансовых услуг). Россия имеет потенциальные возможности расширения экспорта транспортных услуг (транзит, морские перевозки), туризма и инженерно-консультационных и строительных услуг, лицензий и «ноу-хау», услуг в области здравоохранения, образования, культуры и т.д. 

Состав международного рынка инжиниринговых услуг: 

1) Проектно-консультационные услуги:

· Представление интересов заказчика;

· Технико-экономическое обоснование проектов по строительству новых и реконструкции действующих объектов;

· Контроль за исполнением и приемка готовых объектов; 

· Консультирование заказчика; 

· Подготовка технических условий ля международных торгов.

2) Подрядная деятельность: 

· Разработка проектов для заказчика и размещение заказов у подрядчиков и субподрядчиков; 

· Заключение договора подряда с исполнителями на строительство объектов, договоров на поставку комплектующих изделий и сопутствующих материалов.

3) Управленческая деятельность:

· Услуги по организации производственных структур и административному управлению на основе передового мирового опыта; 

· Организация планирования и производства товара на основе маркетинговых исследований; 

· Организация учета и статистики на основе прогрессивных программ; 

· Оптимизация структур управления.

Формы передачи технологий:

1) Межфирменные соглашения о передаче технологий; 

2) Внутренний обмен; 

3) Межфирменные поставки машин, оборудования и другой продукции с передачей технологии.

Передача технологий осуществляется на:

1) Некоммерческой основе: 

· Информационные массивы спецлитературы; 

· Компьютерные банки данных, патенты, справочники и т.д.;

· Конференции, симпозиумы, семинары, выставки. 

· Обучение, стажировки, обмен результатами исследований, производственно- технологическими достижениями и т.д.;

2) На коммерческой основе:

2.а) По лицензионным договорам;

2.б) Безлицензионные формы:

· путем продажи оборудования и материалов, или передача их в аренду;

· инжиниринговые услуги;

· учреждение совместных фирм

2.в) Кооперационные соглашения:

· подрядное кооперирование;

· совместное производство; 

· комбинированные формы.

Коммерческие формы передачи технологий осуществляются как: 

1) Сопутствующие: «под ключ», «под готовые руки», «на рынок».

2) Самостоятельные (лицензионные и кооперационные соглашения, безлицензионные формы передачи технологий) 

Лицензионные соглашения классифицируются: 

1) По виду объектов 

- изобретение, «ноу-хау», товарные знаки, промышленные образцы.

2) По объему прав 

- -на простые, исключительные и полные. 

3) По способам охраны объектов 

- на патентные, беспатентные и смешанные. 

4) По степени автономности 

- на самостоятельные и независимые.

Классификация внешнеторговых сделок по степени готовности товара. 

Различают сделки: с готовой продукцией, с продукцией в разобранном виде, и комплектном оборудовании.

Торговля готовой продукцией (т.е. продукцией готовой к употреблению без дополнительной обработки) может осуществляться напрямую и через посредников: 

В этих случаях между экспортером и импортерам заключаются договора купли-продажи, а при участии посредника - и договор продавца с посредником. 

Важным моментом в торговле продукцией является возможность организации предпродажного сервиса - комплекса работ  по расконсервации изделий после транспортировки на склад  посредника. Цель этой услуги - подготовить товар к продаже, придать ему наилучший вид. Затраты поставщиков и их агентов по этим операциям относятся к издержкам обращения и покрываются за счет стоимости, созданной в процессе производства. 

Сокращение сроков поставок товара уменьшает его запасы на складах и способствует уменьшению капиталовложений в складские сооружения. 

Предпродажная доработка товара - другая форма производственного процесса в сфере обращения - производится также с целью повышения конкурентоспособности товара, улучшение его экологических характеристик и других индивидуальных требований заказчиков. 

Техническое обслуживание машин и оборудования также осуществляется в сфере обращения, на складах  и является операцией, обеспечивающей выполнение основной (купли-продажи). Склады посредников, где производятся обеспечивающие операции, называются  консигнационными, а посредники - консигнаторами. 

Торговля продукцией в разобранном виде - осуществляется: 

а) Если товаром является крупные и громоздкие сооружения, оборудование, строительные конструкции, мебель, башенные краны и т.д., когда технически невозможно или экономически нецелесообразно транспортировать продукцию в готовом виде; 

б) При существующих в ряде стран запретов или ограничений на ввоз продукции, аналогичной выпускаемой национальными производителями. Эти ограничения вводятся для защиты отечественных отраслей от конкуренции иностранных поставщиков. В этом случае на ввоз продукции в разобранном виде устанавливаются пониженные таможенные пошлины. Такая форма торговли выгодна и поставщикам, и потребителям. Для страны - импортера организация  сборки продукции содействует развитию национальной промышленности и повышению уровня занятости населения. Конкуренция иностранных поставщиков, хоть и ослабленная количественным ограничением, стимулирует национальных производителей, что ведет к ускорению научно-технического прогресса в стране импортера. Поставщикам эта форма торговли удешевляет продукцию за счет снижения ввозных пошлин и дешевой рабочей силы в стране импортере, используемой при сборке сооружений, конструкций и т.д.

Поставки продукции осуществляются по контрактам купли-продажи и на условиях консигнации. Эта форма торговли способствует созданию совместных предприятий и других видов совместной деятельности, например , соглашений о прогрессивной сборке. Такие соглашения предусматривают организацию сборочного производства готовой продукции из импортируемых узлов и деталей. При этом иностранный партнер принимает обязательство содействовать импортеру в организации собственного производства отдельных частей продукции, с тем чтобы в течение установленного срока полностью перейти к самостоятельному выпуску готовой продукции. Иностранный партнер может продать лицензию на саму продукцию  и «ноу- хау» (know - how) на производство узлов и деталей, поставлять техническое оборудование либо рекомендовать импортеру других иностранных поставщиков оборудования. Импортер без потери времени может начать выпуск готовой продукции, постепенно отказываясь  от закупок узлов и деталей за счет налаживания собственного производства. Главными условиями соглашений могут быть: 

а) передача лицензий на готовую продукцию и «ноу- хау» по производству узлов и деталей; 

б) выполнение проектов предприятия и организация производства4

в) поставка узлов и деталей для сборки конечной продукции; 

г) поставка основного и вспомогательного оборудования для производства готовой продукции или рекомендация поставщиков оборудования для самостоятельной закупки его импортером. 

Соглашения о прогрессивной сборки содержат условия платежей, сроки выполнения и другие сроки исполнения способствующие поддержанию уровня конкурентоспособности продукции. 

В России импорт разрозненного оборудования может осуществляться по таможенным режимам: «Таможенный склад», «свободный склад», «переработка на таможенной территории». Учреждать «таможенный склад» могут физические и юридические лица, получившие от таможенных органов Лицензию. В ней указывается срок переработки и количество готового продукта, которого будет вывезено после переработки. 

Товары, ввозимые на территорию свободной таможенной зоны, можно перерабатывать, совершать с ними коммерческие сделки, кроме розничной торговли, беспошлинно.

Торговля комплектным оборудованием.

Комплектным считается оборудование промышленного предприятия, представляющее единый законченный технологический комплекс. Торговля комплектным оборудованием получило развитие с 50 - х годов, как последствие растущего спроса в развивающихся странах, получивших политическую независимость и возможность технико-экономического развития. Отсутствие высокоразвитого машиностроения и квалифицированных кадров в развивающихся странах привело к необходимости приобретать некоторые технологические комплексы и услуги по их проектированию, сооружению и эксплуатации. 

Росту объемов мировой торговли комплектным оборудованием способствовало также развитие производств на базе принципиально новых технологий, широкого внедрения энергосберегающих технологических процессов и устройств по охране окружающей среды. Наметилась тенденция удорожания технологического оборудования за счет повышения единичных мощностей установок, повышения их производительности. Росту объемов мировой торговли оборудованием способствует НТП, сокращающий сроки его морального страрения. К началу 90 - х годов мировая торговля комплектным оборудованием составляло 15 - 20 % общего объема торговли машинами и оборудованием. 

Основу этого вида торговли составляют кооперационные связи. Поставщики и заказчики совместно разрабатывают технические требования к комплектному оборудованию, увязывают его с инфраструктурой сбыта и промышленной зоной. Контракты на поставки комплектного оборудования и предоставления дополнительных услуг имеют подрядный характер, поскольку поставщики выполняют работы в соответствии с индивидуальными требованиями заказчиков. В объем дополнительных услуг могут входить командировки специалистов для руководства монтажом, наладкой и пуском в эксплуатацию, содействие в организации технического обслуживания, обучения специалистов и другие. 

Торговля комплектным оборудованием может иметь следующие разновидности: 

а) сооружение объектов на условиях «под ключ»; 

б) контракты с субподрядными фирмами. 

Под сооружением объектов на условиях «под ключ» понимается комплекс подрядных работ. От экономического обоснования сооружения объекта, до сдачи его заказчику в состоянии полной готовности. Разновидностью условий «под ключ» являются условия «продукция в руки», главное отличие которых состоит в оказании поставщиками помощи в управлении технологическими процессами производства. 

Под действием НТП понятие «под ключ» трансформировалось и означает в последнее время обязательство поставщика самостоятельно и под  свою ответственность разработать, поставить, смонтировать и передать заказчику технологический комплекс или установку в состоянии, полностью готовом к эксплуатации. 

Лекция 11. Бизнес в мирохозяйственной сфере: некоторые направления и формы.

Понятие и особенности международных лизинговых операций
Лизинг как своеобразная форма аренды, существенно отличается от других ее форм, от сдачи в наем, продажи в кредит и от проката.

Термин "лизинг" происходит от английского глагола "to lease", что в переводе означает "нанимать", "брать в аренду". Возможности лизинга объясняются "раздвоением" функции собственности, т.е. отделением владения имуществом (вла​дельца) от пользования им (пользователя) и применением специальной системы финансирования. Лизинг - специфи​ческая форма финансирования приобретения различных ви​дов оборудования.

Обычно лизинговые операции осуществляются при по​средничестве специализированной финансовой (лизинговой) компании. Лизингодатель, лизинговая компания - это арен​додатель - фирма или лицо, предоставляющее в лизинг объект (предмет) лизинга на согласованных договорных условиях с лизингополучателем. Его главные обязанности:

• заключить договор купли-продажи с фирмой-постав​щиком на согласованных между лизингополучателем и поставщиком коммерческих и технических условиях;

• направить поставщику наряд на поставку объекта сделки в соответствии с согласованными заранее усло​виями;

• подписать протокол приемки после ввода объекта в эксплуатацию.

Лизингодатель является владельцем и собственником объекта лизинговой операции; он заключает договор страхо​вания на весь срок лизингового контракта. Именно лизинго​вая компания приобретает для пользователя право собственности на движимое имущество у его производителя (или владельца) и отдает его в лизинг - на средне- или долго​срочный период. Принципиальная схема предоставления ли​зинговых услуг такова:

• от производителя к пользователю идет имущество;

• от пользователя к лизинговой фирме направляются лизинговые платежи (взносы);

• и наконец, от лизинговой фирмы к производителю -оплата покупки.

Лизинговые платежи - вид регулярных взносов, пред​ставляющих собой оплату за производственное использова​ние объекта лизинговой операции. Порядок, способы и условия внесения платежей - единовременных или периоди​ческих - устанавливаются в договоре. В случае просрочки или неуплаты платежей лизингодатель имеет право расторг​нуть лизинговый контракт и воспользоваться предоставлен​ными ему гарантиями. Процедурой внесения лизинговых платежей предусматривается, что эти взносы могут быть про​порциональными, прогрессивными и дегрессивными. Разу​меется, в эту принципиальную модель могут быть внесены изменения в зависимости от различных форм лизинга.

Система лизинга приобрела широкое распространение, в том числе в области международных коммерческих свя​зей. Отношения между всеми участниками лизинговых опе​раций, т.е. между арендодателем или лизингодателем, владельцем имущества (либо лизингодержателем) и аренда​тором или лизингополучателем определяются в соответствии с условиями лизингового договора. В качестве лизингополучателя выс​тупает арендатор (пользователь) - фирма или лицо, получив​шее для производственного использования объект лизинга на согласованных с лизингодателем и поставщиком услови​ях. Он обязан:

• произвести приемку объекта лизинговой сделки;

• подтвердить комплектность поставки и безупречное его функционирование, отметив это в протоколе прием​ки;

• при обнаружении недостатков их перечень указыва​ется в протоколе приемки и сообщается лизингодателю, который должен потребовать от поставщика их устране​ния или замены предмета лизинга;

• после приемки объекта лизингополучатель берет на себя все права лизингодателя в отношении поставщика.

Между лизингодателем, в роли которого выступает ли​зинговая компания, и лизингополучателем возникают спе​цифические отношения по поводу объекта лизинга. Лизинговая компания рассчитывает на получение дохода в соответствии с логикой, по которой ставка арендной платы должна быть не ниже средней нормы прибыли на вложен​ный капитал. Лизингополучатель в результате эксплуатации объекта аренды извлекает прибыль, но ее величина ориенти​рована на стоимость аренды, объем которой ниже стоимости банковского кредита на приобретение оборудования. Арен​датор благодаря лизингу использует дорогостоящую техни​ку без значительных первоначальных затрат на капитальные вложения. Арендодатель, в свою очередь, расширяет рынок сбыта, дифференцируя риск потерь в связи с неплатежеспо​собностью заказчиков. Посредником между производителем оборудования и фирмой, нуждающейся в его использовании, в лизинговых операциях является лизинговая компания. Обычно в качестве лизинговой компании выступает дочернее общество крупных коммерческих, частных или муниципаль​ных банков. В своей деятельности лизинговая компания ис​пользует как собственные, так и заемные средства, например, в виде банковских кредитов. Доход лизинговой компании оп​ределяется суммой арендных платежей и периодичностью их выплаты. Именно лизинговая компания получает заявку от фирмы, претендующей на аренду оборудования или недвижи​мого имущества, и в соответствии с запросами этой фирмы готовит проект лизингового контракта.

В мае 1988 г. в г. Оттаве (Канада) проходила Междуна​родная конференция по вопросам лизинга и факторинга. В ее работе участвовали представители 55 государств, вклю​чая Советский Союз. Участники конференции подписали "Конвенцию о международном факторинге" и "Конвенцию о международном финансовом лизинге". В Конвенции по вы​работке унифицированных правил в области международно​го кредита, осуществляемого посредством финансового лизинга, дается четкое и, главное, - согласованное на межго​сударственном уровне определение лизинга. В соответствии с понятием, которое определено в названной Конвенции, под лизингом разумеется такая операция, в итоге которой пре​доставляющее лицо передаст в распоряжение пользователя материальное имущество, предварительно приобретенное им и выбранное по желанию пользователя, в обмен на выплату определенных фиксированных взносов с учетом амортиза​ции имущества. Анализируя приведенное выше определе​ние, следует обратить внимание на некоторые его особенности. Во-первых, речь идет о том, что пользователь впоследствии получает право на приобретение материального имущества. Во-вторых, материальное имущество в общем и целом не должно предназначаться для использования в личных це​лях или же для домашних (семейных) нужд пользователя. В-третьих, в тексте Конвенции обращается внимание на не​обходимость регулирования отношений между поставщиком, предоставителем и пользователем. Именно последний дол​жен взять на себя заботы по уходу за предметом лизинга и использовать его разумно, чтобы поддерживать его в рабо​чем состоянии. Вместе с тем, пользователь принимает на себя обязанности регулярно выплачивать взносы. Третье лицо - поставщик - принимает те же обязательства относительно пользователя, что и в отношении покупателя - предоставителя, хотя и не является стороной контракта о продаже. Представитель не несет ответственности перед пользователем в случае задержки или невыполнения поставки объекта ли​зинга за исключением тех случаев, когда это вменяется ему в вину.

Вообще существует много определений понятия и сто​ящего за ним явления лизинга. Кроме приведенного выше определения, можно сослаться на практику предоставления лизинговых услуг в Германии, где бытует следующая трак​товка лизинга. Лизинг - это передача в аренду материаль​ных ценностей (обычно машин, оборудования и недвижимого имущества) во временное пользование с оплатой потреблен​ной стоимости, услуг арендодателя и процента по стоимости оборудования.

Применительно к тем случаям, когда в виде объекта арен​ды выступают машины, оборудование, приборы и контроли​рующие устройства, различают в зависимости от срока следующие формы аренды: рейтинг - краткосрочная аренда (от нескольких дней до полгода), чертер (до года); хайринг - среднесрочная аренда (от года до 3 лет); лизинг - долгосроч​ная аренда (до 20 лет). Например, фермеру, выращиваемому зерновые, нужны различные сельскохозяйственные маши​ны. Скажем, сеялка требуется на два-три дня, и он ее может взять по рейтингу. Борона ему необходима на более длитель​ный срок, что отвечает потребностям проведения сезонных работ. Фермер может ее получить по чертеру (хайрингу). А вот что касается трактора или грузового автомобиля, то они ему необходимы в течение длительного срока пользова​ния, и поэтому он их возьмет по лизингу.

Различают около 30 видов (разновидностей, форм, ти​пов) лизинга в зависимости от одновременного действия многих и вместе с тем разнонаправленно проявляющихся факторов. Виды лизинга систематизируются в качестве сво​еобразных, как правило, парных разновидностей. Так, выделяют:

• по способу использования - производственный и потребительский - в зависимости от финансирования либо производственных капиталовложений, либо потре​бительских товаров длительного пользования;

• по предмету - движимый и недвижимый, т. е. в первом случае речь идет об оборудовании, машинах, ме​ханизмах, приборах, а во-втором, - о заводских здани​ях, складских помещениях и других сооружениях исключительно производственного характера;

• по методу использования - индивидуальный и ли​зинг бланке, в зависимости от экономической цели ис​пользования предмета лизинга. Если компания или предприятие удовлетворяет только собственную потреб​ность в реконструкции основного капитала (основных фондов), то в этом случае речь идет об индивидуальном применении объекта лизинга. Лизинг - бланке означает, что компания заботится не только о техническом пере​вооружении собственных производств, но и также тех предприятий или фирм, которые с ней состоят в отно​шениях кооперации или являются ее субпоставщиками. Для того, чтобы иметь качественные комплектующие, необходимо обеспечить соответствие технических усло​вий производства и технологического уровня выпуска этих изделий требованиям компании, которая осуществ​ляет сборку конечного продукта и его реализацию;

• по характеру взаимодействия между лизингодателем и лизингополучателем - чистый лизинг (передается только предмет лизинга) и широкий - предоставляются также разнообразные сопутствующие услуги, перечень которых может быть достаточно значительным; кроме того, выделяют "мокрый" лизинг, согласно которому лизингопользователь может получить техническое обслу​живание объекта лизинга, его ремонт, страхование и иные услуги - подготовку квалифицированного персона​ла, маркетинг, рекламу готовой продукции, поставку сырья и т.д.;

• по сфере предоставления объекта лизинга - внут​ренний, если предмет лизинга предоставляется отечественном лизингополучателю, и внешний - в том слу​чае, если предмет лизинга передается зарубежному ли​зингополучателю. В случае международного лизинга выделяют: экспортный лизинг в виде сделки, при ко​торой лизинговая компания покупает объект лизинга у национальной компании, и предоставляет его зарубеж​ному лизингопользователю; импортный лизинг - ли​зингодатель покупает предмет лизинга у иностранной фирмы и предоставляет его отечественному лизингопо​лучателю; сублизинг - операция, в которой участвуют основной лизингодатель, зарегистрированный в одной стране, и посредник другой страны, который сдает объект лизинга лизингопользователю. Нередко лизинговые ком​пании открывают филиалы в оффшорных центрах.

На рынке лизинговых услуг наибольшей популярностью и известностью пользуются виды лизинга, связанные с ха​рактером предоставления объекта лизинга. Здесь выделяет​ся финансовый лизинг. В этом случае лизинговая компания берет на себя лишь финансовую часть сделки, а риск ис​пользования предмета лизинга ложится на пользователя. Для финансового лизинга характерен длительный срок сделки, что связано с нехваткой денежных средств у арендатора; од​новременно не предусматривается повторная сдача, т.е. ины​ми словами, финансовый лизинг практически близок к форме продажи в кредит. Кроме того, финансовый лизинг пред​ставлен контрактами, предусматривающими выплату лизин​говых платежей в течение установленного срока, обычно близкого к периоду службы оборудования, а также арендны​ми отчислениями, сумма которых достаточна для полного возмещения всех расходов лизингодателя и обеспечения ему установленной договором прибыли. Важным признаком фи​нансового лизинга является невозможность расторжения лизингового договора в течение всего срока контракта. До​полнительным моментом, характеризующим именно финан​совый лизинг, является обязательно трехстороннее соглашение, т.е. необходим поставщик-владелец имущества, сдаваемого в лизинг.

Финансовый лизинг может осуществляться в следующих разновидностях: лизинг стандарт, т.е. изготовитель передает предмет лизинга финансирующей компании, которая через свою лизинговую компанию сдает его в лизинг потре​бителю, и лизинг поставщику, при котором роль продав​ца и функции арендатора совмещаются, хотя предмет лизинга передается в субаренду.

Парной категорией для финансового лизинга является оперативный лизинг. Этот вид лизинговых операций ха​рактеризуется короткими сроками аренды, значительно мень​шими периодами службы взятого в лизинг оборудования; предоставлением широкой гаммы сопутствующих услуг, в частности, предполагающим обслуживание, ремонт и стра​хование предмета лизинга. Условием широкого применения оперативного лизинга является наличие рынка частично из​ношенного оборудования, а также потребность во вторичной сдаче в аренду объекта лизинга, разумеется, за меньшую пла​ту. Оперативный лизинг включает арендные операции, не нацеленные на однодоговорную компенсацию затрат лизин​годателя, но связанные с приобретением и содержанием сда​ваемого в аренду оборудования, в течение основного срока аренды. Иными словами, лизингодатель не рассчитывает компенсировать (амортизировать) все свои затраты за счет поступлений от одного лизингополучателя. Этот вид лизин​га позволяет:

• сократить сроки аренды (до физического износа объекта лизинга),

• понизить риск в связи с порчей, утратой или поте​рей предмета лизинга,

• по окончании срока аренды продать объект аренды (арендодателю) или сдать его в лизинг другому клиенту,

• арендодателю осуществить физическое обслужива​ние, включая текущий ремонт и прочий уход за сдан​ным в лизинг оборудованием.

Оперативный лизинг применяется тогда, когда доходы от использования арендуемого оборудования не окупают пер​воначальной его цены, объект лизинга сдается на небольшой срок и арендуемое оборудование требует специального об​служивания, например, в случае применения уникальных или новых, недостаточно проверенных, машин и механизмов. Оперативный лизинг связан также с тем, что лизинго​датели, как правило, обоснованно применяют узкую товар​ную специализацию. В ряде случаев они проводят лизинговые операции через дилеров, знающих специфику данного рын​ка и способных предоставлять широкий перечень техничес​ких услуг.

В 80-е годы в зарубежной практике начали применяться два новых вида лизинга, один из которых называется "лиз-бэк", или "возвратный" лизинг. Операции по этому виду лизинга осуществляются по следующей схеме: пред​приниматель продает имущество, собственником которого он является и которое уже, естественно, им используется, ли​зинговой компании с тем, чтобы затем взять его в лизинг. Скажем: фирма или предприятие часть своего собственного имущества продает лизинговой компании при условии одно​временного подписания с ней контракта о его лизинге. Та​кая сделка дает возможность фирме получить денежные средства за счет продажи элементов основного капитала, не прекращая их эксплуатации; эти средства можно использо​вать для реинвестиций. Рентабельность операции такого рода тем выше, чем доходы от новых инвестиций будут больше суммы арендных платежей.

Широкое распространение получили и лизинговые сдел​ки типа "бай-бэк", которые предусматривают оплату обяза​тельств поставкой продукции, полученной на оборудовании, взятом в лизинг. Этот вид лизинга можно посоветовать для широкого использования российским предпринимателям, так как речь может идти о типичном случае для фирм, предпри​ятий и объединений, испытывающим нехватку валютных средств, необходимых и достаточных для приобретения вы​сокопроизводительного иностранного оборудования. Правда, здесь есть и соответствующие лимиты. В качестве серьезных ограничителей в применении этого вида лизинга является качество используемого сырья и квалификация применяе​мой рабочей силы. Ведь в конечном счете лизинговая компа​ния возьмет только ту продукцию для реализации на требовательных западных рынках, которая отвечает строгим стандартам международной сертификации. Причем понятие "конкурентоспособность" распространяется как на техничес​кие параметры и технологические показатели изделий, например, экологическая чистота изделий, надежность, управ​ляемость и другие, так и на ценовые характеристики выпус​каемой продукции.

Кроме названных выше лизинговых операций, существу​ют и некоторые иные, которые применяются локально. На​пример, в Соединенных Штатах очень распространенной формой лизинга является многосторонний лизинг. Это осо​бая форма лизинга, предусматривающая трехсторонность отношений по "нормальному" лизингу между арендатором, поставщиком и лизинговой компанией, к которым добавля​ется нетрадиционный четвертый партнер, а именно тот, кто прямо финансирует производство лизингового имущества. Кроме того, применяется так называемый крупномасштаб​ный лизинг, предполагающий крупные по своим финансо​вым показателям сделки, например, аренду самолетов, крупнотоннажных судов и т. п.

Наряду с названными выше и охарактеризованными видами лизинга применяются и иные его виды, такие, как: торговый лизинг, предпринимательский лизинг, коммуналь​ный лизинг.

В Германии и Австрии, а также в некоторых других стра​нах Запада применяется "Gross-leasing", или полносервис​ный лизинг, и "Teil-service-leasing", или частичносервисный лизинг. Регламентация названных видов лизинга находится в зависимости от того, сколь полно берет на себя лизинговая компания осуществление сервисных услуг: иногда это широкий перечень, а чаще список ее услуг не является достаточно полным.

преимущества лизинга. Лизинг нашел широкое при​менение именно потому, что он приносит выгоды всем учас​тникам договорных отношений. В чем суть привлекательности лизинговых сделок?

Лизинговые операции, как правило, сопровождаются специальным сервисом. Он включает: регистрацию оборудо​вания, страхование, получение экспортных лицензий (квот), оформление финансовых документов, предоставление нало​говых, валютных и финансовых льгот. Например, могут быть выделены государственные субсидии из фондов финансирования экспорта. Сопутствующие услуги лизинговой компа​нии могут также распространяться на транспортно-экспедиторское обслуживание, монтаж (установку) оборудо​вания, пуск объекта, достижение проектной мощности, осу​ществление текущего и регламентных видов ремонта, подготовку необходимых кадров для грамотной эксплуата​ции нового оборудования и другие виды услуг. Что же каса​ется налоговых льгот, то суть их сводится к тому, что налоговый режим страны лизингодателя может предостав​лять право на ускоренное амортизационное списание иму​щества, полученного в лизинг. Налоговые льготы проистекают также из того факта, что налогообложение права собственно​сти и права владения различно.

Анализ зарубежной практики осуществления лизинго​вых операций показывает, что экономическое их значение очень тесно связано с выгодами, которые предоставляет лизинг. В наиболее общем виде преимущества лизинга можно сгруппировать следующим образом.

1. Финансовые, одновременное решение вопросов и при​обретения, скажем, оборудования, и финансирования этой операции; остается благоприятным для предпринимателя соотношение между собственной и заемной частями в функционирующем капитале; лизинг позволяет оперативно реа​гировать на рыночные изменения с учетом возможности аренды дополнительного оборудования и новых технологий, что повышает эффективность использования производитель​ного капитала, так как вкладываемые средства относятся к областям, приносящим наибольшие доходы; лизинговые пла​тежи не зависят от индекса цен и поэтому в отличие от арен​ды не изменяются; стороны лизингового соглашения согласовывают лизинговые платежи - объем выплат, их по​рядок и процедуру, а наличие льгот позволяет лизингодате​лю учесть финансовые интересы лизингополучателя, например, в виде уменьшения размера лизинговых плате​жей.

2. Инвестиционные, компании, предприятию проще или легче получить имущество в лизинг, нежели ссуду на его покупку, т.к. объект лизинга выступает в качестве залога; лизинг не требует значительной доли собственных средств, как при предоставлении кредита банком. Дело в том, что банковский кредит обычно выдается на 75-80% стоимости приобретаемого имущества; лизинг же обеспечивает 100% стоимости сделки и значительно ускоряет оборот; инвести​рование в форме имущества в отличие от денежного креди​тования снижает риск невозврата средств, т.к. за лизингодателем сохраняются права собственности; возмож​ность сэкономить финансовые средства и направить их на решение иных инвестиционных задач фирмы или предприя​тия; действующие налоговые и правовые нормы делают ли​зинг более выгодным, чем кредит; получение льгот, предоставляемых лизинговыми компаниями в виде, напри​мер, скидок на цены прейскуранта;

3. Организационно-эксплутационные: немедленная эк​сплуатация наряду с освобождением от единовременной оп​латы полной стоимости оборудования, машин и механизмов; эксплуатация объекта лизинга дает прибыль, необходимую для оплаты лизинговых платежей, а остаток остается арен​датору; сокращение потерь, связанных с моральным старе​нием средств производства.

4. Сервисные: арендатор объекта лизинга получает воз​можность воспользоваться значительными по своему объему сопутствующими сервисными услугами - страхованием, транспортировкой, установкой с гарантией готовности к эк​сплуатации, профилактикой; расширение услуг, связанных с банкингом и ростом числа клиентов банковских операций.

5. Учетно-бухгалтерские: расходы по лизингу рассмат​риваются как текущие затраты со всеми вытекающими по​следствиями их калькулирования, при этом лизинговые платежи относятся на издержки производства (себестоимость) лизингопользователя, что снижает налогооблагаемую прибыль; предмет лизинга учитывается в балансе лизинго​вой компании (на этот счет имеются четкие указания в граж​данском и налоговом законодательстве многих западных стран) и не учитывается в балансе пользователя.

Кроме того, важны и такие преимущества:

• производитель материальных ресурсов - активов, предназначенных для лизинга, значительно расширяет возможности гарантированного сбыта своей продукции;

• лизингопользователь, используя лизинг, повышает конкурентоспособность, экономит средства, получает скидку на налог.

Преимущества лизинга наиболее полно раскрываются, если провести сравнительный анализ эффективности лизин​говых операций и других форм финансирования инвести​ций. В этом случае обнаруживается, что:

• выживаемость лизинговой компании обусловлена ценовой конкурентоспособностью и качеством услуг, которые она предоставляет, т.е. цена оборудования бу​дет значительно ниже;

• размер арендной ставки определяется величиной процента, начисляемого арендодателем на сумму основ​ного долга арендатора;

• после истечения срока аренды в соответствии с со​глашением о лизинге лизингодатель получает возмож​ность коммерческой реализации объекта лизинга;

• быстрое изменение соотношения курсов нацио​нальных валют увеличивает риск лизингодателя.

В том случае, если сильны инфляционные процессы, то лизингодатель прибегает к использованию страховых фон​дов по системе страхования экспортных кредитов.

Участие в лизинговых операциях предоставляет всем их сторонам различные юридические, налоговые и бухгалтерс​кие четкие права и нормы, а также накладывает определен​ные обязательства. Таким образом, лизинг - эффективное средство сбыта продукции машиностроения и решения ин​вестиционных проблем, что представляется очень важным с позиции лизингодателя. Для лизингополучателя активная работа на рынке лизинговых услуг обусловливает оператив​ное обновление основного капитала, без крупных разовых инвестиций. Кроме того, участие в лизинговых операциях дает возможность представителям мелкого и среднего бизне​са, испытывающим определенное затруднение в наличных финансовых ресурсах, производительно использовать необ​ходимое им новое и новейшее оборудование, не приобретая его в собственность и не прибегая к разорительным креди​там.

Нельзя, однако, не отметить и ряд недостатков, прису​щих лизингу. К их числу следует отнести:

• операции, связанные с лизингом, отличаются зна​чительной сложностью как по разработке приемлемой схемы, выявлению условий сделки, так и по докумен​тальному ее оформлению;

• лизингодатель должен обладать значительным пер​воначальным капиталом или иметь стабильный источ​ник денежных средств;

• лизингополучатель проигрывает на повышении ос​таточной стоимости лизингового имущества, в частно​сти из-за инфляции;

• стоимость лизинга выше, чем цена покупки, ссуды (банковского кредита), поскольку риски износа (мораль​ного старения) объекта лизинга ложатся на лизингода​теля, который закладывает их в стоимость лизинга.

Правовое обеспечение лизинга. Лизинговый бизнес должен иметь надежное правовое обеспечение, поскольку все участники лизинговой сделки заинтересованы в строгих юри​дических гарантиях надлежащего выполнения договорных обязательств. Правовое регулирование отношений участни​ков лизинговой сделки имеет твердые параметры на между​народном уровне; лизинговая деятельность в некоторых зарубежных странах, например, в Бельгии, Италии, Фран​ции и др. базируется на специальном лизинговом законода​тельстве; в большинстве стран мира отношения, вытекающие из лизингового договора, регулируются общи​ми положениями гражданского (торгового) права.

В 1974 г. в рамках Международного института по уни​фикации частного права была создана группа по разработке унифицированных правил по международному (внешнему) лизингу. Эта работа завершилась 28 мая 1988 г. в г. Оттаве принятием уже упоминавшейся "Конвенции о международ​ном финансовом лизинге".

В Конвенции устранены юридические препятствия на пути развития международного финансового лизинга, пред​ложены средства адаптации двухсторонних договоров арен​ды к трехсторонним отношениям лизинга и установлены единые нормы, регулирующие правовые отношения участ​ников лизингового соглашения; в ней определены обя​занности лизингодателя и специфика лизинговых платежей.

В России первым документом о лизинге был Указ Пре​зидента РФ от 17.09.1994 г. № 1929, хотя он и носил декла​ративно порученческий характер. Постановление Правительства РФ от 29 июня 1995 г. № 633 "О развитии лизинга в инвестиционной деятельности" устанавливает тре​бования и формирует условия для лизингового бизнеса; им утверждено "Временное положение о лизинге" - первого нор​мативного документа, определяющего финансовый лизинг, его объекты и субъекты и основные требования к операци​ям, относящимся к финансовому лизингу. Однако в этом документе имеются и отступления от мировой практики. К их числу относятся положение об ответственности за риск случайной гибели, утраты или порчи объекта лизинга, кото​рый несет лизингодатель. В мире принято, что в момент пе​рехода имущества к лизингополучателю этот риск переходит к нему же. Заметим, что в Гражданском кодексе РФ (часть II п. 6 - стр. 665,670) переход названного риска уже увязан именно с мировым опытом. Определенное значение имеет Постановление Правительства "Об утверждении Положения о лицензировании лизинговой деятельности в Российской Федерации" (от 26 февраля 1996 г. № 167). Лицензия на ведение лизинговой деятельности выдается Министерством экономики РФ.

На рассмотрение Парламента РФ представлено несколь​ко проектов Закона о лизинге. К числу основных положений этого Закона следует отнести: распространение его действия на все формы лизинга, неограниченное число участников лизинговой операции, гарантии лизинговых платежей и т.д. Значительны особенности учета лизинговых операций в бух​галтерском деле и аудите, определенную специфику они име​ют при осуществлении страхования, валютных расчетов, при финансовой отчетности и бухгалтерском учете.

Международный факторинг
Параллельно с возникновением в России рынка лизин​говых услуг постепенно формируется на финансовом рынке специальный сектор факторинговых операций. В практике международной торговли факторинг по​явился в 60-х годах текущего столетия, наибольшее развитие он получил в 80-е годы. За 1981-1995 гг. оборот по факто​рингу вырос в Италии - в 74 раза, в Испании - в 14 раз, в Великобритании и Франции в - 7,5 раз и т.д. В России в 1989-1992 гг. операции, отдаленно напоминающие факторинг, начал осуществлять Промстройбанк в виде дисконтирования платежных требований. Однако значительные убытки из-за невозврата средств этого и других банков (к 1 июля 1991 г. около 12,3 млрд. руб.) поубавили интерес к факторингу. В 1994 г. Тверьуниверсалбанк заключил первый договор по факторингу с фактор-компанией Турции. При этом фактор-компанией называют компанию, которая тесно связана с бан​ком или является его дочерней фирмой; объект ее деятельности - факторинг. Ее комиссия составляет от 2 до 8% стоимости поставленного товара. Существует междуна​родное объединение фактор компаний. Примеру Тверьуни​версалбанка последовали Мосбизнесбанк, Альфа-банк, ММБ. Именно последний успешно осуществлял экспортный фак​торинг посредством дисконтирования счетов - фактур. Если Альфа-банк, ММБ и некоторые другие банки осуществляют комплекс факторинговых операций по эффективному осу​ществлению конкретной торговой сделки преимущественно экспортно- импортного характера, то банк "Российский кре​дит" и другие банки вводят постоянное факторинговое об​служивание всего спектра торговых операций своих клиентов. Ожидается, что по итогам 1996 г. оборот факторинга в Рос​сии превысит 1 трлн. руб.

В мировой практике специальные фактор-компании, как правило, предлагают своим клиентам полный комплекс факторинговых услуг - от учета и контроля за платежами и по​ставками до прямого финансирования поставок. При этом договор о факторинге автономен, независим от договора о купле-продаже. Внешний (международный) факторинг подпадает под действие международной Конвенции о факто​ринге, подписанной также в мае 1988 г. в г. Оттаве. Однако как и Конвенция о лизинге она пока не имеет юридической силы, т.к. не завершена процедура ратификации странами, ее подписавшими. Вместе с тем, в практике и лизинга, и факторинга, в том числе и в России, положения этих доку​ментов учитываются.

Международный факторинг используется в экспортной торговле; он упрощает получение наличных денег в ходе де​ловых операций экспортера, что имеет важное значение, ибо при экспортных поставках осуществляется кредитование, нередко на безоборотной основе и в этом случае факторинг защищает от безнадежных ("плохих") долгов. В число основ​ных видов факторинга входят прямой и косвенный. При прямом факторинге действует одна компания-фактор - по эк​спорту в стране импортера-продавца, с которой экспортер имеет договор о факторинге. В соответствии с соглашением о прямом факторинге по уступке права требования покупной цены фактор вступает в прямые отношения с иностранным покупателем. Косвенный факторинг предполагает две фак​тор-компании: фактор по экспорту и фактор по импорту (в стране импортера-покупателя). В случае косвенного факто​ринга иностранный покупатель оплачивает стоимость экспортированной им продукции фактору по импорту в своей стране, который этот платеж переводит фактору по экспор​ту а последний предоставляет обусловленную сумму экспор​теру. Преимущество косвенного факторинга состоит в том, что каждый из факторов имеет договорные отношения с оте​чественным клиентом, кредитоспособность (кредитопригодность) которого фактору известна.

Обычно выделяют две основные формы факторинга: раскрытый и нераскрытый. При операциях в режиме рас​крытого факторинга получение платежа осуществляется через фактор, имеющий с экспортером договор, согласно которому фактор обязуется приобрести подтвержденные краткосроч​ные долги иностранных покупателей. Иными словами, экс​портер уступает фактору право требования оплаты экспортируемого товара. Покупатель оплачивает покупную цену не экспортеру, а фактору; при этом неподтвержденные долги, подлежащие оплате, приобретаются фактором с правом на регрессивные требования. Если договоренности о фак​торинге не раскрываются зарубежному покупателю - речь идет о нераскрытом факторинге; наиболее распространенный его вид: дисконтирование счетов или выкуп счетов со скидкой.

По желанию экспортера фактор может профинансиро​вать сделку в дополнение к услугам по получению покупной цены. В этом случае он немедленно выплачивает экспортеру до 80% балансовой стоимости по подтвержденным счетам и одновременно предоставляет кредит иностранному покупателю. В практическом факторинге встречается проблема увязки Оттавской конвенции о факторинге и Венской конвенции о договорах купли-продажи.

Тесты 

1. Технологический инжиниринг – это: 

а) интеллектуальные услуги в целях проектирования объектов, разра- ботка планов строительства и контроля за проведением работ; 

б) поставки техники, ее монтаж, включая при необходимости инже- нерные работы; 

в) предоставление технологий, необходимых для строительства про- мышленного объекта и его эксплуатации; 

г) работы прикладного характера, включающие разработку техниче- ских проектов и помощь в их реализации. 

2. Левередж – лизинг предполагает: 

а) объединение нескольких финансовых учреждений для финансиро- вания арендной операции; 

б) заключение договора аренды оборудования на срок, близкий к сроку его окупаемости; 

в) заключение договора аренды товаров на срок, по истечении кото- рого они возвращаются арендодателю; 

г) продажу оборудования фирме – арендодателю, которое затем бе- рется у нее в аренду. 

3. Инклюзив – тур – это: 

а) посещение природных и исторических заповедников;

 б) посещение спортивных соревнований; 

в) участие в научных конференциях; 

г) услуги по размещению туристов в пансионатах; 

д) полный комплекс туристических услуг.
Лекция 12. Экономическая информация по международным экономическим отношениям и внешнеэкономической деятельности.

Основные виды экономической информации

Для проведения исследований в области МЭО и ВЭД как теоретического, так и прикладного характера, выявления основных процессов и тенденций в мировой экономике, анализа экономического положения различных стран, отраслей и предприятий необходимо использовать соответствующую информацию, в силу чего сбор информации, ее отбор и классификация занимают одно из важных мест в этой работе.

Для полноценного анализа проблем МЭО и прогнозирования ситуации, естественно, следует учитывать не только чисто экономические, но и иные факторы, оказывающие либо прямое, либо опосредованное воздействие: географические условия, политическую и законодательную среду, особенности социально-культурного развития и т.д.

При проведении анализа той или иной проблемы или ситуации в основном используется экономическая информация, которая в свою очередь подразделяется на статистическую, бухгалтерскую, оперативную, а также аналитическую информацию, экспертные оценки и прогноз.

Статистика дает общую картину состояния и развития национального хозяйства, освещает ход социально-политических процессов в стране или ее частях. При этом используются специальные методы наблюдения и анализа массовых явлений.

Бухгалтерская отчетность представляет собой способ отражения средств предприятий и организаций в зависимости от их состояния, размещения, использования и источников происхождения. Она отражает процесс развития предприятия и служит основой анализа его хозяйственно-финансовой деятельности.

Оперативная информация — это сведения, необходимые для текущей деятельности, принятия оперативных решений. В качестве оперативной информации могут выступать как официальные статистические показатели, так и неопубликованные данные, полученные в результате непосредственного наблюдения, личного опыта, различных экспериментов и т.д.

Аналитическую информацию, которая в свою очередь может быть одним из источников дальнейшего анализа, составляют и публикуют международные организации, научно-исследовательские институты, ученые. Многие международные статистические сборники содержат главу или параграф, в которых дается суммарная оценка происходящих в мировой экономике изменений.

При использовании аналитической информации очень важно обращать внимание, на основе каких данных и источников проводился анализ. Недостаток аналитической информации заключается в ее быстром устаревании в условиях динамичных процессов, разворачивающихся в современной мировой экономике.

Экспертные оценки, так же как и аналитика, производны от первичных источников информации. Они всегда субъективны: выводы экспертов в значительной степени зависят от экономической школы автора (монетарист, институционалист, либерал и т.д.), страны, которую он представляет.

Прогноз — информация о будущих событиях. В основе прогноза лежат доступные всем или закрытые данные, а также широко известные математические методы, моделирование, экстраполяция и другие или новая, уникальная методология. Многие международные экономические организации составляют прогнозы. Наиболее известны: IMF Outlook, OECD Outlook и т.д.

Исследования процессов в области МЭО, приобретающих характер глобальных, требуют в первую очередь умения оперировать макроэкономическими показателями, поэтому основным источником информации служит статистика. При этом используются уже готовые официальные статистические данные, получаемые в результате конкретного статистического исследования какого-то определенного явления или процесса. А всякое конкретное статистическое исследование имеет дело с массовым явлением, имеющим свою природу и свое качественное содержание. Базируясь на качественном анализе, статистика исследует объект с количественной стороны, но при этом обогащает науку и практику фактами знания об объекте исследования, которые в свою очередь служат материалом для теоретического анализа.

Статистическая информация собирается и публикуется в специальных статистических справочниках как международными, так и национальными статистическими организациями, а также специализированными учреждениями и организациями.

Источники информации по МЭО

Экономическая информация содержится в публикуемых с различной степенью регулярности национальными и международными статистическими организациями изданиях, бюллетенях, журналах и т.д.

1. Публикации МСИ.

Основная публикация — Bulletin of the International Statistical Institute (выходит с 1886 г.), который с 1933 г. выпускается ежеквартально. Помимо этого МСИ до 1933 г. издавал Review of the International Statistical Institute, позже переименованный в International Statistic Review. Также МСИ готовит к изданию материалы очередных сессий МСИ, публикует доклады по отдельным проблемам (Occasional Papers), выпускает журнал «ISI News» (Новости МСИ). C 1994 г. МСИ в сотрудничестве с французским Национальным институтом экономических исследований и статистики и с рядом международных организаций начал издавать Ежегодный обзор международной статистики (Annual Review of International Statistics).

2. Статистические издания ООН. Среди них есть издания общеэкономического характера, в том числе:

• Годовой справочник (Statistical Yearbook — Annuaire Statistique) издается с 1949 г. на английском и французском языках. Содержит большое количество сведений экономической и социальной направленности, характеризующих население, рабочую силу, производство сельскохозяйственной продукции, горнодобывающую и обрабатывающую отрасли промышленности, строительство, топливно-энергетические отрасли, торговлю внешнюю и внутреннюю, транспорт, связь, потребление, платежный баланс, заработную плату, здравоохранение, жилищный комплекс, образование, науку, культуру;

• Месячный статистический бюллетень — Monthly Bulletin of Statistics — Bulletin Mensuel Statistique. Наряду с месячными данными (за 18 месяцев) в бюллетене публикуются также квартальные и годовые сведения за семь или восемь лет. Бюллетень выходит с 1946 г. на английском и французском языках. Содержит сведения по многим отраслям национального хозяйства более 200 стран и территорий, а также специальные таблицы по важнейшим социально-экономическим вопросам. В нем публикуются сведения о демографической ситуации, трудовой политике государства, производстве промышленной продукции, внутренней и внешней торговле (в долларах и национальной валюте), развитии транспорта, социальном положении и т.д.;

• Годовой статистический справочник по национальным счетам (Yearbook of National Accounts Statistics) издается с 1953 г. на английском языке. Выходит в нескольких томах, в одном из первых томов приводятся сведения о национальной валюте свыше 200 стран и территорий мира. Данные по странам соответствуют ныне действующей Системе национальных счетов ООН (СНС) по следующим показателям: использованию ВВП, НД; распределению ВНП по отраслям экономики; пофакторному распределению дохода от внутреннего производства; ресурсам и использованию товаров и услуг; расходам на содержание государственного аппарата; частным расходам; формированию основного капитала; текущим операциям (доходам и расходам) и операциям с капиталами обществ, институтов, государственных учреждений и частных хозяйств, операциям с заграницей.

Выходят также некоторые издания специализированного характера:

• Годовой демографический сборник (Demographic Yearbook — An- nuaire demographique) издается с 1948 г. на английском и французском языках. Дает сведения о территории более 200 стран и территорий, плотности населения, его составе, средних темпах прироста, рождаемости, смертности, продолжительности жизни, бракосочетаниях, разводах, миграции и др.;

• Годовой внешнеторговый справочник (Yearbook of International Trade Statistics — Annuaire statistiques international) издается с 1951 г. на английском и французском языках.

В двух томах объединяются сведения о внешней торговле различных стран мира: в стоимостных показателях, в текущих ценах, а также по экспортируемым и импортируемым товарам. В первом томе («Торговля по странам») даны подробные сведения о мировой торговле в распределении по регионам, странам и зонам, по группам товаров; приводятся индексы стоимости, средних цен и физического объема, освещаются тенденции развития мировой торговли в сравнении с тенденциями роста населения и производства промышленной продукции.

Во втором томе («Торговля по товарам») приведены специальные таблицы, представляющие общие сведения об импорте и экспорте стран на уровне товарных групп СМТК ООН и данные о международной торговле по товарам и странам, где товары классифицированы по товарным группам СМТК за последний год;

• Статистический внешнеторговый товарный справочник (Commodity Trade Statistics) издается ежеквартально с 1962 г. отдельными брошюрами, каждая из которых содержит сведения об одной или нескольких странах. Данные приводятся нарастающим итогом (квартал, полгода, 9 месяцев, год) по классификационной схеме и 769 товарным позициям СМТК ООН. Стоимостные показатели даны в долларах США, а количество товаров — в метрических единицах измерения;

• Мировая торговля: приложение (World Trade Annual (Supplement)) издается на английском языке с 1963 г. фирмой Walker and Company (New York) в соответствии с контрактом, заключенным с Отделом статистики ООН, в пяти томах. В них приведены данные о внешней торговле 24 стран, на долю которых приходится около 4/5 мировой торговли, и 1300 товарных позиций, расположенных по схеме CMTK ООН. Стоимостные показатели по всем странам мира исчислены в долларах США, а количество — в метрических единицах измерения.

Региональные комиссии, действующие в рамках ЭКОСОС (ЕЭК, ЭСКАТО, ЭКЛАК, ЭКА, ЭСКЗА), выпускают собственные статистические издания, содержащие обширные сведения о состоянии экономики стран в регионах их компетенции.

В систему ООН входит ряд специализированных учреждений, статистические издания которых могут представлять большой интерес при проведении анализа экономического положения страны. Это в первую очередь МВФ, ФАО, МОТ и т.д.

Кроме перечисленных служб большую статистическую работу в Секретариате ООН ведут ЮНКТАД и ЮНИДО. В частности, ЮНКТАД издает статистический справочник по международной торговле и развитию, в котором публикуются сведения, относящиеся к анализу и проблемам мировой торговли. Справочник, как правило, выходит раз в четыре года на английском и французском языках.

Международные организации, действующие вне системы ООН, также осуществляют сбор и распространение статистической информации. К наиболее крупным из них относятся ОЭСР и ЕС. К прочим относится огромное количество различных международных политических, профсоюзных, научных, технических, спортивных и иных организаций, в той или иной мере занимающихся статистической деятельностью.

И наконец, большая группа статистической информации содержится в национальных, включая правительственные и неправительственные службы, статистических и аналитических изданиях. В качестве примера приведем некоторые национальные статистические издания: США — Board of Governors of the Federal Reserve System и Survey of Current Business, Австралия — Digest of Current Economic Statistics, ФРЕ — Weltwirtschaft, МВФ — Monthly Report.

Кроме того, собирая информацию по вопросам МЭО и ВЭД, необходимо внимательно изучать и анализировать не только официальные источники, но и, например, взгляды оппозиции на экономическую политику правительства, т.е. учитывать все альтернативные точки зрения.

1. Какие формы международных экономических отношений вам известны?

2. Какие показатели используют для сравнительного анализа экономического развития отдельных стран?

3.
Основные виды экономической информации. 

4.
Организация международной статистики. 

5.
Основные международные экономические классификации.

6.
Источники  информации. 

7.
Статистическая информация в сети интернет. 

8.
Переход  Росси международную систему учёта и статистики.

Лекция 13.Сущность и значение ВЭД. Организация управления ВЭД в РФ.

Сущность внешнеэкономической деятельности. 

2.
Общие понятия о мировом хозяйстве и международных экономических отношениях. 

3.
Международное разделение труда. 

4.
Значение ВЭД для предприятия. 

5.
Влияние ВЭД на социально-экономическое развитие страны. 

6.
Классификация форм торговли по товарному признаку. 

7.
Факторы развития внешнеэкономической деятельности. Виды ВЭД.

1.Сущность внешнеэкономического комплекса страны.

Словосочетание «внешнеэкономическая деятельность» (ВЭД) стало широко употребляться в нашей стране в последней четверти истекшего века. В 60—70-е гг. отечественная внешняя торговля значительно рас​ширилась и усложнилась. 

Наряду с традиционной внешней торговлей появились другие виды ВЭД, включая технико-экономическое и научно-техническое сотрудничество, специализацию и кооперирование производства с зарубежными партнерами, международные транзитные перевозки иностранных грузов, а позднее — прямые связи между отечественными и иностранными предприятиями, совместное пред​принимательство, оказание многих видов услуг и выполнение работ, это выходило за рамки обычной внешней торговли.

Многообразное содержание ВЭД нашло отражение в структуре, функ​циях и практической деятельности соответствующих органов государст​венного управления, специализированных внешнеэкономических орга​низаций, отраслевых производственных объединений и предприятий.

Во второй половине 80-х гг. начались коренные изменения всей системы ВЭД, завершившиеся в начале 90-х гг. поворотом от государ​ственной монополии к либерализации ВЭД. Если прежде в этой дея​тельности участвовал лишь ограниченный круг государственных слу​жащих некоторых общесоюзных ведомств и специализированных внешнеэкономических организаций, то в конце 80—начале 90-х гг. сфера ВЭД стала доступной для многих союзных, республиканских и местных организаций, предприятий различных форм собственности.

Наряду с государственными предприятиями (среди них ведущую роль играли крупные производственные и научно-производственные объединения) большую заинтересованность в проведении внешнеэко​номических операций сразу же проявили вновь созданные кооперативы, затем различные хозяйственные общества, а также индивидуаль​ные предприниматели. В 90-е гг. участниками ВЭД стало множество юридических и физических лиц. ВЭД приобрела массовый характер.

Эти процессы стимулировали широкий интерес к изучению специ​фики ВЭД, основывающейся на современных реалиях с учетом поло​жительного опыта, накопленного в предыдущие десятилетия.

Термин «внешнеэкономическая деятельность» впервые был зако​нодательно закреплен в Конституции СССР 1977 г., где было записано: «внешняя торговля и другие виды внешнеэкономической дея​тельности» с указанием их ведения на основе государственной моно​полии. Однако само понятие ВЭД тогда не было раскрыто.

Содержание понятия ВЭД в российском законодательстве было расшиф​ровано сравнительно недавно, а имен​но в Федеральном законе от 18 июля 1999 г. № 183-ФЗ «Об экспортном контроле», где записано; «Внешнеэкономическая деятельность — внешнеторговая, инвестиционная и иная деятельность, включая про​изводственную кооперацию, в области международного обмена това​рами, информацией, работами, услугами, результатами интеллекту​альной деятельности, в том числе исключительными правами на них (интеллектуальная собственность)».

Понятие ВТД было сформулировано в Федеральном законе от 13 октября 1995 г. № 157-ФЗ «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности» следующим образом: «Внешнеторго​вая деятельность — предпринимательская деятельность в области меж​дународного обмена товарами, работами, услугами, информацией, ре​зультатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключитель​ными правами на них (интеллектуальная собственность)».

В указанных законах выделены пять объектов (элементов) ВЭД: товары, услуги, работы, информация, резуль​таты интеллектуальной деятельности. Их вполне можно считать также объектами коммерческой деятельности на внутреннем рынке страны.

Внешнеэкономическая деятельность в целом охватывает деятель​ность государственных органов в этой области и непосредственных участников ВЭД — хозяйствующих субъектов, осуществляющих внеш​неэкономические операции, а также содействующих им организаций.

В последние годы часто упоминается ВЭД предприятий и других коммерческих организаций, что принято считать микроэкономическим уровнем. Вместе с тем ВЭД осуществляется и на макроуровне в масшта​бах всего государства, отдельных регионов и субъектов РФ. Вполне правомерно упомянуть такие уровни ВЭД, как общегосударственный (федеральный), отраслевой, региональный, а также субъектов РФ и муниципальных образований.                                                  

Выделим следующие характерные особенности ВЭД.
Во-первых, она является составной частью общеэкономической деятельности. Через каналы внешней торговли обеспечивается реали​зация на внешнем рынке производимой в стране экспортной продук​ции и за счет импорта более полно удовлетворяются внутренние по​требности в разнообразных товарах производственного и потребитель​ского назначения.

Во-вторых, ВЭД тесно связана с внешнеполитической деятельностью и способна активно содействовать реализации внешней политики страны экономическими методами, в частности путем запродаж и закупок товаров, жизненно важных для экономики тех или иных зарубежных стран.

В третьих, ВЭД в ипостаси коммерческой деятельности на внешнем рынке существенно отличается от подобной работы на внутреннем рынке.

2.Факторы развития внешнеэконо​мической деятельности.
Внешнеэкономическая деятельность представляет собой процесс реализации внешнеэкономических связей, включающих торговлю, оказание услуг и сотрудничество.

Быстрому развитию внешней торговли способствовал капиталистический способ производства. 

В настоящее время ряд крупнейших стран мира (ЯША, Япония, Франция и др.) составляют основу мировой рыночной экономической системы.

Капиталистический способ производства способствовал решению технических проблем перевозки крупных партий товара на дальние расстояния. Внешняя торговля развивается за счет совершенствования морского, железнодорожного, авиационного и трубопроводного транспортов.

Интенсивное развитие различных видов машинного производства делает необходимостью увеличение внешнеторговых обменных операций, так как необходимы новые и разнообразные виды сырья и материалов. Потребность закупки нефти, леса, руд, металлов тем выше, чем интенсивнее развивается экономика страны. Интенсификация же производства требует поисков большего рынка, что способствует расширению внешнеэкономических связей и усилению внешнеэкономической деятельности.

Существенной предпосылкой развития внешнеэкономической деятельности является возможность повышения нормы прибыли на основе внешнеторговых операций. Конкуренция между производителями разных стран доводит мировые цены на товары до уровня их интернациональной стоимости.

Важным фактором развития внешней торговли является вывоз капитала, на основе которого возникают транснациональные корпорации, которые чаще всею бывают национальными по капиталу и интернациональными по сфере деятельности. Роль транснациональных корпораций в международной торговле весьма значительна, так как на долю их внутрикорпорационного оборота приходится около 1/3 международного экспорта. Неравномерность экономического развития различных стран мира приводит к определенной специализации промышленного или сельскохозяйственного производства. Это дает сильный толчок развитию внешней торговли, что весьма актуально для небольших по территории и численности населения развитых стран.
Перемещение работников из одного государства в другое - процесс также объективно необходимый, способствующий развитию внешнеэкономической деятельности, так как имеются страны с избыточными трудовыми ресурсами, а есть страны, которые, наоборот, нуждаются в притоке рабочих рук. Большое разнообразие сырьевых ресурсов, количество которых также разное в разных странах, объективно способствует установлению торговых отношений между странами мира.
Установлению внешнеэкономических связей между странами способствует возможность некоторых стран мира выделять средства для кредитования фирм, предприятий, банков, расположенных в различных государствах.
На внешнеэкономическую деятельность также влияет характер политических отношений между государствами, особенности географического положения, природных и климатических условий.
Формированию внешнеэкономической деятельности способствует обмен между странами студентами, специалистами, проведение совместных работ, совместное участие в экспедициях и выполнение контрактов. Этому способствует различный уровень научно-технического развития стран мира.
К результатам развития внешнеэкономической деятельности относится укрепление международного разделения труда, интенсивный и рациональный обмен результатами труда и дальнейшее укрепление научных, технических и других связей между странами. Кроме того, важно успешное функционирование транснациональных корпораций и концернов.
3.Виды и формы ВЭД.
В Федеральном законе «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности», к видам внешнеэкономической деятельности отнесены:
•  внешняя (международная) торговля - включает в себя комплекс методов и средств по обмену товарами и услугами между странами;
• международное инвестиционное сотрудничество - перемещение через национальные границы денежных потоков в форме займов, кредитов, официальной межгосударственной помощи, а также инвестиций;
•  международная производственная кооперация;
• международное движение (обмен) научно-технических знаний, новых технологий, купля-продажа лицензий, патентов и «ноу-хау»;
• составной и неотъемлемой частью современных международных экономических отношений во всём мире стала также международная миграция рабочей силы - перемещение трудовых ресурсов через национальные границы (эмиграция и иммиграция - одновременно);
•   валютно-финансовые операции;
•   кредитные операции.
Каждый из видов ВЭД осуществляется в определённых формах. Формами внешней торговли являются:
•    экспорт - вывоз товаров и услуг за рубеж,
•    импорт - ввоз товаров и услуг из-за рубежа,
•    реэкспорт,
•   реимпорт товаров и услуг.
Взаимное   соотношение   экспорта  и   импорта  называется   торговым балансом страны. Торговый баланс   является составной частью платёжного баланса страны. Если имеет место превышение национального экспорта над импортом, то на лицо положительное сальдо торгового баланса. В случае превышения стоимости импорта над стоимостью экспорта мы говорим об отрицательном сальдо торгового баланса.
Конкретное соотношение экспорта и импорта, их динамика и товарная структура непосредственно зависят от общеэкономического положения страны в целом, платёжеспособности государства, его хозяйствующих субъектов и населения, конкурентоспособности предлагаемой продукции.
Как показывает практика, по мере насыщения потребительского рынка товарами, а производственной сферы - новой техникой и технологиями, растёт спрос на услуги как потребительского, так и производственного назначения.
Обмен, осуществляемый на рынке товаров и услуг, становится всё более разнообразными и включает в себя лицензии и патенты, «ноу-хау», инженерно-консультационные и транспортные услуги, объекты капитального строительства.
В зависимости от происхождения и назначения товаров экспорт и импорт имеет следующие виды:

	экспорт
	импорт

	1.это     вывоз     товаров,     изготовленных,
произведённых и переработанных в данной
стране.
	1.ввоз из-за границы товаров, технологий
для   организации   на   внутреннем   рынке
импортера, а также возмездное получение
от       иностранного       импортера       услуг
производственного     и     потребительского
назначения

	2. вывоз    сырья    и    полуфабрикатов    для
переработки за границей под таможенным
контролем с последующим возвратом
	2.ввоз     сырья,     полуфабрикатов,     узлов,
деталей для переработки в данной стране и
последующего вывоза за границу

	3.реэкспорт-вывоз товаров ранее ввезённых
из-за границы, включая товары, проданные
на международных аукционах и товарных
биржах
	3.реимпорт-обратный  ввоз  из-за  границы
ранее вывезенных национальных товаров

	4.временный        вывоз        за        границу
национальных товаров (выставки, ярмарки)
с последующим возвратом или вывоз ранее
ввезённых     иностранных     товаров      (на
выставки, ярмарки)
	4.временный         ввоз         товаров         на
международные        выставки,        ярмарки,

	5.вывоз    продукции    в    порядке    прямых
производственных связей, а также поставки
в  рамках  транснациональных  корпорации
(ТНК)
	5.ввоз товаров в рамках ТНК


4.Связь с другими экономическими дисциплинами.

Проследить взаимосвязь дисциплины «внешнеэкономическая деятельность» отобразим на рис.1.
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Рис.1.Логическая связь экономических дисциплин.

Так, из курса экономической теории внешнеэкономическая деятельность заимствует положения включающие взаимодействия спроса и предложения, классический подход к рынку, роль государства в экономике, прогнозирование конъюнктуры рынка, объяснение роли государства, международных организаций.

Международные экономические отношения отражаются во внешнеэкономической деятельности в качестве знания зависимости динамики экспорта и импорта от динамики курса валюты, возможности использования прогнозов для фирмы возможностей экспорта и импорта конкретной продукции, механизма установления мировых цен товаров.

Внешнеэкономические связи отражают во внешнеэкономической деятельности необходимость для предприятия и региона развития новых направлений взаимодействия и увеличения объемов внешней торговли.

Все перечисленные знания необходимо уметь использовать при формировании деятельности фирмы. Так, мировой рынок какого-либо товара может быть представлен как соотношение или взаимодействие спроса и предложения субъектов двух или более стран, приводящее к равновесию.

Упрощенный пример такого равновесия для двух стран A и B при отсутствии транспортных издержек и таможенных тарифов приведем на рис.2.
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Рис.2. Равновесие на мировом ранке: дуговая стрелка обозначает одинаковый объем экспорта, международной торговли, импорта.
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При этом в случае изменения транспортных издержек и таможенного тарифа изменятся и условия торговли, в том числе и соотношение мировых цен импорта и цен экспорта.

Контрольные вопросы:

1.
ВЭД: понятие, объекты и субъекты. 

2.
Международная коммерческая сделка. 

3.
Основные виды ВЭД

4.
Место и роль ВЭД в развитии национальной экономики.

5.
Основные виды и формы ВЭД, их взаимосвязь.

6.
Внешнеэкономические операции состязательного характера.

7.
Внешнеторговый контракт. Основные условия контракта.

8.
Внешнеторговые перевозки грузов. Общая характеристика.

Лекция 14. Организация внешнеэкономических сделок и их документальное обеспечение.

1.Понятие и содержание внешнеэкономической сделки

Законодательство РФ не содержит легального определения внешнеэкономической сделки. Гражданский Кодекс РФ упоминает понятие «внешнеэкономическая сделка» лишь в связи с её формой. Согласно ст.1209 п.2 «форма внешнеэкономической сделки, хотя бы одной из сторон которой является российское юридическое лицо, подчиняется независимо от места совершения этой сделки российскому праву».

Для характеристики юридического явления обычно принято выделять его специфические признаки. Признаки внешнеэкономической сделки можно условно разделить на две категории: обязательные – признаки, квалифицирующие сделку в качестве внешнеэкономической, и факультативные, то есть те, которые свойственны внешнеэкономической сделке.

Состояние современного законодательства РФ т международные договоры РФ дают основания согласиться с точкой зрения Зыкина И.С. и его сторонников. По мнению, которых к внешнеэкономической сделке относятся «совершаемые в ходе осуществления предпринимательской деятельности договоры между лицами, коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах». 

Факультативными признаками  внешнеэкономической сделки являются следующие:

1. перемещение товаров через государственную границу (на таможенную территорию другого государства);

2. иная национальная (государственная) принадлежность одного из контрагентов (то есть национальность сторон, как правило, совпадает с местом нахождения их коммерческих предприятий);

3. использование при расчётах с контрагентом иностранной валюты;

4. специфика рассмотрения споров, вытекающих из внешнеэкономических сделок. Споры из внешнеэкономических сделок условно можно разделить на две категории: а) частноправовые споры – с контрагентом по договору (иностранным партнёром); б) публично-правовые споры с контролирующими органами, связанными с нарушением таможенного, налогового, валютного законодательства;

5. специфический круг источников, регулирующих сделку. Внешнеэкономическая сделка – это сделка гражданско-правовая. Но признание сделки внешнеэкономической означает, что она попадает под особый режим регулирования. Это выражается в следующем:

· во-первых, в отличие от «внутренней сделки», внешнеэкономическая сделка (контракт) находится в сфере действия гражданского (торгового) права нескольких государств;

· во-вторых, государства заключают международные договоры для того, чтобы упорядочить, привести к единообразию процесс заключения, исполнения и прекращения внешнеэкономических сделок;

· в-третьих, содержание таких сделок во многом предопределяется и применимыми к сделке международными торговыми обычаями, а также авторитетными актами неправительственных организаций, носящих характер международных деловых обыкновений.

Относительно содержания внешнеэкономических сделок можно сказать, что их содержание составляет совокупность их условий. В свою очередь условия подразделяются на:

1. существенные – те, по которым необходимо достичь соглашения, для того, чтобы договор считался заключённым (условие о предмете договора, о цене);

2. обычными – к ним относятся пункты договора, которые необходимы для договора данного вида, предусмотрены законом и обязательны для сторон в силу самого факта заключения договора. Такие условия могут не согласовываться сторонами, и действительность договора не зависит от от действительности соглашения по таким условиям (условие о месте и порядке исполнения договора, моменте перехода риска и права собственности);

3. случайные – условия, которые отражают особенности взаимоотношений сторон (специальные требования к предмету, порядку исполнения, расчётам). Эти условия должны быть специально оговорены в договоре.

Российский закон говорит лишь о существенных условиях, в то время как обычные и случайные условия отмечаются в литературе. 

Согласно ст.432 ГК РФ договор считается заключённым, если между сторонами в требуемой в подлежащих случаях форме достигнуто соглашение по всем существенным условиям соглашения.

Существенными являются условия:

· о предмете договора;

· условия, которые названы в законе и иных правовых актах как существенные или необходимые для договоров данного вида;

· все те условия, относительно которых по заявлению одной из сторон должно быть достигнуто соглашение.

Следует отметить, что квалификация условий в качестве существенных должна осуществляться в соответствии с применимыми к договору национальным правом и международными конвенциями.

То обстоятельство, что российский закон относит к существенным условиям предмет договора, ещё не говорит об аналогичных подходах в зарубежных странах, если этим последним вообще известна категория существенных условий.
2.Формы и порядок заключения внешнеэкономических сделок.

Существуют две формы внешнеэкономической сделки – устная и письменная.

Причём в соответствии с п.2. ст.432 ГК РФ договор в письменной форме может быть заключён путём:

1. составления единого документа, подписанного сторонами;

2. обмена документами посредством почтовой, телеграфной, телефонной, электронной и иной связи, позволяющей достоверно установить, что документ исходит от стороны по договору;

3. совершение лицом, получившим оферту, в срок, установленный для её акцепта, действий по выполнению указанных в ней условий договора (отгрузка товаров, предоставление услуг, выполнение работ, уплата соответствующей суммы и т.д.)

Отметим, что в самом общем виде оферту можно определить как коммерческое предложение на продажу или поставку определённого товара, которое потенциальный продавец направляет одному или нескольким возможным покупателям с целью заключения сделки.

В свою очередь, акцепт – это безоговорочное подтверждение покупателем полученного предложения (оферты).

Различают два порядка заключения контракта:

· между присутствующими сторонами – контракт заключается в результате непосредственных переговоров представителей сторон, и законодательство не регламентирует этот процесс.

· между отсутствующими сторонами контракт заключается путём направления одной стороны оферты и её акцепта другой стороной. При этом согласно ст.433 ГК РФ договор признаётся заключенным в момент получения лицом, направившим оферту, её акцепта, а в соответствии со ст.444 ГК РФ договор признается заключённым в месте жительства гражданина или месте нахождения юридического лица, направившего оферту.

Таким образом, в соответствии с российским законодательством договор считается заключённым, если между сторонами достигнуто соглашение по всем существенным его условиям.

Ст.435 ГК РФ устанавливает требования для оферты:

1. оферта должна быть адресована одному или нескольким конкретным лицам;

2. предложение должно быть достаточно определённым и выражать намерение оферента считать себя заключившим договор с адресатом, которым будет принято предложение;

3. оферта должна содержать существенные условия договора.

Часто договоры заключаются путём направления одной из сторон стандартного бланка документа (заказа), содержащего существенные условия будущего договора. Заполняя указанный бланк, сторона не только соглашается с изложенными в нём условиями, но и указывает данные о себе, конкретизирует предмет договора, в результате чего сама выступает как оферент.

Ст.438 ГК РФ устанавливает следующие правила для акцепта:

1. он должен быть полным и безоговорочным;

2. молчание не является акцептом, если иное не вытекает из закона, обычая делового оборота или из прежних деловых отношений сторон;

3. совершение лицом, получившим оферту в срок, установленный для её акцепта, действий по выполнению указанных в ней условий договора считается акцептом, если иное не предусмотрено законом, иными правовыми актами или не  указано в оферте.

Международные конвенции обычно не регламентируют порядок заключения договора, и вопросы эти относятся к национальному законодательству.

Исключением среди действующих договоров является Венская конвенция 1980г., которая регулирует заключение контракта международной купли-продажи между соответствующими сторонами (посредством направления оферты и акцепта).

Возможность заключения договора в электронной форме предусматривают типовые документы об электронной торговле:

· Типовой закон ЮНСИТРАЛ (комиссия ООН по праву международной торговли) об электронной торговле 1996г.;

· Типовой закон ЮНСИТРАЛ об электронных подписях 2001г.

Они призваны служить моделью для национального законодателя. 

Так, согласно ст.11 первого из названных законов «в контексте заключения контрактов, если стороны не договорились об ином, оферта и акцепт оферты могут производиться с помощью данных. В случае, когда при заключении контракта используется сообщение данных, этот контракт не может быть лишён действительности или исковой силы на том лишь основании, что для этой цели использовалось сообщение данных».

В законодательстве России установлена императивная норма об обя​зательности письменной формы внешнеэкономической сделки (п. 3 ст. 162 ГК РФ). Причем согласно п. 2 ст. 1209 ГК РФ форма внешнеэко​номической сделки, хотя бы одной из сторон которой является россий​ское юридическое лицо или российский предприниматель, подчиняется, независимо от места совершения этой сделки, российскому праву.

3.Основные виды торгово-посреднических отношений, их особенности

а. Характеристика договора поручения и его особенности

Отношения представительства могут возникать  в силу различных оснований, в том числе договора. Наиболее распространённым договором, порождающим  отношения  представительства, является  договор поручения. 

Для получения заработной платы, заключения сделок, приёма и передачи имущества и в иных жизненных ситуациях, в которых субъект гражданского оборота  не  может в силу различных обстоятельств непосредственно принимать участие, заключается договор поручения.

В настоящее  время сфера применения договора поручения все более расширяется в связи с  появлением  фирм, оказывающих  услуги  по  снабжению, поиску партнеров, маркетингу, юридическому  обслуживанию и т.п. Особенно это заметно в отношениях с участием хозяйственных обществ: представительство  акционера  на собрании АО, совершении операций с ценными бумагами и т.д.

По договору  поручения одна сторона (поверенный) обязуется совершить от имени и за счет  другой  стороны (доверителя) определенные  юридические  действия (п.1  ст.971 ГК).

Договор  поручения  является  классической формой представительства, поскольку действия поверенного  приводят  к  возникновению прав и обязанностей не у него, а непосредственно у доверителя. 

Объясняется это тем, что поверенный совершает действия не от собственного  имени, а  от  имени доверителя. Кроме  обязательств  по оказанию юридических услуг, им также могут быть оформлены обязательства, возникающие из  договоров  комиссии, агентирования, доверительного  управления  имуществом  и коммерческой концессии. 

Функция договора поручения заключается в том, что он призван урегулировать  отношения между  представителем  и  представляемым, как бы внутреннюю сторону отношений представительства. Внешняя сторона таких отношений отражается  в полномочиях представителя, зафиксированных в доверенности.

Особенность договора поручения заключается также в том, что наряду с отношениями  представительства  он может порождать и обязательственные отношения: обязательство по оказанию посреднических  услуг. 

Следует  различать  возмездный  договор поручения, который порождает и отношения представительства и обязательство по оказанию посреднических услуг (так  называемое  коммерческое представительство), и безвозмездный договор поручения, который порождает исключительно отношения представительства. Безвозмездные отношения по оказанию услуг не могут облекаться в форму обязательственные отношений.

     Договор поручения является консенсуальным, взаимным преимущественно безвозмездным, так как вознаграждение выплачивается только если это предусмотрено законом, иными правовыми актами или договором поручения (п.1 ст.972 ГК).

     Признак безвозмездности является для договора поручения (mandatum-лат.) существенным. Это условие сохранилось еще со времен римского права.    

Кроме собственно  функции  представительства, договор поручения позволяет использовать и дополнительные профессиональные знания представителя, которыми не обладает представляемый. 

Например, поручив заключение договора лицу, обладающему юридическими знаниями можно быть уверенным в том, что  никаких  казусов при этом не случиться, ровно, как и при поручении, специалисту-инженеру принять законченное строительством инженерное сооружение или судно.

б. Характеристика договора консигнации и его особенности

Особой разновидностью договора комиссии считается договор консигнации. По этому договору одна сторона – консигнант, передаёт товар другой стороне – консигнатору, для реализации со склада за границей, называемого консигнационным складом, в точение определённого времени (срока консигнации) за согласованное вознаграждение.

Полученные от консигнанта товары консигнатор обязуется продать от своего имени, но за счёт консигнанта.

Срок консигнации, в течение которого должна быть реализована определённая партия товара, по согласованию сторон может колебаться от нескольких месяцев до двух лет, но срок действия самого консигнационного договора бывает более длительным – до 3-5 лет с возможным последующим его продлением.

Одной из важных особенностей консигнатора является хранение товара на складе за свой счёт до момента продажи. На консигнатора могут возлагаться расходы, связанные с получением импортной лицензии, уплатой пошлин, налогов и сборов на территории его страны. Но до продажи товар остаётся в собственности консигнанта, как о по договору комиссии.

Различают три вида консигнации:

1. возвратная – консигнатор по истечении срока консигнации перестаёт работать с непроданным товаром (либо возврат товара, либо реализация его в другой стране);

2. безвозвратная – нереализованный товар не возвращается консигнанту; он может быть куплен самим консигнатором;

3. частично возвратная – по согласованию сторон нереализованный товар частично приобретается консигнатором, а с другой частью товара поступают как в случае с возвратной консигнацией.

в. Характеристика договора коммерческой концессии (франчайзинг) и его особенности

Гражданский кодекс Российской Федерации ввел новый договорный институт - «коммерческая концессия» (в международной практике используется термин «франчайзинг»). Договор коммерческой концессии регулируется главой 54 ГК РФ.
Сторонами договора коммерческой концессии (правообладатель и пользователь) могут быть только юридическое лицо - коммерческая организация или индивидуальный предприниматель. Обе стороны заключают данный Договор именно в связи с осуществлением ими предпринимательской деятельности.

Суть Договора, согласно ГК РФ, заключается в следующем: одна сторона (правообладатель, франчайзер) обязуется предоставить другой стороне (пользователю, франчайзи) за вознаграждение право использовать в предпринимательской деятельности комплекс исключительных прав, принадлежащих правообладателю (ст.1027 ГК РФ). 

Комплекс прав (право на фирменное наименование, право на коммерческое обозначение правообладателя, право на охраняемую коммерческую информацию, на товарный знак, знак обслуживания и пр.) позволяет пользователю выступать в гражданском обороте под именем «правообладатель».

Нужно отметить, что нормы Гражданского кодекса о праве собственности на объекты исключительных прав (интеллектуальной собственности) не распространяются. 

Заключение договора концессии дает возможность правообладателю расширить свое влияние на рынке (вытеснить конкурирующую продукцию) без необходимости открывать филиалы или организовывать дочерние общества, нанимать дополнительных работников, изучать незнакомый рынок и др. не только без дополнительных финансовых вложений, но даже и получая при этом прибыль от платежей пользователя (франчайзи). 

Вознаграждение по договору коммерческой концессии франчайзи выплачивает франчайзеру в форме фиксированных разовых платежей (паушальные) или периодических платежей (роялти) либо путём отчисления от выручки, наценки на оптовую цену товаров или в иной форме по согласованию между сторонами договора. Основные формы платежа совпадают с условиями лицензионных договоров.

При этом правообладатель сохраняет достаточно сильный контроль над пользователями, поскольку пользователь зависит от исключительных прав правообладателя и принимает на себя обязательства придерживаться в своей деятельности стандартов и качества не ниже правообладателя.

Пользователю Договор позволяет вести предпринимательскую деятельность под именем и по технологии известной на рынке компании, что не требует значительных интеллектуальных затрат на организацию нового дела, снижает предпринимательский риск, ускоряет окупаемость капиталовложений. 

Пользователь находится под покровительством правообладателя, одновременно сохраняя формальную независимость от него. Использование известного имени дает возможность пользователю экономить и на затратах по рекламе своей продукции. 

Наконец, дополнительные возможности дает право на предоставление субконцессий (если оно предусмотрено Договором), т. е. право пользователя передавать третьим лицам (вторичным пользователям) комплекс прав, полученный от правообладателя. В этом случае пользователь приобретает все выгоды правообладателя.

Договор используется обычно в торговле, сфере обслуживания, для создания сети по сбыту продукции правообладателя, для освоения новой территории. Широкое применение коммерческая концессия нашла в сфере услуг (туризм, общественное питание, авторемонт). Иногда первичный правообладатель привлекает пользователей преимущественно правом на предоставление субконцессий.

Контрольные вопросы:

1. Каковы изменения экономических функций государства в переходной экономике России?

2. Назовите факторы, обусловливающие вмешательство государства в экономические процессы.

3. Назовите модели внешнеэкономических связей страны и соответствующие им типы государственного вмешательства.

4. Основные этапы развития организации управления внешнеэкономической деятельностью в РФ.

5. Какова специфика системы управления ВЭД в РФ?

Задания:

1. Транснациональная компания решила увеличить долю своего капитала в зарубежном предприятии с 45 до 55%. Это предприятие отношении ТНК будет называться:

А) Филиал.

Б) Дочернее предприятие.

В) Ассоциированная компания.

Г) Подразделение.

Д) Холдинговая компания.

2. Филиал - это:

А) Предприятие, в котором прямой инвестор-нерезидент владеет долей капитала, которая меньше 50%.

Б) Предприятие, в котором прямой инвестор-нерезидент владеет долей капитала, превышающей 50%.

В) Предприятие, полностью принадлежащего прямому инвестору.

Г) Все ответы неправильные.

3. Привлечение инвестиций в украинскую экономику:

А) Не достаточно для обеспечения экономического роста.

Б) Имеет склонность в сторону прямых из-за недостатка других инвестиций.

В) Может вызвать обвальное падение курса гривны.

Г) Нет правильного ответа.

4. Ассоциированная компания - это:

А) Предприятие, в котором прямой инвестор-нерезидент владеет долей капитала, которая меньше 50%.

Б) Предприятие, в котором прямой инвестор-нерезидент владеет долей капитала, превышающей 50%

В) Предприятие, полностью принадлежащего прямому инвестору

Г) Все ответы неправильные.

5. Прямые инвестиции предполагают как минимум:

А) Предоставление займа местной компании.

Б) Создание собственного производства за рубежом.

В) Заем финансовых средств местной компании.

Г) Покупку контрольного пакета акций местной компании.

6. Прямыми иностранными инвестициями считаются те, которые обеспечивают их владельцам:

А) Получение прибыли.

Б) Установление контроля над деятельностью предприятия.

В) Получение процента на предоставленный кредит.

Г) Получение доли капитала иностранного предприятия, не обеспечивающего контроля за деятельностью предприятия.

7. «Экономические ресурсы, которые направляются на увеличение реального капитала общества, что проявляется в расширении или модернизации производственного фундамента » - это определение:

А) Инвестиций.

Б) Капитала.

В) Банковского кредита.

Г) Нет правильного ответа.

9. Согласно бихевиористическому критерию фирма может быть названа транснациональной, если:

А) Ее высший менеджмент "мыслит интернационально"

Б) Количество стран, в которых функционирует фирма превышает одну.

В) Владельцы фирмы или ее высший управленческий персонал являются гражданами разных государств.

Г) Все ответы верны.

10. Разграничение понятий "глобальная компания" и "многонациональная корпорация обусловлено:

А) Спецификой адаптации маркетинговой политики крупных фирм к двум основным тенденциям в современной среде международного бизнеса - глобализации и регионализации. 

Б) Стратегией стандартизации производства и активного использования экономии на его масштабах.

В) Тяготением химической, электротехнической, электронной и других отраслей в глобализации производства.

Раздел 4. Механизм, функциональные инструменты и институты международных экономических отношений.

Лекция 15. Ценообразование в мировой торговле. Основы и особенности ценообразования на мировом рынке.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Основные и особенности ценообразования на мировом рынке. 

2.
Ценообразование на мировых рынках различных типов. 

3.
Практика и методы определения внешнеторговых цен. 

4.
Вопросы внутреннего ценообразования на продукцию закупаемую по импорту. 

5.
Особенности и практика в России.

В условиях рыночной экономики понятие цены едино как для внешних, так и для внутренних условий.

Цена – это денежная сумма, которую намерен получить продавец, предлагая товар или услуги, и которую готов заплатить за данный товар или услугу покупатель.

На мировом рынке процесс ценообразования имеет свои особенности.

Так, к примеру, экспортер сталкивается с большим числом конкурентов на мировом рынке, чем на рынке внутреннем. Он должен постоянно работать в сравнении своих издержек производства не только с внутренними национальными ценами, но и с мировыми, а также учитывать и возросшую массу покупателей.

На мировом рынке, как и на любом рынке, формируется спрос и предложение и поддерживается стремление к рыночному равновесию. Для того, чтобы понять, как это происходит, рассмотрим условный пример. Предположим, две страны выпускают и потребляют один и тот же товар, но ресурсы для его производства и потребности в нем различны. Соответственно на внутреннем рынке будут складываться разные рыночные цены и разные условия равновесия (рис. 22.1).

По горизонтальной оси располагаем объемы производства товаров, а по вертикальной – цены. Для страны Х спрос будет показан кривой D1D1, а предложение кривой S1S1. Для страны Y соответственно – кривой D2D2 и кривой S2S2. В этом случае внутреннее рыночное равновесие будут отражать соответственно точки Еx и Еy , а равновесные цены – Рx, Рy. 

Спрос и предложение на мировом рынке
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Рис. 22.1. Спрос и предложение на мировом рынке

Поскольку Рy больше Рx, данный товар дешевле в стране Х. Его выгоднее производить больше, чем требует внутренний спрос на него, и по более высоким ценам продавать в страну Y. Стране Y выгодно его покупать у страны Х по любым ценам ниже Рy, и страны договариваются о торговле данным товаром.

Равновесная цена, существующая на рынке страны Х, говорит о том, что спрос равен предложению и избытка предложения, который можно предложить для экспорта, не существует. Увеличить объем предложения можно только при возрастании цены. Поэтому цена Рx служит нижней границей, при которой экспорт невозможен. В стране Y равновесная цена Рy также говорит о равенстве спроса и предложения и о том, что в данных условиях импорт не нужен. Но если цена снизится, то возникает избыточный спрос, который по данным ценам можно удовлетворить лишь за счет импорта. Таким образом, цена Рy служит верхней границей, определяющей объем импорта в страну Х.

В этих границах устанавливается точка равновесия, при которой избыточное предложение страны Х равно избыточному спросу в стране Y

Мировой спрос и мировое предложение соответственно показаны на рис. 22.1 кривыми DD и SS. Таким образом, на мировом рынке всегда балансируются спрос и предложение на экспортируемые и импортируемые товары, а мировая цена находится между минимальной и максимальной внутренними равновесными ценами. 

Мировой рынок характеризуется множественностью применяемых цен, что объясняется действием различных коммерческих и торгово-политических факторов.

Множественность цен – наличие ряда цен на один и тот же товар или товары одинакового качества в одной и той же сфере обращения на одинаковой транспортной базе. Например, цены по клиринговым соглашениям, цены по программам в рамках государственной помощи и т. д.

Таким образом, мировые цены являются одним из подвидов из этого множества.

Мировые цены – цены крупных экспортно-импортных операций, в наибольшей степени характеризующие состояние международной торговли конкретными товарами, а также цены, складывающиеся в важнейших центрах мировой торговли.

В международном экономическом анализе принято выделять две основные группы мировых цен: на продукцию обрабатывающей промышленности и на сырье.

Мировые цены на продукцию обрабатывающей промышленности определяются как экспортные цены крупных компаний-производителей и экспортеров этой продукции, имеющие своей основой формируемые этими компаниями цены на внутреннем рынке.

В целом, мировые цены на продукцию обрабатывающей промышленности имеют множественный характер, поэтому их оценки в определенной степени условны.

В группу сырьевых товаров, в соответствии с классификацией статистического бюро ООН, включаются энергоресурсы (нефть, уголь, газ и др.), минеральное сырье (железная руда, бокситы и др.), сельскохозяйственные продукты, удобрения, цветные металлы.

Главные особенности мировых цен на сырьевые продукты в том, что: во-первых, решающую роль в определения их уровня играют не внутренние издержки и цены, а соотношение спроса и предложения на соответствующих мировых рынках; во-вторых, в качестве мировых принимается различное сочетание цен основных производителей или экспортеров и биржевых котировок (для одних сырьевых товаров ведущую роль играют первые, для других – вторые, для третьих – их равноправие); в-третьих, множественность цен основных производителей/экспортеров (иногда и биржевых котировок), играющих роль мировых цен по ряду товаров; в-четвертых, особую роль в формировании мировых цен на эти товары играют межгосударственные картели (типа ОПЕК) и ассоциации производителей.

Описанный механизм формирования мировых цен показывают, что они лишь условно и ограниченно могут трактоваться в качестве некоего ориентира для уровней внутренних цен, особенно для стран с емким внутренним рынком.

Это подтверждается и основными количественными характеристиками взаимосвязи уровней внутренних и мировых цен на однородные товары, среди которых: 1) совпадение внутренних и мировых цен встречаются весьма редко; 2) преобладающим вариантом ценовых расхождений является превышение внутренних цен над мировыми (для периодов относительно «спокойной» динамики мировых цен, и в меньшей степени для периодов бурного роста мировых цен); 3) формирование более высокого уровня внутренних цен по сравнению с мировыми ценами на однородную продукцию характерно для всех стран независимо от уровня их развития; 4) превышение внутренних цен над внешнеторговыми в большей степени типично для импортных и в меньшей – для экспортных цен; 5) по отдельным сырьевым товарам типична обратная картина – более низкий уровень внутренних цен по сравнению с мировыми, например, на нефть и нефтепродукты в большинстве стран, выступающих в качестве крупных производителей и экспортеров нефти.

Мировые цены изменяются под воздействием рыночной конъюнктуры и в целом имеют тенденцию к росту, но это происходит не постоянно и с различной степенью интенсивности на различные группы товаров.

Подъем и падение цен характерно для рынков некоторых видов минерального сырья. Мировые цены целого ряда продовольственных товаров подвержены значительным колебаниям под влиянием сезонного спроса и предложения, урожайных и неурожайных лет, биржевых спекуляций. Амплитуда колебаний может достигать 100% в течение года, 10-13% в течение месяца. Неустойчивостью характеризуются цены на сельскохозяйственное сырье, руды и металлы. Начиная с последнего года ХХ столетия происходил стремительный взлет цен на нефть, а со второго полугодия 2008 года столь же стремительный обвал.

В отличие от биржевых товаров, включая нефть, сырье, продукцию сельского хозяйства, колебания цен на большинство остальных товаров мировой торговли, особенно готовых, происходят сегодня в относительно узких рамках.

Лекция 16. Формы международного экономического сотрудничества

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Международная торговля товарами и услугами. 
2.
Интернациональное перемещение предпринимательского и ссудного капиталов. 
3.
Международная миграция рабочей силы. 
4.
Создание совместных предприятий.
5.
 Развитие международных корпораций. 
6.
Международное научно-техническое сотрудничество.
Формы международного экономического сотрудничества, это прежде всего, внешняя торговля, вывоз капитала, научно-техническое сотрудничество, компенсационные сделки, кредитно-финансовые отношения, предоставление различного рода услуг, международный туризм, совместное строительство объектов и т.д.

1. Торговля. С помощью этой формы осуществляется купля-продажа товаров широкого потребления: одежды, обуви, парфюмерии, галантереи, культтоваров, а также продовольственных товаром и сырья. Происходит также торговый обмен продукцией для промышленного потребления: узлы, детали, запасные части, прокат, подшипники, агрегаты и т.д. Возможна покупка товаров и оборудования для общественного потребления: городской транспорт, оборудование для больниц и поликлиник, курортов, лекарства, устройства и оборудование для охраны окружающей среды. Осуществляется купля-продажа продукции интеллектуального труда: лицензии, ноу-хау, инжиниринговая продукция. Заинтересованность практически всех стран в расширении своей внешней торговли связана, прежде всего, с потребностью сбыта национальной продукции на внешних рынках, необходимостью получения определенных товаров извне и, наконец, стремлением извлечь высокую прибыль за счет международного разделения труда, позволяющего добиться экономии общественного труда в процессе рационального производства и обмена его результатами между различными странами.

Приоритетным во внешней торговле следует считать ориентир на развитие экспорта, так как покупку товаров по импорту можно осуществлять при наличии либо иностранной валюты, либо конкурентоспособного товара.

Экспорт — совокупность множества коммерческих операций по продаже вывозу заграницу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту. Импорт — совокупность множества коммерческих операций по покупке и ввозу иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны. Реэкспорт — вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке (это является обязательным условием любой реэкспортной операции). Реимпорт — ввоз из-за границы ранее вывезенных товаров, подвергшихся там переработке. Ими могут быть товары, не проданные на аукционе, выставке, возвращенные с консигнационного склада, забракованные покупателем и другие.

2. Совместное предпринимательство. Данная форма может быть реализована в промышленной сфере на заводах, фабриках, предприятиях; в сельском хозяйстве, науке, образовании, медицине, транспорте, культуре, искусстве, кредитно-финансовой сфере.

3. Оказание услуг. Большое распространение в международном бизнесе принадлежит посредническим, банковским, биржевым услугам, страхованию, туризму, международным перевозкам грузов. Быстро растет объем услуг, который оказывают компьютерные сети, имеющиеся в развитых странах мира.

4. Сотрудничество, содействие. Все большее распространение получают научное, техническое, экономическое сотрудничество. Усиливается научный и культурный обмен, увеличивается количество спортивных мероприятий.

5.Научно-технический прогресс вносит существенные изменения в характер международной торговли, вызывая наряду со структурными сдвигами в товарных потоках изменение схем транспортного обеспечения. Быстрое изменение структуры производственных мощностей на транспорте происходит в связи с расширением спроса на перевозочную работу на мировых транспортных рынках, а главное в результате новых требований к качеству транспортных услуг.

6.Международный туризм занимает видное место в экономике большинства стран. Являясь потребителем услуг, предоставляемых различными отраслями народного хозяйства, он одновременно способствует расширению объемов их деятельности, качественному совершенствованию, получению значительных валютных поступлений при сравнительно небольших вложениях.

Внешняя торговля является традиционной, древнейшей формой связи ме​жду странами. Ныне она стала частью всемирной системы отношений, играет существенную роль в обеспечении всех других форм международного сотрудничества. С ее помощью происходит передача из страны в страну разнообразных товаров, составляющих средства производства и предметы потребления, новинок науки и техники.

Международная торговля представляет двустороннее движение товаров : ввоз и вывоз (импорт и экспорт). Иногда соотношение между этими потоками резко меняется, значительно преобладает либо импорт, либо экспорт.

Характер, масштабы и значение внешнеторговых связей зависит от уровня экономического развития страны, ее места в международном разделении труда и природно-климатическими особенностями. Кроме того, многое зависит от того, какой внешнеэкономической политики придерживается государство. Наиболее четко появляются два подхода: протекционизм и фритредерство (политика свободной торговли).

Протекционизм направлен на защиту национальной торговли от иностранной конкуренции. Для этого используются высокие таможенные пошлины для одних, субсидии и льготные налоги для других. Государство, вместе с тем, помогает закрепиться национальным экспортерам на рынках других стран.

Жесткой формой протекционизма следует считать государственную монополию внешней торговли. Она применялась в нашей стране. Смысл этого явления заключается в том, что все внешнеторговые операции и сделки сосредоточиваются в руках государственных внешнеторговых организаций - экспортных и импортных объединений, министерстве внешней торговли, банке внешней торговли. Как показывает практика, в современных условиях такая монопополия сковывает инициативу, снижает активность в развитии международных связей.

Фритредерство состоит в требовании свободы торговли и невмешательстве государства в частнопредпринимательскую деятельность. Обычно либерализация торговли более выгодна для экономически сильных партнеров, стремящихся расширить рынок сбыта. В настоящее время в международной торговле проводится политика применения в разумном сочетании обоих подходов.

Большую роль в регулировании торговых отношений играет всемирная торговая организация (ВТО), действующая с 1948 года. Это самая крупнейшая и наиболее влиятельная организация в сфере мировой торговли. Основными направлениями ее деятельности являются достижения режима благоприятствования в торговле, взаимные уступки и снижение импортных пошлин и прочих барьеров, выработка правил и границ использования защитных мер в товарообмене стран-участников ВТО.

Значительное место в международном сотрудничестве занимают финансовые отношения. Сложился мировой финансовый рынок, на котором совершаются операции по выпуску и купле-продаже ценных бумаг, предоставлению и получению банковских кредитов, обслуживанию экспорта-импорта капиталов и валютных сделок.

В качестве участников глобального финансового рынка выступают частные корпорации разных стран, транснациональные компании и банки, международные валютно-кредитные организации.

Среди них выделяется международный валютный фонд (МВФ), представляющий общие интересы 184 стран – членов фонда, в том числе и России. главной задачей МВФ является обеспечение стабильности мировой экономики и международной финансовой системы. Фонд ведет наблюдение за состоянием всемирного хозяйства и национальных экономик, разрабатывает рекомендации, в необходимых случаях оказывает финансовую поддержку.

Часть финансового рынка является валютный рынок. На нем совершается купля-продажа иностранных валют, производятся внешнеторговые расчеты, связанные с миграцией капиталов, рабочей силы, международному туризму. Производятся операции спекулятивного характера, рассчитанные на получение дохода от изменения валютного курса. Например, приобретается валюта, какой либо страны с расчетом на повышение ее курса. Если расчет оправдался, приобретенная валюта обменивается в обратном порядке с определенным выигрышем.

Валютный курс представляет собой цену денежной единицы данной национальной валюты, выраженная в денежных единицах другой страны. Различают колеблющийся, плавающий и фиксированный валютные курсы. При колеблющемся курсе соотношение между валютами свободно изменяется в зависимости от спроса и предложения. Плавающий курс выражается в свободном его колебании до известных пределов. Между странами согласовываются границы взаимных колебаний валютных курсов.

Фиксированный валютный курс означает официальное установление соотношения между национальными валютами. Такое соотношение называется валютным паритетом.
Валютный курс оказывает серьезное воздействие на внешнеэкономическую деятельность страны. Если в данной стране курс завышен, это ведет к удорожанию экспортных товаров по сравнению с зарубежными, что снижает их конкурентоспособность. Удешевляет импорт, завоз товаров возрастает.

Заниженный курс, напротив, позволяет получать дополнительные выгоды от экспорта. Приобретая товары по относительно низким внутренним ценам, экспорты реализуют их на внешнем рынке за более твердую валюту. Эта валюта затем обменивается на национальную валюту. На разнице извлекается курсовая прибыль (маржа). Вместе с тем заниженный курс национальной валюты способствует притоку иностранного капитала, сокращает импорт.

Международные расчеты совершаются чаще всего в долларах и евро, в некоторой степени – японской иенах, немецкий марках, английских фунтах стерлингов, французских и швейцарских франках. Существуют также особые мировые деньги. К ним относят так называемые специальные права заимствования (СПЗ), которые выполняют роль международных платежных средств.

Результаты международных расчетов отражается в платежном балансе страны. Баланс показывает соотношение платежей зарубежным клиентам и поступлением средств из-за границы. Если поступления превышают платежи, то платежный баланс считается активным, в противоположном случае – пассивным.

Состояние баланса предопределяет валютную политику страны. При активном балансе накапливаются валютные ресурсы, что укрепляет позиции на международном финансовом рынке. Ухудшение платежного баланса приводит к расстройству расчетов, к заимствованиям за рубежом. Государство вынуждено искать способы для улучшения платежного баланса.

Задание 1.

В Индии земля является относительно избыточным фактором производства, а капитал относительно дефицитным. Сопоставьте воздействие опережающего роста предложения земли на уровень доходов земельных собственников и владельцев капитала в случаях, когда:

а) Индия не вовлечена в международную торговлю;

б) Индия развивает свободную торговлю с другими странами.

Как изменятся ваши ответы на эти два вопроса, если опережающими темпами растет предложение капитала?

Задание 2

Верны ли следующие утверждения?

а) Счет капитала и финансовых операций фиксирует все сделки, которые имели место в течение года между резидентами данной страны и остальным миром.

б) В счете текущих операций отражается чистый доход от инвестиций, чистые текущие и капитальные трансферты, а также экспорт и импорт товаров.

Лекция 17. Транспортное обеспечение ВЭД.

Рассматриваемые вопросы: 

1.
Содержание и условия транспортного обеспечения ВЭД. 

2.
Основные виды транспортных перевозок

1.Технико-экономические особенности отдельных видов  транспорта
В современном мире функционирует шесть видов транспорта: морской, железнодорожный, автомобильный, речной, воздушный и трубопроводный. В свою очередь виды транспорта подразделяются на водный (морской, речной), наземный (железнодорожный, автомобильный, трубопроводный) и воздушный. Все вилы транспорта, кроме трубопроводного, используются для перевозки как грузов, так и пассажиров.

Каждый вид транспорта специфичен в качестве средства перевозки грузов. 

К особенностям морского транспорта являются:
· низкая по сравнению с большинством других видов транспорта стоимость перевозок;

· мобильность, т.е. в зависимости от спроса и предложения на тоннаж по регионам суда могут легко переключаться с одного маршрута на другой;

· большая грузоподъемность морских судов позволяет перевозить значительные партии груза;

· неограниченная пропускная способность морских путей (при ограниченной пропускной способности портов и каналов);

· незаменимость морского транспорта в силу географических особенностей международной торговли.

Некоторые технико-экономические особенности ограничивают использование морского транспорта: зависимость от работы портов; небольшая скорость перевозок (по сравнению с наземными и воздушным видами); сезонность морских перевозок в северных районах плавания.

К особенностям железнодорожного транспорта относятся: 

· высокие материальные затраты на строительство железных дорог, их эксплуатацию и содержание станционных сооружений;

· наибольшая эффективность в использовании этого вида транспорта достигается при перевозках на расстояние более 200 км;

· относительная дешевизна перевозок (по сравнению с автомобильным и воздушным видами транспорта);

· возможность доставки «от двери до двери» за счет строительства железнодорожных веток и подъездных путей предприятий;

· способность перевозить достаточно разнородный по характеристикам груз;
· независимость от климатических условий.

Особенностями автомобильного транспорта являются:
· возможность доставки грузов по варианту «от двери до двери»;

· обеспечение высокой сохранности груза;

· большие мобильность и скорость перевозки;

· экономичность при перевозке грузов на небольшие расстояния (до 200 км);

· использование автотранспорта снимает необходимость накопления груза, позволяет организовать ритмичность отправок.

В то же время для автомобильного транспорта характерна ограниченность его использования при перевозках на большие расстояния и значительных партий груза, особенно массовых. Автотранспорт во многом зависит от дорожной сети, является дорогим видом транспорта.

К особенностям речного транспорта относятся:
· высокая провозная способность по рекам;

· невысокая стоимость перевозки, особенно массовых грузов и грузов, не требующих срочной доставки;

· возможность перевозить крупные по объему партии грузов;

· возможность использования в районах, где не развита железнодорожная и автомобильная сеть.

В то же время ряд нижеперечисленных технико-экономических особенностей сдерживает его использование:

· необходимость в строительстве гидротехнических сооружений;

· сезонность работы на большинстве рек России;

· неоднородность судоходных условий на разных реках и на отдельных участках одних и тех же рек;

· необходимость считаться с естественным географическим расположением водных путей и частым их несовпадением с направлениями грузопотоков.

Воздушный транспорт отличают:
· высокая скорость доставки;

· сокращение (спрямление) пути (самолет летит фактически по прямой);

· высокая сохранность груза в пути;

· возможность перевозки в отдаленные районы, где нельзя использовать другие виды транспорта.

Но в то же время авиатранспорт - самый дорогой вид транспорта и чаше всего применяется при перевозках дорогостоящих грузов. Он отличается ограниченной грузоподъемностью и невозможностью перевозить широкую номенклатуру грузов (массовых, навалочных), зависит от погодных условий и наземных служб обеспечения полетов.

Трубопроводный транспорт характеризуют:
· низкая себестоимость транспортировки;

· герметичность труб, что фактически исключает потери грузов;

· высокий уровень автоматизации операций залива, перекачки и слива;

· независимость от окружающей среды и отсутствие ее воздействия на процесс транспортировки;

· обеспечение непрерывности подачи и транспортировки груза.

Однако строительство трубопроводов трудоемкое дело и окупает себя лишь на тех направлениях, где имеется постоянный достаточный грузопоток причем используется трубопровод только в одном направлении.

Основным критериями выбора того или иного выбора транспорта является экономическая целесообразность его использования и техническая возможность обеспечить транспортировку конкурентного груза в срок и без потерь.
2.Транспотно-экспедиторские операции с грузом
Доставку товара от места его производства и до места потребления можно подразделить как бы на два вида операций: на собственно транспортировку, выполняемую транспортными предприятиями, и на дополнительные операции, охватывающие комплекс различных, порой сложных: трудоемких работ, связанных с перевозкой груза, но выходящих за пределы обычных функций перевозчиков.

Наиболее важными для грузовладельцев являются транспортно-экспедиторские операции, так как именно транспортно-экспедиторское обслуживание грузов представляет наибольший интерес для организаций и предприятий. В соответствии с международной практикой экспедиторские организации, фирмы, компании призваны представлять и защищать интересы грузовладельцев. Экспедиторская компания по своему статусу обязан, действовать от лица и по поручению клиента (грузовладельца), организуя обслуживание груза в процессе его доставки и выполняя ряд опера​ций, которые поручает ей клиент.

Наиболее распространенными транспортно-экспедиторскими операциями по обслуживанию грузов являются:
· консультирование клиентуры при выборе вида и средства транспорт, с точки зрения его удобства, скорости, стоимости и сохранности доставки груза;

· консультирование по маршруту перевозки, виду сообщения, транспортным условиям контракта и базисам поставки товара;

· организация доставки груза со склада отправителя на железнодорожную станцию, в порт, аэропорт (т.е. до магистрального транспорта) или со станции, из порта, аэропорта до склада получателя;

· упаковка и переупаковка, маркировка и перемаркировка;

· комплектация грузовых партий, то есть объединение мелких партии: сборную крупную партию (отправку) с целью наиболее рационального использования провозной способности транспортных средств и получен;

· посредничество в заключении грузовладельцем договоров с перевозчиками, складскими компаниями, портами, страховыми фирмами и вообще с любыми предприятиями, участвующими в процессе доставки товара;

· оказание помощи грузовладельцам или выполнение по поручению грузовладельцев таможенных, санитарных, карантинных, ветеринарных и других операций, связанных с доставкой товаров.

В России экспедиторские компании действуют на основании Гражданского кодекса РФ (гл. 41. Транспортная экспедиция. Ст. 801—806).
По договору транспортной экспедиции одна сторона (экспедитор) обязуется за вознаграждение и за счет другой стороны (клиента - грузоотправителя или грузополучателя) выполнить или организовать выполнение определенных договором экспедиции услуг, связанных с перевозкой груза.
Договором транспортной экспедиции могут быть предусмотрены обязанности экспедитора организовать перевозку груза транспортом и по маршруту, избранным экспедитором или клиентом; обязанность экспедитора - заключить от имени клиента или от своего имени договор (договоры) перевозки груза, обеспечить отправку и получение груза, а также другие обязанности, связанные с перевозкой (Ст. 801).
В качестве дополнительных услуг договором транспортной экспедиции может быть предусмотрено осуществление таких необходимых для доставки груза операций, как получение требующихся для экспорта или импорта документов, выполнение таможенных и иных формальностей, проверка количества и состояния груза, его погрузка и выгрузка, уплата пошлин, сборов и других расходов, возлагаемых на клиента, хранение груза, его получение в пункте назначения, а также выполнение иных операций и услуг, предусмотренных договором (Ст. 801).
Договор на экспедиторское обслуживание заключается в письменной форме. Кроме того, клиент выдает экспедитору доверенность на выполнение необходимых операций.

Клиент обязан предоставить экспедитору документы и другую информацию о свойствах груза, об условиях его перевозки, а также иную информацию, необходимую для исполнения экспедитором обязанности, предусмотренной договором транспортной экспедиции.
Экспедитор обязан сообщить клиенту об обнаруженных недостатках полученной информации, а в случае неполноты информации запросить у клиента необходимые дополнительные данные.
В случае непредоставления клиентом необходимой информации экспедитор вправе не приступать к исполнению соответствующих обязанностей до предоставления такой информации.
Если из договора не следует, что экспедитор должен выполнять свои обязанности лично, то он имеет право привлечь к их выполнению третьи лица. Однако это не освобождает экспедитора от ответственности перед клиентом за исполнение договора.

Экспедиторские организации несут материальную ответственность неисполнение договора на основании и в размере, определенных в гл. 1 Гражданского кодекса «Ответственность за нарушение обязательств».

По согласованию с предприятиями экспедиторская организация высылает им проект типового договора на транспортно-экспедиторское обслуживание, где регламентируются операции и оговариваются обязанности сторон. Договор может быть заключен в целом или по отдельным его положениям.

За осуществление операций экспедиторские предприятия берут комиссионное вознаграждение. Величина комиссии зависит от объема работ, от сложности предоставленных услуг, от категории груза, от вида задействованного транспорта, от вида сообщения и маршрута перевозки. За чисто посреднические операции или услуги, не носящие производственного характера (например, выписка документации, содействие в планировании транспортных средств), величина комиссионного вознаграждения невелика - не более 1,5% стоимости доставки товара. За более значительные операции и услуги – 3-5%. Российская практика такова, что часто экспедиторские фирмы просто называют величину оплаты их услуг.
Компании, осуществляющие транспортно-экспедиторские операции в России

В настоящее время в России основной объем транспортно-экспедиторских операций по обслуживанию внутреннего грузооборота выполняют организации автомобильного транспорта. В частности, они осуществляют завоз грузов на станции железных дорог и вывоз их оттуда. В системе железнодорожного транспорта действуют специализированные транспортно-экспедитор​ские организации (центры фирменного транспортного обслуживания - ЦФТО. образованные постановлением коллегии МПС № 35 от 4 декабря 1994 г.), а также товарные станции, дистанции контейнерных перевозок, транспортно-экспедиторские конторы (ТЭКи). На водном транспорте экспедиторские операции выполняют порты, в структуре которых гоже действуют ТЭКи. Транспортно-экспедиторские операции с грузами выполняют также специализированные организации. 

Крупнейшие из них. такие, как концерн «Союзвнештранс», «Совмортранс», «Желдор-транс». «Союзтранзиг», «Совтрансавтоэкспелиция», и ряд других имеют многолетний опыт работы, разветвленную сеть представительств в России, странах СНГ и за рубежом.

Работа компании по транспортно-экспедиторскому обслуживанию своих грузов начинается с запроса, посылаемою на экспедиторскую фирму. Содержание запросов бывает самым разным и зависит от специфики товара; вида транспорта; предполагаемого для перевозки; страны назначения и т.д.

3.Организация доставки железнодорожным транспортом и управление ею
Железнодорожный транспорт играет исключительно важную роль в развитии экономики любого государства, так как, осуществляя перевозки грузов в соответствии с потребностями производства, он обеспечивает нормальное функционирование и развитие всех его отраслей, регионов и предприятий. 

Железнодорожный транспорт - жизненно важная отрасль хозяйства, обеспечивающая экономическую безопасность и целостность государства. В России железнодорожный транспорт является одной из крупнейших отраслей хозяйства и основным звеном производственной и социальной инфраструктуры.

Специфика участия железнодорожного транспорта в перевозках внешнеторговых грузов России заключается в том, что по территории страны он доставляет подавляющую часть товаров из российских портов и в них для дальнейшей их отправки морским и речным транспортом. Кроме того, железнодорожный транспорт осуществляет транзитные перевозки грузов иностранной клиентуры по территории России, экспортируя транспортные услуги. 

Таким образом, оценивая роль железнодорожного транспорта во внешнеэкономических связях в целом, не следует ограничиваться данными непосредственно по железнодорожным перевозкам, надо принимать во внимание и объемы грузов, перевозимых в смешанном, железнодорожно-водном сообщении, а также транзитные перевозки.
Российские железные дороги (РЖД) - это развитая, мощная транспортная система. 

Регулирует деятельность железнодорожного транспорта в России Министерство путей сообщения (МПС) РФ, в чьи функции входят: соблюдение монополии государства в этой отрасли экономики (железнодорожный транспорт является естественной монополией), стратегическое планирование развития отрасли, формирование новой законодательной базы, определение тарифной политики и ряд других масштабных задач. МПС не вмешивается в конкретную коммерческую деятельность отдельных железных дорог, которые являются независимыми хозяйственными подразделения​ми, самостоятельно определяющими основные направления своей работы.

Вопросами деятельности железнодорожного транспорта в стране занимается Департамент железнодорожных перевозок Министерства транспорта России, который определяет общую политику российского правительства в отношении данной отрасли хозяйства.

Управление железнодорожным транспортом строится по производственно-территориальному принципу. Вся железнодорожная сеть делится на железные дороги (их восемнадцать). Управление каждой дороги имеет в своем составе различные службы и руководит всей деятельностью железной дороги. 

В свою очередь, дороги территориально делятся на отделения. Последние осуществляют руководство производственно-хозяйственной, финансовой деятельностью линейных производственных предприятии находящихся в их границах. 

К линейным предприятиям относятся станции, локомотивные и вагонные депо, дистанции пути, участки энергоснабжения и некоторые другие. Эти подразделения и выступают непосредственными исполнителями всей работы по перевозке грузов и пассажиров. На железных дорогах допускается приватизация или создание, частных предприятий, компаний и фирм, если их деятельность не препятствует осуществлению монополии государства.

Перевозка грузов по железным дорогам является весьма сложным в техническом, технологическом и правовом отношении процессом.

Задание 1.

Как транспортные издержки влияют на размещение предприятий?

Задание 2

Оцените относительную роль действия эффекта масштаба и сравнительных преимуществ в объяснении следующих факторов:

а) значительная часть мирового производства алюминия приходится на Норвегию и Канаду;

б) почти 50% выпускаемых в мире крупных реактивных самолетов собирается в Сиэтле (США);

в) большая часть полупроводников производится в США и Японии;

г) большая часть лучших вин производится во Франции.
Лекция 18. Внешнеторговый протокол и проведение коммерческих переговоров

1.Предмет, цель и стиль коммерческих переговоров

Основы переговоров зависят от национальной принадлежности партнеров. Эти основы включают в себя: понимание концепции переговоров, умение использовать стратегию «Win-Win» - «выигрыш-выигрыш», понимание стадий переговоров, умение планировать переговоры и знание экономической сути предмета переговоров. Во многих случаях варианты мастерства переговоров, которые вы практиковали, будучи ребенком, но забыли, когда стали старше. Дети - великолепные посредники:

· они настойчивы;

· они не знают значения слова «нет»; они знают, что, когда мы говорим «нет», мы часто подразумеваем «может быть»;

· они никогда не стесняются;

· они часто «читают» старшего партнера лучше.

Ведение переговоров - это процесс прямой и обратной связи с целью достижения взаимного соглашения по поводу различных нужд и идей. Ведение переговоров это, скорее, убеждение, чем использование грубого напора.

Ведение переговоров представляет собой набор различных типов поведения, который включает: общение, торговлю, маркетинг, психологию, социологию, настойчивость и умение находить способы по разрешению, понимание собственных мотиваций и мотиваций другой стороны. 

Посредник может быть покупателем или продавцом, снабженцем, руководителем или наемным работником, партнером по бизнесу, дипломатом. Во всех случаях умение вести переговоры сильно влияет на вероятность достижения успеха.

Выделяют следующие стили проведения переговоров:

1.Американский стиль - это высокий профессионализм, напористость, дружелюбие и открытость при переговорах, энергичность в общении, оперативное реагирование на поведение партнера.

2.Английский стиль - это прагматизм, соблюдение некого выработанного режима переговоров, положительная реакция на интерес к житейским проблемам, некоторая сдержанность в принятии решений.

3.Французский стиль - это большое внимание предварительным договоренностям, жесткость в ходе переговоров, вежливость в обращении, склонность к шутке, малая уступчивость, сильное стремление к экономии средств.

4.Немецкий стиль - это расчетливость и педантичность, согласие на переговоры при значительной убежденности в положительности исхода, подчеркивание cтатуса собеседников, тщательная предварительная подготовка.

5.Японский стиль - это доброжелательность, активное обсуждение общечеловеческих ценностей, точность во времени и выполнении своих обещаний, предельная внимательность к партнерам, исключение позиции отказа, использование тактики затягивания при нежелании последующих контактов.

6.Китайский стиль - это большое внимание на начальном этапе, разграничение стадий взаимоотношений, активность в высказывании предложений, отказ от принятия окончательного решения непосредственно на переговорах.

7.Арабский стиль - это желание торговаться об условиях соглашения, корректное отношение, острое чувство национальной гордости.

8.Российский стиль - это ориентация на общую цель, малое внимание деталям, боязнь риска, нежелание идти на совместный компромисс.
Детали переговоров в области бизнеса могут быть очень разнообразными, но выделяется семь базовых предметов:
1. цена.
2. сроки.
3. поставка.
4. качество.
5. сервис.
6. подготовка.
7. ресурсы (люди, деньги, материалы).
Многие переговоры концентрируются вокруг «Цены», остальные шесть пунктов воздействуют на прибыль от капиталовложений или являются «ценодобавляющими».
Важность тактики «Win-Win».
Переговоры по типу «выигрыш-потеря» заранее озлобляют партнера. Потерявший ведет себя абсолютно предсказуемо и будет пытаться выиграть, если не сейчас, то в ближайшем будущем. В мыслях проигравшего остается заноза: «Я попытаюсь достать Вас. Это не может быть сегодня, это не произойдет завтра, но я достану Вас». Потерявший партнер обычно сосредотачивает большую часть своей энергии на деструктивном поведении, поставив своей целью выйти из создавшегося положения.
Иногда результат переговоров сводится к формуле «потеря-потеря». Забастовка авиадиспетчеров в ранний период президентства Рейгана представляет собой пример переговоров по типу «выигрыш-потеря», окончившихся результатом «потеря-потеря». Работники потеряли свою работу, объединение перестало существовать и общество потеряло обученных авиадиспетчеров. 

Проблемы «выигрыш-потеря» часто проявляются на геополитическом уровне. Национальные конфликты, поддерживаемые десятилетиями, а иногда и столетиями, в действительности представляют собой неразрешенные конфликты первоначальных ситуаций «выигрыш-потеря».

Переговоры по типу «выигрыш-выигрыш» реализуются по одной из следующих схем:

1. Идти навстречу нуждам партнера, переключиться на ориентацию партнера. «Можно получить многое из того, что мы хотим, если мы помогаем другим получить то, чего хотят они».

2. Фокусировать внимание на интересах, но не на позициях. Позиции почти всегда неразрешимы, однако отыскание интересов помогает получить представление о реальных надеждах партнера.

Это может быть уподоблено драке двух людей за апельсин. «Я хочу апельсин», — говорит один. «Нет, я хочу апельсин», — говорит другой. В результате получается конфронтация «выигрыш-потеря». Если у вас достаточно терпения и сочувствия, вы можете найти, что одно лицо хочет съесть апельсин, в то время как другое желает иметь кожуру, чтобы сделать мармелад.

Иногда трудно организовать переговоры в рамках стратегии «выигрыш-выигрыш». Различный культурный уровень переговаривающихся сторон может заставить их возложить различные надежды на торговые сессии, создать стереотипы партнера и породить климат подозрительности и недоверия. 

Международные деловые переговоры изобилуют тысячами подобных примеров. Достижение на переговорах климата «выигрыш-выигрыш» и настройка на интересы партнера требуют огромного количества сочувствия, понимания, способности выслушать, терпения и мастерства.

2.Стадии коммерческих переговоров

В переговорах имеется шесть стадий: 

1.Ориентация и нахождение фактов – эта стадия, определяющая по отношению к результату. Выражение «Информация - это энергия» соответствует истине именно на ранних стадиях переговорного процесса. Дивиденд от этого будет получен на последующих стадиях переговорах. Ориентация и нахождение фактов должны начинаться даже прежде, чем вы сядете за стол с партнерами. Ориентация может подразумевать изучение организации партнера, истории подобных переговоров с партнером и индивидуального его стиля.

В американской культуре существует неправильное представление о том, что «то, чего вы не знаете, не может принести вам вреда». При ведении деловых переговоров то, что вы не знаете, может убедить вас.

2.Сопротивление - эта часть любых переговоров, хотя и предсказуема, но может быть болезненной. На самом деле партнер обычно не старается сделать вам приятное. Не расстраивайтесь при сопротивлении, с которым вы столкнетесь при переговорах. Фактически, если вы не встречаете сопротивления, это может быть сигналом того, что имеется малый реальный интерес в переговорах. Есть сопротивление - есть и интерес, а знание источника сопротивления позволяет вам преодолевать возражения. Чтобы прорвать это сопротивление, необходимо настроиться на интерес партнера. Что это значит для них? 

Типичные причины сопротивления:

· Логика: «Ваша цена слишком высока», «Нам нужно скорее».

· Эмоции: «Я действительно не люблю заниматься бизнесом с этими людьми», «Этот парень несносен».

· Перемена: люди обычно более комфортно чувствуют себя в предсказуемых, знакомых ситуациях, чем при изменениях, которые вы хотите заставить их принять, таких, как другая производственная линия пли цена.

· Испытание ограничения у партнера: «Как далеко хочет он идти?» «Это действительно его нижняя граница?».
· Организационное давление: отказ партнера от своего решения под влиянием бюджета, политики или задания руководителя.

· Персональное правило: никаких уступок при первой встрече.

3.Переформулирование стратегии. Когда вы планируете переговоры, вы разрабатываете стратегию ведения переговоров. Когда вы получаете дополнительные данные, важно своевременно перестроить предварительную стратегию. Какова мотивация партнеров пойти на эту сделку? Какие стратегии работали? Какие - не работали?

4.Жесткая торговля и выработка решения. За переговорным столом требуется сосредотачиваться на реальных нуждах обеих сторон, но ни в коем случае не на формальных позициях. Каковы основные возражения партнера? Как они могут быть преодолены? Какие ключевые исходы привлекаются? Определение интересов партнера становится критическим. Наступает время определить варианты взаимной выгоды, которая явится результатом исхода по типу «выигрыш-выигрыш».

5.Соглашение. Здесь вы вырабатываете детали переговоров и гарантированное их понимание. Посредники ратифицируют соглашение соответствующими сторонами. Ратификация может производиться боссом, поверенным или финансовым управлением.

6.Жесткое следование. Эту стадию часто забывают. Мы работаем, чтобы подписать контракт, затем - меня здесь нет. При эффективном доведении до цели вы вводите стадию следующих переговоров, организуете отношения на будущее. Не забудьте напомнить партнеру, что он приняли хорошее решение, совершив сделку.

3.Планирование переговоров

В процессе планирования переговоров необходимо выполнить четыре этапа:

1.Идентифицировать все исходы, которые могут прийти вам в голову по отношению, как к вашей стороне, так и к партнеру. Пофантазируйте об исходах с коллегами с прицелом на количество, а не на качество, чтобы составить ваши списки. Фиксируйте идеи после обмена мнениями. Идея служит для того, чтобы получить длинный список всех исходов, которые могут возникнуть во время переговоров.

2.Определить приоритеты исходов. Для обеих сторон в процессе переговоров - это оценка приоритетов партнера. Ключевым пунктом является начать думать в терминах нужд партнера.

3.Установить диапазон соглашения опирается на одну из следующих позиций:

3.1.позиция максимальной поддержки. Соглашение, которого вы хотели при идеальных условиях, и соглашение, к которому может быть привязана некоторая степень логики;

3.2.то, что я запрашиваю в действительности. Соглашение, которого вы реально хотите;

3.3.минимально приемлемое соглашение. Соглашение, которое может быть принято, если реально дела идут плохо. Ваша нижняя граница;

3.4.«прерыватель сделки». Условие, при котором соглашение не может быть достигнуто, может быть на один доллар ниже, чем минимально приемлемое соглашение.

4.Разработать стратегию и тактику - это поможет достичь ваших целей и пойти навстречу нуждам партнера. Стратегия определяет общий подход, планируемый вашей стороной, в то время как тактика представляет собой акции, которые вы предпримите, чтобы выполнить стратегическую задачу. Стратегия включает в себя понимание того, какой из ваших приоритетов вы хотите выделить.

Тактика иногда рассматривается как имеющая дело с манипулятивными играми или имеющая скрытый ритуал. Тактика мыслится как часть достижения общей стратегии под названием «как достичь». Тактика может включать в себя: делать или нет первое предложение; как много предложить; когда делать уступки? 

Чтобы иметь успех, ваш контрпартнер по переговорам нуждается в жертве - некоем бедненьком недотепе, который не знает чего-либо лучшего. Например, партнер может спросить у вас о вашем авиабилете, когда вы летите от них обратно. Это может быть актом вежливости со стороны партнера, но таким образом партнер одновременно получает ценную информацию, связанную с переговорами. Они знают, что вы пробудете в течение восьми дней при больших расходах и вы, вероятно, захотите согласиться почти со всем к восьмому дню. В этом случае будьте бдительны по отношению к игре партнера и избегайте стать жертвой, стараясь, чтобы планы, связанные с возвращением из-за рубежа не были направлены специально на вас.

4.Документационное оформление переговоров

После завершения каждой беседы с представителями инофирм (обычно в тот же день, но не позже следующего дня) составляется запись беседы, при необходимости достаточно подробная. В записи беседы указываются следующие сведения:

· фамилия и должность ведущего беседу от имени российской стороны;

· имя и должность иностранного представителя фирмы, организации;

· фамилия и должность руководителя, разрешившего встречу;

· место и время проведения встречи, ее продолжительность (указывается время начала и окончания);

· присутствовавшие на беседе лица с российской стороны и со стороны иностранной фирмы;

· какие памятные подарки были вручены на беседе;

· на каком языке велась беседа;

· содержание беседы - это основная часть документа, которая излагается относительно кратко или более развернуто в зависимости от характера обсуждавшихся вопросов;

· фамилия, должность и подпись записавшего беседу;

· количество листов, на которых составлена беседа;

· виза лица, проводившего беседу. 

Беседа записывается одним из ее участников, обычно являющимся ответственным за проведение данной внешнеторговой сделки, и визируется (утверждается) руководителем, который вел беседу.

В ряде организаций составляется учетная картонка итогов переговоров российской организации с иностранными партнерами. В эту карточку, которая предназначена для пополнения досье на фирму, занося некоторые дополнительные данные, а именно:

· юридический адрес регистрации фирмы, адрес офиса для последующих контактов, адрес представительства в России;

· форма собственности, основной капитал, свободный капитал, основные виды деятельности, наличие представительств за рубежом;

· наличие партнеров в СНГ;

· цель переговоров (предложение, спрос, создание СП, инвестиции. бартер, международная кооперация, компенсационные сделки, совместные производства, собственный бизнес, выставки, презентация и др.);

· краткая суть обсуждения вопроса (выделяется ключевое слово, например: «купля-продажа», «строительство объектов» и т.п.);

· поручение по результатам переговоров (задание, ответственный исполнитель, дата исполнения);

· договоренности о дальнейших действиях (дата очередных переговоров, место проведения встречи, состав привлекаемых специалистов другие договоренности);

· комментарий.

1.
Содержание внешнеторговых операций и сделок. 

2.
Виды внешнеторговых сделок и соответствующих операции. 

3.
Виды торгово-посреднических соглашений. 

4.
Сделки, совершаемые на международные товарные биржи. 

5.
Торговые операции на международных аукционах. 

6.
Размещения заказов через международные торги.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность – один из наиболее фундаментальных блоков экономических знаний для студентов высших учебных заведений. Ведь современный этап развития мирового сообщества характеризуется весьма многими, зачастую противоречивыми тенденциями.

С одной стороны, это – дальнейшее разделение труда между географическими регионами с присущей им специализацией, которая складывалась на протяжении длительного периода времени. С другой стороны – имеет место процесс выработки и принятия экономических санкций в отношении Российской Федерации со стороны европейского сообщества и Соединенных Штатов Америки.

Высокая динамика происходящих событий социально-экономического плана, геополитическая борьба между странами за передел ресурсов на мировом уровне, зачастую преобладание внутренних интересов каждой из стран перед интеграционными процессами – все это требует постоянного учета и корректировки экономический политики на базе обновленного знания. Именно приращению такого знания и способствует предлагаемое учебное пособие, которое оперирует самыми последними статистическими данными и является адекватным отражением сложившейся действительности.

Базовый курс дисциплины помогает студентам не просто ознакомиться с проблемами и перспективами экономического развития различных государств в современном мировом пространстве, но и в определенной мере управлять складывающимися отношениями на основе применения стратегического прогнозирования, моделирования, Форсайта и других инструментов, технологий. Все это является верным залогом подготовки высокопрофессиональных специалистов с широким мыслительным диапазоном в области научно-практических разработок создания эффективного международного торгового баланса стран в рамках множественных угроз и вызовов со стороны внешнего окружения.

Учебно-методический материал издания учит студентов не только правильно отвечать на поставленные вопросы, но и принимать верные управленческие решения, исходя из целесообразности ситуативных позиций государства на данный момент. И, точно так же, как количественные показатели всегда переходят в качественные, интериоризация новых фаз отношений России с другими странами переходит в мыслительном процессе слушателя трансформацию в четкий алгоритм действий экономического обновления существующих систем.

Рассматривая самые последние события мирового экономического пространства, учебное пособие полностью соответствует и самым последним федеральным стандартам, в частности: Федеральному государственному образовательному стандарту высшего образования по направлению подготовки: «Экономика», профиль «Финансы и кредит», «Бухгалтерский учет, анализ и аудит» бакалавров очной и заочной форм обучения.
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